Zakonczenie pracy
magisterskiej z poczatku
wieku

W ostatnich latach obserwuje sie tendencje sptycania 1
poszerzania kanatow dystrybucji. Zmniejsza sie liczba etapéw
oddzielajgca producenta od konsumenta, ale — z drugiej strony
— pojawia sie coraz wiecej mozliwo$ci dokonania zakupdw, tym
samym zwieksza sie prawdopodobienstwo zauwazenia marki przez
konsumenta. Doroczne przeglady stanowigce element planu
marketingowego powinny zauwaza¢ nowe tendencje i zmiany w
kanatach dystrybucji.

Wazng role w wyborze kanatu dystrybucji odgrywa wygoda zakupu
— trzeba dostosowa¢ je do nowego stylu zycia konsumentow i
oferowa¢ mu towary wtedy, gdy mu to odpowiada. Marketingowa
orientacja przedsiebiorstwa wymaga przywigzywania wiekszej
wagi do dystrybucji towardéw, jest ona bowiem potencjalnym
obszarem znacznych oszczednosci kosztéw i zwiekszania
satysfakcji klienta.

W wyniku przeprowadzonej analizy sieci dystrybucyjnej firmy
Optimus mozna wyciggng¢ nastepujgce wnioski:

. sie¢ dystrybucyjna firmy Optimus obejmuje
Centrale w Nowym Sgczu wraz z Oddziatem w Bydgoszczy,
firmy Grupy Optimus funkcjonujace jako samodzielne

spotki oraz siecd autoryzowanych dealeréw;

. firma Optimus realizuje sprzedaz za pomocg wielu
posrednich i bezposSrednich kanatéw dystrybucji;

. udziat kanatéw posrednich w latach 1999 i 2001
wynosit 75% cato$ci sprzedazy;

. udziat podstawowego kanatu jakim jest siec

dealerska w 2001 r. wynosit 51% 1 zwiekszytl sie w
ostatnich 3 latach o 2%;
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. w 2001 zmniejszy*a sie o 14% w pordwnaniu do 1999
r. ilosc autoryzowanych dealerdow Optimus SA;

. udziat duzych firm dealerskich w sprzedazy firmy
systematycznie sie zwieksza z 47% w roku 1999 do 51% w
2001;

. spada udziat obcych sieci dystrybucyjnych i sieci
handlowych w sprzedazy produktéw firmy;

. dynamicznie rozwijajgcym sie kanatem dystrybucji
jest sprzedaz internetowa.

Majgc na uwadze powyzsze nalezy uznac¢, ze system dystrybucji w
firmie Optimus S.A. przejat wiekszo$¢ zachodnich standardéw.
Kanaty stajg sie coraz krétsze, firma stara sie aby jej
produkty byty sprzedawane przez duzg liczbe punktdéw nie
zapominajac jednak o wysokim standardzie obstugi i zadowoleniu
klientow. W polityce dystrybucyjnej firmy widac ciggty
kompromis miedzy dostepnoscig do swoich produktéw a globalnymi
kosztami dystrybucji. Firma stara sie znalezl trzecig droge
czyli wypracowa¢ szeroki i tatwo dostepny kanat dystrybucji
przy jednoczesnym minimalizowaniu kosztéw fizycznej
dystrybucji. Kanatem takim jest niewagtpliwie sprzedaz
internetowa. Coraz wieksza dostepno$¢ tego medium stale
podnosi jego skuteczno$¢, zachowuje wysoki standard obstugi,
duzg wygode zakupu oraz stosunkowo niskie koszty obstugi.

Firma Optimus S.A. dysponujac wieloma rdéznymi kanatami
dystrybucji stara sie je dostosowa¢ do okreslonych typéw
zamOwien i transakcji. Klient zamawiajacy system integracyjny
nie musi zamawiaé¢ sprzetu z innych Zrédet, jest on mu
dostarczany natychmiast w formie jaka mu w konkretnej sytuacji
najbardziej odpowiada. Pozwala na to efekt synergii
powstajgcy miedzy réznymi profilami dziatalnosci
przedsiebiorstwa. Wykorzystywanie tych okoliczno$ci réwniez
prowadzi do ograniczenia kosztéw dystrybucji przy jednoczesnym
maksymalizowaniu zadowolenia klientdw.

Jesli szukajg Panstwo pomocy w napisaniu wtasnej pracy -
potrzebujg Panstwo fachowych konsultacji to polecamy strone



pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.
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