
Analiza płynności
Jednym  z  podstawowych  zagadnień  oceny  sytuacji  finansowej
przedsiębiorstwa  jest  analiza  powiązań  składników  majątku
obrotowego ze zobowiązaniami wymagalnymi, tj. zobowiązaniami
krótkoterminowymi – płatnymi w ciągu roku. Obliczone w tym
celu  wskaźniki  płynności  powinny  dostarczyć  informacji  o
stopniu wypłacalności przedsiębiorstwa, o jego zdolności do
terminowego regulowania bieżących zobowiązań. Wśród wskaźników
płynności wyróżnić należy trzy wskaźniki, których konstrukcja
jest przedstawiona w tabeli 1.

[Tabela  1  przedstawia  trzy  podstawowe  wskaźniki  płynności
finansowej, które służą do oceny zdolności przedsiębiorstwa do
regulowania  bieżących  zobowiązań.  Wskaźniki  te  różnią  się
zakresem  uwzględnianych  składników  majątku  obrotowego  i
pozwalają  na  coraz  bardziej  rygorystyczną  ocenę  płynności
firmy  –  od  ogólnej  płynności  bieżącej  po  najbardziej
restrykcyjną  płynność  gotówkową.

Pierwszy  z  nich  –  wskaźnik  płynności  III  stopnia,  czyli
płynność  bieżąca  –  obliczany  jest  jako  suma  zapasów,
należności, środków pieniężnych i krótkoterminowych papierów
wartościowych  (KPW),  podzielona  przez  zobowiązania  bieżące.
Ten wskaźnik daje ogólne pojęcie o zdolności przedsiębiorstwa
do  spłaty  krótkoterminowych  zobowiązań  przy  założeniu,  że
całość aktywów obrotowych może być upłynniona. Z uwagi na
uwzględnienie  zapasów,  które  są  najmniej  płynne,  jest  to
najmniej restrykcyjna forma oceny płynności.

Drugi wskaźnik – płynność II stopnia, czyli płynność wysoka –
pomija  zapasy  w  kalkulacji  i  obejmuje  jedynie  należności,
środki pieniężne i krótkoterminowe papiery wartościowe. Jest
to bardziej realistyczny wskaźnik, ponieważ zakłada, że zapasy
nie  zawsze  mogą  być  łatwo  lub  natychmiast  zamienione  na
gotówkę. Wskaźnik ten daje lepszy obraz bieżącej zdolności
przedsiębiorstwa do uregulowania zobowiązań w krótkim czasie.

https://pracemagisterskie.edu.pl/analiza-plynnosci-2/


Trzeci  i  najbardziej  restrykcyjny  wskaźnik  –  płynność  I
stopnia,  czyli  płynność  gotówkowa  –  uwzględnia  wyłącznie
najbardziej  płynne  aktywa,  czyli  środki  pieniężne  oraz
krótkoterminowe papiery wartościowe. To właśnie ten wskaźnik
pokazuje,  jaką  część  bieżących  zobowiązań  firma  może
natychmiast  spłacić  bez  konieczności  oczekiwania  na  spływ
należności czy sprzedaż zapasów. Wysoki poziom tego wskaźnika
świadczy o bardzo dobrej kondycji finansowej przedsiębiorstwa,
ale może też sugerować nieefektywne zarządzanie gotówką, jeśli
środki pieniężne nie są odpowiednio inwestowane.

Zaprezentowana  tabela  pozwala  ocenić  płynność  finansową
przedsiębiorstwa na trzech poziomach szczegółowości. Im wyższy
stopień  wskaźnika,  tym  ostrzejsze  kryteria  płynności  są
stosowane. Ich analiza w zestawieniu pozwala lepiej zrozumieć
bieżącą  sytuację  finansową  firmy  i  może  być  podstawą  do
decyzji zarządczych dotyczących struktury aktywów obrotowych
oraz zarządzania płynnością.] [Opracowanie własne na podstawie
M.  Sierpińska,  T.  Jachna:  Ocena  przedsiębiorstwa  według
standardów światowych…, op. cit., s.80-81]

Wskaźnik płynności bieżącej traktowany jest jako podstawowy
miernik  zdolności  przedsiębiorstwa  do  spłacenia  wszystkich
jego  zobowiązań  bieżących  przez  upłynnienie  posiadanych
zasobów  majątku  obrotowego.  Wskaźnik  ten  jest  stosunkiem
majątku obrotowego do zobowiązań bieżących (krótkoterminowych)
i powinien oscylować w granicach od 1,5 do 2,0. Dąży się do
tego, aby majątek obrotowy był ogółem dwukrotnie wyższy od
zobowiązań  bieżących.  Zbyt  wysoka  lub  niska  wielkość  III
wskaźnika  płynności  środków  powinna  skłaniać  kierownictwo
przedsiębiorstwa  do  zbadania  przyczyn  takiego  kształtowania
się  przedstawionej  relacji.  Niski  poziom  wskaźnika  może
oznaczać,  że  przedsiębiorstwo  nie  posiada  wystarczających
środków dla spłaty bieżących zobowiązań. Wskaźnik płynności
przyjmujący wielkość powyżej 2,0 obrazuje nadmierną płynność,
co może niekorzystnie wpływać na rentowność przedsiębiorstwa
[T.  Waśniewski,  W.  Skoczylas:  Ocena  sytuacji  kapitałowo  –



majątkowej, „Rachunkowość" 1993, nr 6]. Przy ocenie płynności
na podstawie tego wskaźnika należy analizować zapasy z punktu
widzenia ich zbywalności oraz należności z punktu widzenia ich
ściągalności.

Wskaźnik wysokiej płynności wyraża możliwość spłaty zobowiązań
przedsiębiorstwa  składnikami  majątku  obrotowego  o  dużym
stopniu  płynności.  W  związku  z  tym  z  całości  majątku
obrotowego  wyłącza  się  zapasy  i  rozliczenia  międzyokresowe
czynne. Pozostają w ten sposób środki pieniężne, należności
oraz  krótkoterminowe  papiery  wartościowe.  Środki  te  są
odnoszone  do  zobowiązań  bieżących.  Jako  optymalny  poziom
wskaźnika traktuje się jego wysokość w granicach od 1,0 do
1,5, gdyż wtedy tylko potwierdza on możliwość pokrycia przez
przedsiębiorstwo  wymagalnych  zobowiązań.  Faktyczna  zdolność
płatnicza  zależy  przede  wszystkim  od  terminów  rozliczeń
należności i zobowiązań.

Wskaźnik  płynności  gotówkowej  jest  relacją  najbardziej
płynnych  środków  obrotowych,  tj.  środków  pieniężnych,  do
zobowiązań bieżących. Informuje on jaka część zobowiązań może
być uregulowana bez zwłoki, gdyby stały się w danej chwili
wymagalne.  Nie  przesądza  on  o  stopniu  wypłacalności
przedsiębiorstwa,  a  jedynie  sygnalizuje  jego  sprawność
płatniczą  [L.  Bednarski:  Analiza  finansowa  w
przedsiębiorstwie…, op. cit., s. 68]. Niski wskaźnik płynności
gotówkowej  w  stosunku  do  lat  ubiegłych  nie  musi  oznaczać
sytuacji alarmującej, jeżeli przedsiębiorstwo w krótkim czasie
może  upłynnić  inne  aktywa.  Trzymanie  nadmiernych  rezerw
środków pieniężnych nie jest racjonalne. Pieniądze powinny być
zainwestowane, aby były źródłem dochodów przedsiębiorstwa.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.
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Analiza płynności
Analiza płynności finansowej przedsiębiorstwa jest kluczowym
narzędziem  oceny  jego  zdolności  do  terminowego  regulowania
bieżących  zobowiązań.  Wskaźniki  płynności,  obliczane  na
podstawie  składników  majątku  obrotowego  i  zobowiązań
bieżących,  pozwalają  na  oszacowanie  stopnia  wypłacalności
przedsiębiorstwa oraz jego zdolności do pokrywania zobowiązań
w krótkim okresie.

Pierwszy wskaźnik płynności, zwany płynnością bieżącą, jest
stosunkiem majątku obrotowego do zobowiązań bieżących. Jest to
podstawowy miernik oceny zdolności przedsiębiorstwa do spłaty
wszystkich  zobowiązań  krótkoterminowych  przy  wykorzystaniu
posiadanych zasobów. Optymalny poziom tego wskaźnika wynosi od
1,5 do 2,0, co oznacza, że majątek obrotowy powinien być co
najmniej dwa razy wyższy od zobowiązań bieżących. Zbyt wysoki
wskaźnik może sugerować nadmierną płynność, co z kolei może
negatywnie wpływać na rentowność firmy, gdyż zbyt duże środki
pieniężne  lub  aktywa  niepracujące  mogą  obniżyć  efektywność
inwestycyjną.

Wskaźnik  płynności  wysokiej,  czyli  stosunek  należności,
środków  pieniężnych  oraz  krótkoterminowych  papierów
wartościowych  do  zobowiązań  bieżących,  jest  bardziej
precyzyjny, ponieważ uwzględnia tylko te składniki majątku,
które charakteryzują się wysoką płynnością. Optymalna wartość
tego wskaźnika powinna mieścić się w granicach 1,0–1,5, co
zapewnia  przedsiębiorstwu  wystarczające  środki  do  pokrycia
swoich zobowiązań w krótkim okresie. Wartość poniżej 1,0 może
wskazywać na problemy z płynnością, a wartość powyżej 1,5 na
nadmiar gotówki, która nie jest efektywnie wykorzystywana.

Trzeci  wskaźnik,  płynność  gotówkowa,  jest  najbardziej
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konserwatywnym  wskaźnikiem  płynności,  ponieważ  uwzględnia
wyłącznie  środki  pieniężne  i  krótkoterminowe  papiery
wartościowe w relacji do zobowiązań bieżących. Wskazuje, jaka
część zobowiązań może być uregulowana natychmiastowo, gdyby
stały się one wymagalne. Jest to wskaźnik o dużym znaczeniu w
kontekście analizy sprawności płatniczej firmy. Niski poziom
płynności  gotówkowej  nie  musi  oznaczać  problemów,  jeśli
przedsiębiorstwo ma zdolność do szybkiego upłynniania innych
aktywów. Jednak nadmierne trzymanie gotówki w formie rezerw
może być nieefektywne, ponieważ środki te mogłyby przynosić
dochody, gdyby zostały zainwestowane.

Analiza  płynności  finansowej  na  podstawie  tych  wskaźników
pozwala  na  ocenę  zdolności  przedsiębiorstwa  do  utrzymania
płynności,  identyfikację  ewentualnych  ryzyk  związanych  z
niewystarczającymi  środkami  do  spłaty  zobowiązań  oraz
wskazanie  obszarów,  które  mogą  wymagać  poprawy  w  zakresie
zarządzania kapitałem obrotowym i płynnością finansową.

Analiza płynności jest jednym z kluczowych elementów oceny
sytuacji  finansowej  przedsiębiorstwa,  koncentrującym  się  na
zdolności firmy do regulowania swoich bieżących zobowiązań.
Płynność finansowa oznacza możliwość terminowego wywiązywania
się  ze  zobowiązań  krótkoterminowych,  co  jest  warunkiem
stabilnego funkcjonowania każdej organizacji. Przedsiębiorstwo
posiadające odpowiedni poziom płynności jest w stanie utrzymać
swoją działalność operacyjną bez ryzyka utraty wiarygodności
wobec kontrahentów, banków oraz innych interesariuszy. Brak
płynności może prowadzić do poważnych problemów, takich jak
utrata zaufania partnerów biznesowych, konieczność sprzedaży
aktywów po niekorzystnych cenach, a w skrajnych przypadkach
nawet do upadłości.

Analiza płynności finansowej opiera się na badaniu struktury
aktywów  i  pasywów  przedsiębiorstwa,  ze  szczególnym
uwzględnieniem  ich  terminu  wymagalności  i  możliwości
przekształcenia  w  gotówkę.  Kluczowym  elementem  tej  analizy
jest  podział  aktywów  na  aktywa  trwałe  i  aktywa  obrotowe.



Aktywa trwałe obejmują środki trwałe, wartości niematerialne i
prawne oraz inwestycje długoterminowe, które z reguły nie są
przeznaczone do szybkiej zamiany na gotówkę. Z kolei aktywa
obrotowe,  takie  jak  zapasy,  należności  krótkoterminowe  i
środki  pieniężne,  stanowią  podstawowe  źródło  płynności
przedsiębiorstwa,  ponieważ  mogą  zostać  w  krótkim  czasie
wykorzystane do regulowania zobowiązań.

Podstawowym  narzędziem  analizy  płynności  są  wskaźniki
płynności  finansowej,  które  pozwalają  na  ocenę,  czy
przedsiębiorstwo  posiada  wystarczające  zasoby  do  spłaty
bieżących  zobowiązań.  Wskaźnik  bieżącej  płynności  jest
najczęściej  stosowanym  miernikiem  i  oblicza  się  go  jako
stosunek aktywów obrotowych do zobowiązań krótkoterminowych.
Jego  wartość  wskazuje,  ile  razy  aktywa  obrotowe  pokrywają
zobowiązania  krótkoterminowe.  Przyjmuje  się,  że  optymalny
poziom tego wskaźnika mieści się w przedziale od 1,2 do 2,0.
Zbyt niska wartość oznacza ryzyko problemów z wypłacalnością,
natomiast  zbyt  wysoka  wartość  może  sugerować  nieefektywne
zarządzanie aktywami obrotowymi.

Wskaźnik szybki, zwany również wskaźnikiem płynności szybkiej,
eliminuje  z  aktywów  obrotowych  zapasy,  które  są  najmniej
płynnym  składnikiem  i  mogą  nie  być  dostępne  do
natychmiastowego spieniężenia. Oblicza się go jako stosunek
aktywów  obrotowych  pomniejszonych  o  zapasy  do  zobowiązań
krótkoterminowych. Jego wartość powinna wynosić co najmniej
1,0, co oznacza, że firma posiada wystarczające środki na
pokrycie  bieżących  zobowiązań  bez  konieczności  sprzedaży
zapasów.  Niższa  wartość  może  wskazywać  na  problemy  z
płynnością,  natomiast  wyższa  świadczy  o  konserwatywnej
polityce finansowej.

Najbardziej restrykcyjnym miernikiem płynności jest wskaźnik
płynności  natychmiastowej,  który  uwzględnia  jedynie
najbardziej  płynne  aktywa,  czyli  środki  pieniężne  oraz
krótkoterminowe  inwestycje  finansowe.  Oblicza  się  go  jako
stosunek środków pieniężnych do zobowiązań krótkoterminowych.



Jego wartość zazwyczaj powinna wynosić od 0,2 do 0,5. Zbyt
niski  poziom  może  sugerować  ryzyko  utraty  zdolności  do
natychmiastowej  spłaty  zobowiązań,  natomiast  zbyt  wysoka
wartość  może  oznaczać  nadmierne  gromadzenie  gotówki,  co  w
dłuższym okresie może prowadzić do nieefektywnego zarządzania
kapitałem.

Oprócz wskaźników płynności finansowej istotne jest również
badanie  cyklu  konwersji  gotówki,  który  mierzy  czas,  jaki
upływa od momentu zakupu surowców do chwili otrzymania zapłaty
od klientów. Składa się on z cyklu rotacji zapasów, cyklu
rotacji należności oraz cyklu rotacji zobowiązań. Cykl rotacji
zapasów określa, jak długo firma przechowuje zapasy przed ich
sprzedażą.  Cykl  rotacji  należności  pokazuje,  ile  dni
przeciętnie  upływa  od  momentu  wystawienia  faktury  do  jej
uregulowania  przez  klientów.  Cykl  rotacji  zobowiązań
informuje,  jak  długo  przedsiębiorstwo  korzysta  z  kredytu
kupieckiego  udzielonego  przez  dostawców.  Krótszy  cykl
konwersji  gotówki  oznacza  lepszą  płynność,  ponieważ  firma
szybciej  przekształca  swoje  zasoby  w  gotówkę,  natomiast
wydłużony  cykl  może  świadczyć  o  problemach  z  zarządzaniem
kapitałem obrotowym.

Analiza  płynności  finansowej  powinna  być  przeprowadzana  w
kontekście  specyfiki  działalności  przedsiębiorstwa  oraz
porównań branżowych. W niektórych sektorach, takich jak handel
detaliczny,  firmy  mogą  operować  przy  niskich  wskaźnikach
płynności, ponieważ mają szybki obrót gotówki i niskie poziomy
należności. Z kolei w branżach produkcyjnych, gdzie procesy
produkcyjne  są  długotrwałe,  utrzymywanie  wyższej  płynności
jest bardziej istotne. Dlatego interpretacja wyników analizy
płynności  wymaga  uwzględnienia  specyfiki  rynku,  strategii
zarządzania  finansami  oraz  bieżącej  sytuacji
makroekonomicznej.

Mimo że analiza płynności jest niezwykle ważnym narzędziem
oceny sytuacji finansowej przedsiębiorstwa, ma również pewne
ograniczenia.  Wskaźniki  płynności  opierają  się  na  danych



historycznych,  co  oznacza,  że  nie  zawsze  odzwierciedlają
aktualne  warunki  rynkowe.  Dodatkowo  mogą  być  podatne  na
manipulację  poprzez  politykę  księgową  firmy,  na  przykład
zmianę struktury zobowiązań lub terminów płatności. Dlatego
analiza płynności powinna być uzupełniana o inne metody oceny,
takie  jak  analiza  przepływów  pieniężnych,  która  dostarcza
bardziej  szczegółowych  informacji  na  temat  rzeczywistego
przepływu gotówki w przedsiębiorstwie.

Analiza płynności jest niezbędnym elementem oceny finansowej
przedsiębiorstwa, umożliwiającym określenie jego zdolności do
terminowego  regulowania  zobowiązań  krótkoterminowych.
Wskaźniki płynności, takie jak wskaźnik bieżącej płynności,
wskaźnik  płynności  szybkiej  oraz  wskaźnik  płynności
natychmiastowej, pozwalają na określenie, czy firma posiada
odpowiednią  strukturę  aktywów  do  zapewnienia  stabilności
finansowej. Analiza cyklu konwersji gotówki umożliwia ocenę
efektywności  zarządzania  kapitałem  obrotowym.  Interpretacja
wyników  powinna  uwzględniać  specyfikę  branży  oraz
uwarunkowania  rynkowe,  a  analiza  płynności  powinna  być
przeprowadzana  w  połączeniu  z  innymi  metodami  oceny
finansowej, aby uzyskać pełny obraz sytuacji przedsiębiorstwa.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.
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