Promocje dla firm na rynku
telefonii komdrkowej

Promocje dla firm na rynku telefonii komdérkowej odgrywaja
kluczowa role w strategiach marketingowych operatoréw, ktorzy
rywalizujg o zdobycie i utrzymanie klientu@0f3w biznesowych.
Firmy stanowig atrakcyjny segment rynku, poniewaz generuja
stabilne 1 przewidywalne przychody, a 1ich potrzeby
komunikacyjne czesto obejmujg kompleksowe rozwigzania. Dlatego
operatorzy opracowujg specjalne oferty promocyjne, ktdre nie
tylko przyciggajag nowych klientdéw biznesowych, ale takze
zwiekszajg lojalnos¢ obecnych.

Rodzaje promocji dla firm mozna podzieli¢ na kilka kategorii w
zaleznos$ci od ich celu i zakresu.

Pakiety grupowe i rabaty na ustugi stanowig podstawowy element
promocji skierowanych do firm. Operatorzy oferuja znizki na
abonament lub dodatkowe ustugi w przypadku podpisania uméw
obejmujgcych wiekszg liczbe kart SIM. Dzieki temu firmy mogg
zoptymalizowaé koszty, korzystajac z jednego, zintegrowanego
rozwigzania dla wszystkich pracownikdw.

Elastyczne umowy to kolejny wazny element oferty promocyjnej.
Firmy cenig sobie mozliwo$¢ dostosowania warunkéw umowy do
zmieniajgcych sie potrzeb biznesowych, takich jak zmiana
liczby pracownikdéw czy wzrost zapotrzebowania na dane. W
odpowiedzi na te potrzeby operatorzy coraz czesSciej proponuja
kontrakty z opcja modyfikacji pakietdow bez dodatkowych optat.

Promocje technologiczne i sprzetowe sg réwnie istotne.
Operatorzy oferujg firmom znizki na nowoczesne smartfony,
tablety czy urzadzenia IoT w ramach zawieranych uméw. Niekiedy
w promocjach dla firm pojawiajg sie réwniez leasing sprzetu,
co pozwala przedsiebiorstwom na dostep do najnowszych
technologii bez koniecznosci ponoszenia wysokich kosztéw


https://pracemagisterskie.edu.pl/promocje-dla-firm-na-rynku-telefonii-komorkowej/
https://pracemagisterskie.edu.pl/promocje-dla-firm-na-rynku-telefonii-komorkowej/

poczatkowych.

Ustugi dodatkowe to kolejna forma promocji, ktéra wyrdznia
oferty dla klientdéw biznesowych. W sktad takich ustug wchodza
m.in. dedykowane linie obstugi klienta, priorytetowy dostep do
wsparcia technicznego, a takze ustugi w chmurze, takie jak
przestrzen na przechowywanie danych czy rozwigzania
zwiekszajgce bezpieczehAstwo IT. Promocje w tej kategorii
czesto majg na celu wyréznienie oferty operatora na tle
konkurencji i podkres$lenie jej wartosci dodanej.

Miedzynarodowe pakiety roamingowe 1 komunikacyjne odgrywaja
szczegblng role w przypadku firm prowadzgcych dziatalnos¢ na
rynkach zagranicznych. Operatorzy oferujg znizki na potgczenia
miedzynarodowe, przesytanie danych w roamingu oraz
nielimitowane potgczenia z wybranymi krajami. Promocje te maja
na celu utatwienie komunikacji miedzynarodowej 1 redukcje
kosztow operacyjnych dla firm.

Programy lojalnoSciowe i bonusy skierowane do firm to kolejne
narzedzie promocyjne. Operatorzy nagradzaja klientow
biznesowych za dtugotrwatg wspotprace, oferujgc im dodatkowe
znizki, darmowe minuty czy pakiety danych. Dodatkowo czesto
wprowadzane sg akcje promocyjne, w ramach ktérych firmy moga
skorzysta¢ z okresd6w testowych nowych ustug bez ponoszenia
kosztoéw.

Partnerstwa z innymi dostawcami ustug stanowig innowacyjny
sposéb na promocje dla firm. Operatorzy telekomunikacyjni
nawigzuja wspoOtprace z innymi firmami, np. dostawcami
oprogramowania, oferujgc kompleksowe pakiety rozwigzan
biznesowych. Przyktadem mogg byc¢ zintegrowane oferty
obejmujgce telefonie, systemy zarzgdzania relacjami z
klientami (CRM) czy narzedzia do wideokonferencji.

Promocje dla firm na rynku telefonii komérkowej to dynamicznie
rozwijajacy sie obszar, ktéory wymaga od operatorow
innowacyjnosci i elastycznosci. Kluczowym wyzwaniem pozostaje



nie tylko przyciggniecie nowych klientéw biznesowych, ale
takze zbudowanie dtugotrwatych relacji, ktére bedg przynosi¢
korzysci obu stronom. W obliczu rosngcej konkurencji i
zmieniajagcych sie potrzeb klientow, dostosowywanie ofert
promocyjnych do specyfiki rynku biznesowego pozostaje jednym z
najwazniejszych priorytetéw dla operatoroéw
telekomunikacyjnych.

Promocja ,,Rozmawiaj o 50% taniej” w sieci Era.

Oferta obowigzuje przy zakupie minimum dwéch kart SIM -
umozliwia tansze o 50% potaczenia z wybranym miastem w Polsce.
Specjalna taryfikacja obowigzuje przez 12 miesiecy, przy
potgczeniach wykonywanych na numery telefonii stacjonarnej.

Promocja obowigzuje w okresie od dnia 18 czerwca 2001 do
wyczerpania zapaséw zestawdw objetych niniejszg promocja,
jednakze nie dtuzej niz do dnia 31 lipca 2001 W ramach
promocji operator oferuje:

— 50% upustu w optacie za wszystkie potagczenia realizowane z
numerami krajowych operatoréw telefonii stacjonarnej,
poprzedzone okreslonym, wybranym przez Abonenta numerem
kierunkowym,

— upust jest naliczany do 30 czerwca 2002 od dnia aktywacji
karty SIM,

— w przypadku, jezeli wybrany numer kierunkowy wraz z numerem
krajowego operatora telefonii stacjonarnej jest taki sam, jak
aktywny numer ustugi Miedzy Nami, upusty przystugujace z tych
ofert nie sumujg sie 1 Abonentowi jest naliczany upust
wynikajacy z niniejszej oferty,

— w ramach promocji mozna zakupié nastepujace zestawy

Operator zastrzega sobie, ze w przypadku zakupu aparatu
telefonicznego, ktérego cena zakupu w taryfach Biznes 100 i
Biznes 220 jest inna od ceny zakupu w taryfach Biznes 10 1



Biznes 45, a zakup zostat* zrealizowany w taryfie Biznes 100
lub Biznes 220, taryfy te nie moga by¢ zmienione na Biznes 10
i Biznes 45 przez 6 peinych Cykli rozliczeniowych od dnia
podpisania umowy. Z oferty mozna skorzysta¢ tylko wu
Autoryzowanych Doradcow Biznesowych lub u Doradcéw Biznesowych
sieci Era oraz w sklepach i salonach firmowych sieci Era.

Z oferty moze skorzysta¢ wytacznie firma 1lub instytucja
posiadajgca statystyczny numer identyfikacyjny Regon (oferta
nie dotyczy osdéb fizycznych, nie prowadzacych dziatalnosci
gospodarczej):

— ktéra otrzyma oferte od Autoryzowanego Doradcy Biznesowego
lub Doradcy Biznesowego sieci Era z warunkami niniejszej
promocji,

— przedtozy Autoryzowanemu Doradcy Biznesowemu lub Doradcy
Biznesowemu sieci Era dokumenty potrzebne do zawarcia Umowy o
Swiadczenie Ustug Telekomunikacyjnych.

Wyciag z regulaminu promocji

W promocji dostepne sg taryfy: Biznes 10, Biznes 45, Biznes
100, Biznes 220.

1. PTC, operator sieci Era informuje, iz podstawg nabycia
aparatéw telefonicznych objetych niniejsza promocjg wu
Autoryzowanego Doradcy Biznesowego lub Doradcy Biznesowego
sieci Era, w sklepie lub salonie firmowym sieci Era jest umowa
sprzedazy zawarta pomiedzy osobg korzystajgacg z promocji, a
Autoryzowanym Doradcg Biznesowym lub Doradcg Biznesowym sieci
Era.

2. Promocyjna cena przytagczenia do sieci (aktywacji) dotyczy
tylko niniejszej oferty promocyjnej i obowigzuje pod warunkiem
zawarcia z PTC Umowy o Swiadczenie Ustug Telekomunikacyjnych
na czas oznaczony 24 miesigce. Cena przytaczenia do sieci w
przypadkach nie objetych niniejszg ofertga promocyjng wynosi 99
zt netto.



3. Zgodnie z postanowieniami Umowy o Swiadczenie Ustug
Telekomunikacyjnych oraz Cennika Ustug Telekomunikacyjnych
ustala sie wysoko$¢ Limitu Kredytowego w czterech pierwszych
Cyklach Rozliczeniowych w wysokosci 200 PLN. W pozostatych
Cyklach Rozliczeniowych wysokos¢ Limitu Kredytowego wynosi 500
PLN.

4. W przypadku zawarcia Umowy w ramach niniejszej promocji
zgodnym zamiarem Stron jest, aby S$Swiadczenie ustug
telekomunikacyjnych na podstawie Umowy trwato co najmniej
przez okres dwéch lat, liczac od dnia aktywacji. Po uptywie
tego okresu umowa ulega przedtuzeniu na czas nieoznaczony,
chyba ze jedna ze Stron ztozy na 30 dni przed jego uptywem
oswiadczenie o nie przedtuzaniu czasu umowy.

5. Abonent przyjmuje na siebie:

8.1 zobowigzanie niepieniezne do utrzymania aktywnej karty SIM
w sieci Era przez okres 24 miesiecy;

8.2 zobowigzanie pieniezne do uiszczania optaty abonamentowej
oraz do uiszczania optat za ustugi telekomunikacyjne 1 inne
ustugi Swiadczone przez PTC zgodnie z cennikiem.

Promocja ,ERA i RZECZPOSPOLITA” [www.eragsm.pl]
Promocja dla firm-prenumeratoréw dziennika Rzeczpospolita.

Promocja rozpoczyna sie 21 marca i potrwa do 7 kwietnia 2001
roku (z mozliwo$cig aktywacji uméw promocyjnych do 7 kwietnia
2001 roku). Dotyczy tych firm, ktére zakupig lub przedtuza
prenumerate Rzeczpospolitej na okres minimum jednego kwartatu.
Prenumerata moze byc¢ zamawiana u kolporteréw od 12 lutego
(honorujemy wptaty od tego terminu) do 20 marca.

REGULAMIN PROMOCJI ,DLA FIRM - PRENUMERATOROW
»RZECZPOSPOLITEJ”

Oferta jest wazna od 21 marca do 7 kwietnia 2001 roku.



W promocji moze wzig¢ udziat wytgcznie firma i instytucja,
ktéra posiada statystyczny numer identyfikacyjny REGON (oferta
nie dotyczy osob fizycznych, nie prowadzacych dziatalnosci
gospodarczej):

— ktdéra zaprenumeruje dziennik ,Rzeczpospolita” na okres
minimum 3 miesiecy w okresie obowigzywania niniejszej promocji
i przedstawi dowdd wptaty za te prenumerate Autoryzowanemu
Doradcy Biznesowemu lub Doradcy Biznesowemu sieci Era oraz
sprzedawcy w sklepie lub salonie firmowym sieci Era, jak
rowniez umozliwi wykonanie kserokopii dowodu wptaty, -
przedtozy Autoryzowanemu Doradcy Biznesowemu lub Doradcy
Biznesowemu sieci Era oraz sprzedawcy w sklepie lub salonie
firmowym sieci Era, dowdd zakupu prenumeraty dziennika
~Rzeczpospolita”, umozliwi wykonanie jego kserokopii oraz
przedtozy dokumenty potrzebne do zawarcia Umowy o Swiadczenie
Ustug Telekomunikacyjnych.

Warunkiem skorzystania z preferencyjnego zakupu telefondw z
aktywacja w sieci Era jest podpisanie Umowy o Swiadczenie
Ustug Telekomunikacyjnych, dla kazdej nowej aktywacji, na czas
oznaczony 24 miesigce, w dowolnej taryfie biznesowej, wybranej
z Cennika Ustug — Era Biznes.

Zakup jednej prenumeraty dziennika ,Rzeczpospolita” uprawnia
do zakupu maksymalnie 10 telefondéw promocyjnych z aktywacjami
w ramach oferty Era Biznes.

Wszystkie Umowy o Swiadczenie Ustug Telekomunikacyjnych
zawierane w ramach niniejszej promocji bedg zawierane na jednag
firme lub instytucje.

W ofercie PTC Sp. z o0.0. operator sieci Era, proponuje:

aparaty telefoniczne: - dla aktywacji w kazdej taryfie z
cennika Era Biznes:

— Nokia 3310 w cenie 1 PLN netto



— Nokia 6150 w cenie 1 PLN netto

— Nokia 6210 w cenie 499 PLN netto

dla aktywacji w taryfach Biznes 100 i Biznes 220:
— Nokia 8210 w cenie 349 PLN netto

— Nokia 6250 w cenie 599 PLN netto

— Nokia 8850 w cenie 1499 PLN netto

— oraz Nokia 9110 Communicator z oprogramowaniem WAP w cenie
599 PLN netto,

— w przypadku zakupu aparatow telefonicznych Nokia 8210, Nokia
6250, Nokia 8850 oraz Nokia Communicator taryfy nie moga
zosta¢ zmienione na Biznes 10 lub Biznes 45 przez 6 petnych
Cykli Rozliczeniowych liczonych od dnia podpisania Umowy.

Numer promocyjny w sieci Era:

Abonent, ktdéry skorzysta z niniejszej promocji moze wybracd
jeden dodatkowy numer w sieci Era — ,numer promocyjny”.
Wszystkie krajowe potgczenia telefoniczne z tym numerem bedg
do 31.12.2001 r. o 99% tansze.

Dodatkowe bezptatne minuty:

— 150 dodatkowych bezpt*atnych minut do wykorzystania dla
kazdej aktywacji w taryfie Biznes 10 i Biznes 45

— 300 dodatkowych bezpt*atnych minut do wykorzystania dla
kazdej aktywacji w taryfie Biznes 100 i Biznes 220

Dodatkowe bezptatne minuty moga by¢ wykorzystane
proporcjonalnie w 6 petnych Cyklach rozliczeniowych
nastepujagcych po aktywacji karty SIM. Minuty zostang
uwzglednione na fakturze Abonenta za nastepny Cykl
rozliczeniowy po tym, w ktdéorym zostaty wykorzystane.
Dodatkowych bezptatnych minut, ktdére nie zostang wykorzystane



w danym peinym Cyklu rozliczeniowym, nie mozna wykorzystaé¢ w
nastepnym Cyklu rozliczeniowym. Jednoczesnie dodatkowe
bezptatne minuty przystugujgce Abonentowi w 6 petnym Cyklu
rozliczeniowym po aktywacji karty SIM nie mogag by¢
wykorzystane w nastepnych Cyklach rozliczeniowych.

Optata aktywacyjna do kazdego aparatu telefonicznego
zakupionego w niniejszej promocji wynosi 1 PLN netto.

Promocja ,,LABIRYNT”

Oferta jest wazna od 21 marca do wyczerpania zapasOw zestawow
objetych niniejsza promocja, jednak nie pézniej niz do 14
kwietnia 2001 roku.

W promocji moze wzig¢ udziat wytgcznie firma i instytucja,
ktéra posiada statystyczny numer identyfikacyjny REGON (oferta
nie dotyczy oséb fizycznych, nie bedacych przedsiebiorcami), i
zakupi minimum 5 kart SIM w ramach niniejszej promocji oraz
przedtozy Autoryzowanemu Doradcy Biznesowemu, Doradcy
Biznesowemu sieci Era lub konsultantowi w salonie i sklepie
firmowym Era, dokumenty potrzebne do zawarcia Umowy o
Swiadczenie Ustug Telekomunikacyjnych.

Warunkiem skorzystania z promocji jest podpisanie Umowy o
Swiadczenie Ustug Telekomunikacyjnych, dla kazdej nowej
aktywacji, na czas oznaczony 24 miesigce, w dowolnej taryfie
biznesowej, wybranej z Cennika Ustug — Era Biznes.

W ofercie PTC Sp. z o0.0. operator sieci Era, proponuje:
aparaty telefoniczne:

Siemens M35i — 1 PLN

Siemens S35i — 99 PLN

Siemens SL45 — 999 PLN

numer promocyjny w sieci Era:



Abonent, ktéry skorzysta z niniejszej promocji moze wybracd
jeden dodatkowy numer w sieci Era — ,numer promocyjny”.
Wszystkie krajowe potaczenia telefoniczne z tym numerem beda
do 31.12.2001 o 99% tansze.

Jesli szukaja Panstwo pomocy w napisaniu wtasnej pracy -
potrzebujg Panstwo fachowych konsultacji to polecamy strone

pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.
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