
Pojęcie  analizy  ekonomiczno-
finansowej
Pojęcie  analizy  obejmuje  system  różnorodnych  metod  badania
polegających na rozłożeniu danego przedmiotu bądź zjawiska na
części składowe tak aby wykryć pewne składniki i sformułować
odpowiednie  plany  dotyczące  przyszłości  przedsiębiorstwa
[Słownik wyrazów obcych PWN, Warszawa 1980, s. 31]. Chodzi tu
o  wykorzystanie  analizy  do  procesu  racjonalnego  działania,
likwidacji  marnotrawstwa  i  niezgodności  oraz  zarządzania
strategicznego w przedsiębiorstwie.

Przez  analizę  rozumie  się  też  opracowanie  diagnostyczne  –
dokument  lub  czynności  zmierzające  do  postawienia  diagnozy
gospodarczej.  Wymaga  ona  zastosowania  odpowiednich  metod
badania  i  zasad  oceny  wypracowanych  przez  analizę  jako
samodzielną  dyscypliną  naukową  [Pr.  zbior.  pod  red.  E.
Kurtysa:  Analiza  ekonomiczna  przedsiębiorstw  przemysłowych,
PWN, Warszawa-Poznań 1988, s. 9].

Analiza stanów i procesów ekonomicznych w przedsiębiorstwie
nazwana  jest  analizą  ekonomiczną.  Jest  ona  instrumentem
służącym  do  poznania  rezultatów  i  przebiegu  procesów
gospodarczych. Analiza ekonomiczna definiowana jest też jako
dyscyplina  naukowa  dotycząca  zespołu  metod  umożliwiających
stawianie diagnoz gospodarczych w jednostkach organizacyjnych
[J.  Więckowski:  Analiza  ekonomiczna  w  przedsiębiorstwie
przemysłowym, PWE, Warszawa 1988, s. 32].

Wykorzystanie  w  analizach  metody  stanowią  dorobek  innych
dyscyplin naukowych: ekonometrii, matematyki, statystyki.

Badając  analizę  ekonomiczną  można  zauważyć,  że  jest  ona
dyscypliną naukową zajmującą się wykorzystaniem i mierzeniem
związków  zachodzących  między  zjawiskami  ekonomicznymi  oraz
wykrywaniem  za  pomocą  metod  badawczych  prawidłowości  w
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zachowaniu się podmiotów gospodarczych oraz ich reakcji na
bodźce  płynące  z  otoczenia.  Otoczenie  określa  szanse  i
możliwości  rozwoju  przedsiębiorstwa.  Przedsiębiorstwo  jest
obszarem trudnym do zdefiniowania, a wiedza zaczerpnięta z
innych  dyscyplin  naukowych  pozwala  jedynie  na  ustalenie
rodzaju  związków  zachodzących  między  zjawiskami.  Dopiero
analiza  ekonomiczna  pozwala  na  badanie  tych  związków,
określeniu  kierunku  zmian  i  wykorzystanie  tej  wiedzy  w
praktyczny działaniu.

Teoria  i  praktyka  nieco  odmiennie  traktują  analizę
ekonomiczna, z punktu widzenia zarządzania przedsiębiorstwem.
Teoria  widzi  analizę  jako  narzędzie  służące  do  poznania
zjawisk,  stanów  i  procesów  oraz  badaniu  ich  skutków.  Zaś
praktyka  zmierza  do  wykorzystania  analizy  ekonomicznej  w
realizacji ich indywidualnych i subiektywnych celów. Jest to
zrozumiałe gdyż przedsiębiorstwo kieruje się własnymi celami w
planowaniu,  kontrolowaniu  i  regulowaniu  działalności  oraz
ustaleniu celów strategicznego działania.

Analiza ekonomiczna rozpoczyna się od wstępnego rozpoznania
określonych sytuacji, czynników i zdarzeń mogących pojawić się
w  przedsiębiorstwie  [J.  Duraj:  Analiza  ekonomiczna
przedsiębiorstwa, PWE, Warszawa 1993, s. 11]. To rozpoznanie
dotyczy  głównie  szans  oraz  zagrożeń  przetrwania  i  rozwoju
przedsiębiorstwa. Charakterystyczną cechą analizy w gospodarce
rynkowej  jest  bezpośrednie  wykorzystanie  jej  w  procesie
zarządzania.  Najogólniej  wyraża  się  to  w  planowaniu,
organizowaniu i motywowaniu, ponieważ każde przedsiębiorstwo
działające  w  warunkach  gospodarki  rynkowej  podejmuje  pewne
decyzje, aby osiągnąć zysk, by móc osiągnąć jak największą
wartość rynkową.

Coraz  częściej  spotykana  zmienność  otoczenia  wpływa  na
funkcjonowanie  przedsiębiorstwa.  W  tym  celu  niezbędne  jest
prowadzenie badań analitycznych. Badania analityczne zmierzają
do [Ibidem, s. 15]:



– wykrycia i ustalenia przyczyn, które powodują zarówno nie
wykonanie zadań, jak ich zrealizowanie,

–  sporządzanie  charakterystyki  liczbowej  ilustrującej
działalność  przedsiębiorstwa  oraz  pozwalającej  na  ocenę
uzyskanych  wyników  i  porównaniu  ich  z  wynikami  innych
przedsiębiorstw,

– określeniu przewidywanych wyników na podstawie informacji o
stanie czynników produkcji jakimi dysponuje przedsiębiorstwo
oraz  na  podstawie  informacji  o  podstawowych  zmianach  w
otoczeniu,

–  podjęcia  decyzji  kierowniczych  przyczyniających  się  do
efektywniejszego funkcjonowania i rozwoju przedsiębiorstwa.

Analiza  ekonomiczna  działalności  przedsiębiorstwa  powinna
spełniać pięć następujących wymagań [Por. pr. zbior. pod red.
Z. Dowgiełło: Słownik ekonomiczny dla przedsiębiorcy, ZNICZ,
Szczecin 1996, s. 14]:

– zawierać właściwe oraz obiektywne stwierdzenia i oceny,

–  uwzględniać  wszystkie  rozpoznane  elementy  determinujące
określony  stan  przedsiębiorstwa  lub  wybrane  zjawisko
ekonomiczne,

–  opierać  się  na  zweryfikowanych  danych  liczbowych  (po
doprowadzeniu ich do porównywalności),

– przedstawić wyniki badań w sposób zwięzły i zrozumiały,

–  zawierać  wynik  bliski  momentowi  powstania  zjawiska  i
podjęcia decyzji.

Przedmiotem  analizy  ekonomicznej  przedsiębiorstwa  są  jego
wyniki, stan, pozycja oraz organizacja i metoda działania [J.
Duraj: Analiza ekonomiczna przedsiębiorstwa…, op.cit., s. 15].

Analiza  wyników  w  przedsiębiorstwie  obejmuje  rezultaty



ilościowe, jak i jakościowe, np. w sferze produkcji, sprzedaży
i zakupu. Analiza stanu i pozycji przedsiębiorstwa polega na
porównaniu faktów i zjawisk zachodzących w otoczeniu i ich
zmian,  np.  poprawy  efektywności  gospodarowania  i  pozycji
przedsiębiorstwa w branży i na rynku.

Analiza organizacji i metod działania zajmuje się m.in. oceną
jakości  stopnia  przygotowania  wyposażenia  technicznego,
zorganizowania  procesów  technologicznych  i  przygotowania
zespołów  ludzi  do  wykonywania  zadań  realizowanych  przez
przedsiębiorstwo  oraz  wykluczenia  negatywnych  czynników
wpływających na nie.

W  procesie  analizy  ekonomicznej  wykorzystany  jest  dorobek
wielu  dyscyplin  naukowych:  ekonomiki  przedsiębiorstw,
marketingu,  rachunkowości,  finansów.  Jednak  najściślejsze
powiązania występują w rachunkowości, stąd niekiedy traktuje
się analizę jako jej część składową. Tymczasem rachunkowość ma
za zadanie odpowiednio zarejestrować operacje gospodarcze i
stworzyć  podstawy  liczbowe  do  oceny  stanu  i  wyników
finansowych przedsiębiorstwa oraz jego powiązań finansowych ze
światem  zewnętrznym  [W.  Eisele:  Technik  des  hetrieblichen
Rechnunpswehens, München 1988, s. 4]. Opracowana w jej ramach
sprawozdawczość  finansowa  przedsiębiorstwa  dostarcza
informacji o sytuacji finansowej przedsiębiorstwa – analizie
finansowej. Zasadnicza różnica pomiędzy analizą finansową a
rachunkowością polega na kompetencji w podejmowaniu decyzji.
Osoba prowadząca księgi rachunkowe pracuje nad gromadzeniem i
prezentowaniem  danych  na  temat  przeszłych,  obecnych,
przyszłych zdarzeń gospodarczych, zaś analityk oceni na ich
podstawie  sytuację  przedsiębiorstwa  oraz  na  ich  podstawie
przygotuje decyzje dotyczące działań, jakie zostaną podjęte
przez przedsiębiorstwo w przyszłości.

Obszary zainteresowań rachunkowością a analizą ekonomiczną też
się  różnią.  Księgowość  dostarcza  danych  na  temat  zdarzeń
gospodarczych,  zaś  dane  te  przetworzone  w  analizie
ekonomicznej  wraz  z  materiałami  służą  do  podjęcia  decyzji



gospodarczych.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Zyskowność  a  płynność
finansowa w przedsiębiorstwie
Zysku nie można utożsamiać z zachowaniem płynności finansowej.
Oczywiście jest rzeczą bardzo pożądaną, aby te dwa czynnik
zachowywały  tendencję  wzrostową,  tj.  aby  rosnącemu  zyskowi
towarzyszyła  stabilna  sytuacja  finansowa,  umożliwiająca
bieżące regulowanie należności z tytułu wzmożonej działalności
przedsiębiorstwa. Jednak w bardzo wielu przypadkach mamy do
czynienia  z  sytuacją,  w  której  wzrost  zyskowności  jest
odwrotnie proporcjonalny do zachowania płynności finansowej.
Ten stan rzeczy ma miejsce głównie w przedsiębiorstwach, które
to wytworzenia zysku potrzebują dużych nakładów finansowych
związanych z zakupem materiałów, wykorzystaniem energii oraz
dużych  nakładów  pracy.  Wówczas  przedsiębiorstwo  potrzebuje
środków  finansowych  dla  sfinansowania  wyżej  wymienionych
zakupów, opłacenia kosztów produkcji itp.

Chwila zakończenia produkcji i sprzedaży produktu nie jest
równoznaczna  z  fizycznym  otrzymaniem  zapłaty.  Może  dojść
bowiem  do  sytuacji,  w  której  w  przedsiębiorstwie  powstały
zobowiązania  na  tle  wytworzenia  zamówionego  produktu,  a
należności za produkt nie wpłynęły. Powodów takiej sytuacji w
polskich realiach jest bardzo wiele. Począwszy od dużej ilości
pośredników w kanale dystrybucji, a skończywszy na niskiej
kulturze  polskiego  biznesu.  Bardzo  często  duże
przedsiębiorstwa,  wykorzystują  swoją  pozycję  na  rynku,

https://pisanie.edu.pl/
https://pracemagisterskie.edu.pl/zyskownosc-a-plynnosc-finansowa-w-przedsiebiorstwie/
https://pracemagisterskie.edu.pl/zyskownosc-a-plynnosc-finansowa-w-przedsiebiorstwie/


wyznaczając  odległe  terminy  uregulowania  należności.  Taka
sytuacja w ostatnim czasie zainteresowała polski parlament,
pod którego obrady trafił projekt ukrócenia tych praktyk i
ograniczenia terminów płatności do 30 dni. Problemem projektu
jest dość dowolne sformułowanie jego podmiotów. Mówi się w nim
bowiem o tym, że ma on dotyczyć kontaktów handlowych między
dużymi przedsiębiorstwami z jednej strony, a firmami średnimi
i  małymi.  Projektodawca  nie  precyzuje  jednak  kogo  należy
rozumieć pod pojęciem firmy średniej i małej.

Jeszcze  innym  obszarem,  na  którym  spotyka  się  płynność
finansowa z zyskownością jest sposób zagospodarowania zysku. O
ile wytworzony zysk nie zostanie przeinwestowany, to znaczy,
zbyt duża jego część nie zostanie przeznaczona na inwestycje –
wówczas  można  przypuszczać,  że  płynność  finansowa  zostanie
zachowana bez konieczności uciekania do kredytowych sposobów
utrzymania płynności finansowej.

W firmie Ster Projekt mamy do czynienia z sytuacją korzystną.
Przedsiębiorstwo  systematycznie  zwiększa  poziom  zysku,  przy
czym wskaźniki płynności finansowej osiągają wartości zbliżone
do wzorcowych. Przyczyn tego stanu rzeczy należy poszukiwać w
fakcie, że główny profil działalności przedsiębiorstwa opiera
się na wdrażaniu zaawansowanych technologii informatycznych. W
związku  z  tym  główne  koszty  skupione  są  na  tworzeniu
rozwiązań,  które  są  w  dużej  mierze  wartościami
intelektualnymi, pracującymi na urządzeniach wyprodukowanych w
wyniku  złożenia  ich  z  gotowych  podzespołów  renomowanych
światowych  producentów.  Mimo  wszystko  zapoznając  się  z
bilansem  można  dostrzec,  że  w  analizowanym  okresie  poziom
należności i zobowiązań cały czas utrzymuje się na poziomie
będącym wielokrotnością zysku.

Współczesne przedsiębiorstwo, niezależnie od branży czy skali
działalności, stoi przed koniecznością stałego monitorowania
swojej  kondycji  finansowej.  W  tym  kontekście  szczególnego
znaczenia  nabierają  dwa  podstawowe  pojęcia  finansów
przedsiębiorstw: zyskowność i płynność finansowa. Choć często



rozpatrywane  oddzielnie,  są  one  ze  sobą  nierozerwalnie
związane  i  wpływają  na  siebie  nawzajem  w  sposób  złożony.
Zrozumienie  relacji  między  nimi  jest  kluczowe  zarówno  dla
bieżącego zarządzania firmą, jak i dla podejmowania decyzji
strategicznych.

Zyskowność  to  miara  efektywności  działalności  gospodarczej
przedsiębiorstwa. Oznacza zdolność firmy do generowania zysku
z prowadzonej działalności, który stanowi nadwyżkę przychodów
nad  kosztami.  Wskaźniki  zyskowności,  takie  jak  rentowność
sprzedaży, aktywów czy kapitału własnego, pozwalają ocenić,
jak skutecznie firma wykorzystuje dostępne zasoby do tworzenia
wartości dodanej. Wysoka zyskowność jest zwykle interpretowana
jako oznaka zdrowej sytuacji finansowej, lecz nie zawsze idzie
w parze z dobrą kondycją w zakresie płynności finansowej.

Płynność  finansowa  natomiast  odnosi  się  do  zdolności
przedsiębiorstwa  do  terminowego  regulowania  zobowiązań
bieżących. Mówiąc prościej, chodzi o to, czy firma posiada
wystarczające środki pieniężne lub łatwo zbywalne aktywa, by
opłacić  faktury,  wynagrodzenia  czy  podatki.  Płynność  jest
zatem  fundamentem  operacyjnego  przetrwania  firmy  w  krótkim
okresie.  Krytyczny  poziom  płynności  może  doprowadzić  do
zatorów  płatniczych,  utraty  wiarygodności  kredytowej,  a  w
skrajnym  przypadku  do  bankructwa  –  nawet  jeśli
przedsiębiorstwo  na  papierze  wykazuje  zysk.

Relacja  między  zyskownością  a  płynnością  finansową  jest
złożona i niejednoznaczna. Te dwa obszary nie zawsze rozwijają
się  równolegle.  Przedsiębiorstwo  może  być  bardzo  zyskowne,
generując  wysokie  marże  operacyjne,  ale  mieć  problemy  z
bieżącym  regulowaniem  zobowiązań  z  powodu  długiego  cyklu
należności lub nadmiernych zapasów. Z drugiej strony, firma
może  cieszyć  się  wysoką  płynnością  finansową  dzięki  dużym
zasobom gotówki lub linii kredytowych, a jednocześnie notować
straty operacyjne. Taka sytuacja może mieć miejsce w firmach
będących  na  wczesnym  etapie  rozwoju  lub  w  okresach
dekoniunktury  rynkowej.



Zarządzanie  zyskownością  w  przedsiębiorstwie  polega  na
optymalizacji struktury kosztów, przychodów oraz inwestycji w
taki  sposób,  by  maksymalizować  wartość  dla  właścicieli.
Obejmuje  to  decyzje  dotyczące  polityki  cenowej,  struktury
produktowej,  outsourcingu,  czy  lokalizacji  działalności.
Wysoka  zyskowność  jest  często  głównym  celem  właścicieli  i
zarządzających, jednak jej realizacja może odbywać się kosztem
płynności – na przykład przez inwestowanie nadwyżek w rozwój
zamiast utrzymywania rezerw gotówkowych.

Zarządzanie  płynnością  finansową  natomiast  opiera  się  na
dokładnym  planowaniu  przepływów  pieniężnych,  zarządzaniu
cyklem  konwersji  gotówki,  optymalizacji  poziomu  zapasów  i
należności  oraz  kontrolowaniu  struktury  zobowiązań
krótkoterminowych.  To  także  umiejętność  negocjowania
korzystnych terminów płatności, zarówno z kontrahentami, jak i
dostawcami  usług  finansowych.  W  praktyce,  skuteczne
zarządzanie  płynnością  wymaga  precyzyjnych  prognoz,  analiz
wrażliwości oraz elastyczności w dostosowywaniu budżetów do
zmieniających się warunków rynkowych.

Konflikt między zyskownością a płynnością objawia się często w
napięciach  między  działami  finansów  i  operacji.  Z  jednej
strony, dział finansowy może dążyć do zmniejszenia zapasów i
skrócenia terminów płatności, by poprawić płynność. Z drugiej
strony, dział handlowy może wydłużać terminy płatności dla
klientów, by zwiększyć sprzedaż i zyski. Równowaga między tymi
podejściami wymaga kompromisów, dobrego zrozumienia ryzyk oraz
odpowiedniego zarządzania kapitałem obrotowym.

Kryzys finansowy i jego wpływ na relację między zyskownością a
płynnością  doskonale  ilustruje  znaczenie  tych  pojęć  w
praktyce. W okresach spowolnienia gospodarczego, nawet firmy z
wysoką  rentownością  mogą  napotkać  trudności  w  utrzymaniu
płynności,  szczególnie  gdy  klienci  opóźniają  płatności,  a
dostęp  do  zewnętrznego  finansowania  się  kurczy.  W  takich
warunkach zdolność firmy do szybkiego przekształcania aktywów
w  środki  pieniężne  może  decydować  o  jej  przetrwaniu,



niezależnie  od  jej  pozycji  dochodowej.

Wskaźniki finansowe stosowane do oceny zyskowności i płynności
często pokazują różne oblicza tej samej sytuacji ekonomicznej.
Rentowność netto może być pozytywna, ale wskaźnik bieżącej
płynności poniżej jedności sugeruje ryzyko utraty zdolności do
spłaty zobowiązań. Z kolei wysoki wskaźnik pokrycia odsetek
może  wskazywać  na  dobrą  płynność  w  kontekście  obsługi
zadłużenia, mimo niskiej marży operacyjnej. Umiejętne czytanie
i interpretacja tych wskaźników stanowi podstawę do właściwego
zrozumienia kondycji firmy.

Zyskowność i płynność powinny być więc rozpatrywane łącznie, a
nie w oderwaniu od siebie. Podejmowanie decyzji wyłącznie na
podstawie jednego z tych aspektów może prowadzić do poważnych
błędów  strategicznych.  Przedsiębiorstwa  powinny  dążyć  do
osiągania  zrównoważonej  pozycji  finansowej,  w  której
rentowność  i  płynność  są  ze  sobą  spójne  i  wspierają
długoterminowy  rozwój.  Równoczesne  uwzględnienie  tych  dwóch
perspektyw umożliwia tworzenie polityk finansowych odpornych
na szoki rynkowe oraz zapewnia fundamenty dla wzrostu wartości
przedsiębiorstwa.

Znaczenie cyklu konwersji gotówki w zarządzaniu relacją między
zyskownością a płynnością jest coraz częściej podkreślane w
praktyce menedżerskiej. Skracanie cyklu konwersji gotówki –
czyli  przyspieszanie  obrotu  kapitałem  obrotowym  –  pozwala
przedsiębiorstwom generować więcej środków pieniężnych z tej
samej wielkości sprzedaży. To z kolei umożliwia inwestowanie w
bardziej  zyskowne  projekty,  bez  konieczności  zaciągania
kosztownego długu. Przedsiębiorstwa, które potrafią skutecznie
zarządzać  czasem  inkasa  należności,  poziomem  zapasów  oraz
terminami płatności zobowiązań, zyskują przewagę konkurencyjną
nie  tylko  w  obszarze  płynności,  ale  także  w  zakresie
marżowości.

Zyskowność  i  płynność  finansowa  nie  są  kategoriami
konkurencyjnymi, lecz współzależnymi. Ich harmonizacja stanowi



jedno z najtrudniejszych, a zarazem najważniejszych wyzwań w
zarządzaniu finansami przedsiębiorstw. Przedsiębiorstwo, które
koncentruje  się  wyłącznie  na  zyskowności,  ryzykuje  utratę
wypłacalności,  natomiast  zbytni  nacisk  na  utrzymywanie
wysokiej  płynności  może  prowadzić  do  niewykorzystania
potencjału  wzrostu.  Kluczem  do  sukcesu  jest  zintegrowane
podejście do planowania finansowego, oparte na realistycznych
prognozach,  elastyczności  działania  oraz  stałym  monitoringu
wskaźników efektywności i bezpieczeństwa finansowego.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Rentowność spółki PLL „Lot”
Analiza  wskaźników  rentowności  przedstawionych  w  tabeli  15
pozwala  na  ocenę  zdolności  przedsiębiorstwa  do  generowania
zysków  w  odniesieniu  do  zaangażowanych  środków,  zarówno  w
działalności podstawowej, sprzedaży, majątku, jak i kapitale
własnym.

Wskaźnik  rentowności  działalności  podstawowej  w  latach
1998–2000 wykazuje znaczną fluktuację. W 1998 roku wynosił on
2,06%,  co  wskazywało  na  pozytywną  rentowność  działalności
podstawowej. W 1999 roku rentowność spadła do (2,85%), co
oznaczało  stratę  w  tej  kategorii.  W  2000  roku  rentowność
działalności  podstawowej  była  ponownie  ujemna,  wynosząc
(0,24%).  Takie  wyniki  mogą  wskazywać  na  problemy  z
generowaniem  zysków  z  podstawowej  działalności
przedsiębiorstwa,  które  wymagałyby  analizy  przyczyn  spadku
rentowności w latach 1999 i 2000.

Wskaźnik  rentowności  sprzedaży  netto  w  latach  1998–2000
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wykazuje stopniowy wzrost. W 1998 roku wynosił on jedynie
0,09%, co oznaczało bardzo niską rentowność sprzedaży. W 1999
roku wzrósł do 0,16%, a w 2000 roku osiągnął wartość 1,16%.
Taki wzrost w 2000 roku może sugerować poprawę efektywności
sprzedaży,  gdzie  przedsiębiorstwo  zaczęło  generować  wyższe
zyski ze sprzedaży w porównaniu do poprzednich lat.

Rentowność  majątku  również  wykazuje  wzrost  w  analizowanym
okresie. W 1998 roku wynosiła ona 0,15%, w 1999 roku wzrosła
do 0,23%, a w 2000 roku osiągnęła 1,32%. Wzrost rentowności
majątku w 2000 roku może wskazywać na lepsze wykorzystanie
aktywów przez firmę, co przekłada się na wyższą zdolność do
generowania zysków z posiadanych zasobów.

Rentowność  kapitału  własnego  w  latach  1998–2000  również
wykazuje wzrost. W 1998 roku wynosiła ona 0,48%, w 1999 roku
wzrosła  do  0,88%,  a  w  2000  roku  osiągnęła  wartość  2,74%.
Wzrost  tego  wskaźnika  wskazuje  na  poprawę  efektywności
wykorzystania kapitałów własnych, co może świadczyć o lepszym
zarządzaniu  firmą  i  efektywniejszym  generowaniu  zysków  z
inwestycji właścicieli.

Analiza wskaźników rentowności w latach 1998–2000 wskazuje na
poprawę rentowności przedsiębiorstwa, szczególnie w obszarze
rentowności  sprzedaży,  majątku  i  kapitału  własnego.  Pomimo
problemów z rentownością działalności podstawowej w 1999 i
2000  roku,  ogólny  trend  wskazuje  na  stopniową  poprawę
zdolności  do  generowania  zysków.

Na podstawie wskaźników zawartych w tabeli 15 można zauważyć,
że  rentowność  działalności  operacyjnej  przedsiębiorstwa
wykazuje  tendencję  spadkową  w  latach  1998–2000.  Wskaźnik
rentowności  działalności  podstawowej,  który  w  1998  roku
wynosił 2,06%, spadł w 1999 roku do (2,85%), a w 2000 roku do
(0,24%).  Takie  wyniki  wskazują  na  problemy  w  generowaniu
zysków z działalności podstawowej, co może wynikać z różnych
czynników, w tym rosnących kosztów operacyjnych czy spadku
efektywności operacyjnej firmy.



W porównaniu z rentownością działalności operacyjnej, wskaźnik
rentowności sprzedaży netto wykazuje lepsze wyniki, co może
sugerować,  że  firma  skutecznie  poprawiła  efektywność
sprzedaży. W 1998 roku wskaźnik ten wynosił 0,09%, w 1999 roku
wzrósł do 0,16%, a w 2000 roku osiągnął wartość 1,16%. Ta
tendencja wzrostu w przypadku rentowności sprzedaży może być
wynikiem  poprawy  zarządzania  sprzedażą  i  optymalizacji
procesów sprzedażowych.

Warto jednak zauważyć, że pomimo wyższych wartości wskaźnika
rentowności  sprzedaży  netto  w  stosunku  do  rentowności
działalności operacyjnej, różnice między tymi wskaźnikami mogą
być  wynikiem  wysokich  kosztów  finansowych,  które  obciążyły
działalność firmy. Wzrost tych kosztów, zwłaszcza w okresie
1999-2000,  mógł  negatywnie  wpłynąć  na  ogólną  rentowność
operacyjną,  mimo  lepszych  wyników  ze  sprzedaży.  To  może
również wskazywać na problemy związane z obsługą zadłużenia
lub rosnącymi kosztami kredytów i pożyczek, które nie były w
pełni zrównoważone przez zysk ze sprzedaży.

Ocena  rentowności  Polskich  Linii  Lotniczych  „LOT”  wymaga
uwzględnienia  kilku  czynników:  specyfiki  branży  lotniczej,
otoczenia  makroekonomicznego,  a  także  wewnętrznych  decyzji
strategicznych  spółki.  LOT  działa  w  sektorze  silnie
uzależnionym od czynników zewnętrznych, takich jak ceny paliw
lotniczych,  kursy  walut,  regulacje  lotnicze  oraz  globalna
koniunktura gospodarcza. Z tego względu analiza rentowności
spółki musi być osadzona w szerokim kontekście – nie tylko
finansowym, ale też operacyjnym i geopolitycznym.

Rentowność  spółki  można  rozpatrywać  w  ujęciu  kilku
podstawowych  wskaźników:  rentowności  sprzedaży  (ROS),
rentowności aktywów (ROA) oraz rentowności kapitału własnego
(ROE). Przed pandemią COVID-19 LOT osiągał dodatnie wyniki
finansowe, a jego rentowność systematycznie rosła, co wynikało
z intensywnego rozwoju siatki połączeń, rosnącego popytu na
podróże lotnicze oraz optymalizacji floty. Lata 2016–2019 były
okresem  dynamicznej  ekspansji,  w  tym  uruchamiania  nowych



kierunków  dalekodystansowych  i  zwiększania  udziału  w  rynku
Europy  Środkowo-Wschodniej.  W  tych  latach  wskaźniki
rentowności kształtowały się na poziomie dodatnim, a spółka
raportowała  zysk  netto,  co  było  wyraźnym  sukcesem  po
wcześniejszych  latach  trudności  i  programów
restrukturyzacyjnych.

W roku 2020 sytuacja zmieniła się radykalnie z powodu pandemii
i globalnego zamknięcia ruchu lotniczego. PLL LOT, podobnie
jak inne linie, poniósł olbrzymie straty, a jego rentowność
spadła poniżej zera. Wskaźniki ROS i ROE przyjęły wartości
ujemne,  co  oznaczało,  że  działalność  operacyjna  generowała
straty, a właściciele – w tym Skarb Państwa – nie mogli liczyć
na zwrot z kapitału. W tym okresie LOT musiał sięgnąć po pomoc
publiczną  oraz  dostosować  skalę  działalności  do  nowej
rzeczywistości rynkowej. Spadek liczby pasażerów, ograniczenia
w  podróżach  międzykontynentalnych  oraz  niepewność  co  do
przyszłości  branży  lotniczej  zdominowały  wynik  finansowy
firmy.

W kolejnych latach spółka podjęła szereg działań zmierzających
do  odbudowy  rentowności.  Zmniejszono  liczbę  połączeń,
zrestrukturyzowano  siatkę,  a  także  wdrożono  działania
oszczędnościowe,  zarówno  w  kosztach  operacyjnych,  jak  i
administracyjnych. Odbudowa rentowności okazała się procesem
stopniowym  i  zależnym  od  tempa  odbicia  całej  branży
turystycznej  i  lotniczej.  W  miarę  przywracania  połączeń
międzynarodowych oraz rosnącego popytu na podróże biznesowe i
rekreacyjne, LOT poprawiał swoje wyniki operacyjne, co zaczęło
się przekładać na poprawę rentowności brutto i operacyjnej.

Obecnie (według dostępnych danych do 2024 roku) LOT osiąga
dodatnie wyniki EBITDA, co świadczy o odbudowie zdolności do
generowania  dodatnich  przepływów  operacyjnych.  Jednak  pełna
odbudowa wskaźników rentowności – w szczególności zysków netto
i ROE – wciąż pozostaje wyzwaniem, ze względu na konieczność
spłaty  zadłużenia  zaciągniętego  w  okresie  kryzysowym  oraz
inflacyjne  wzrosty  kosztów  działalności.  Dodatkowo,



konkurencja w segmencie tanich przewoźników oraz presja cenowa
na rynku biletów lotniczych ograniczają marże operacyjne.

W dłuższej perspektywie rentowność LOT-u będzie zależeć od
zdolności  firmy  do  utrzymania  konkurencyjności  przy
jednoczesnym  zachowaniu  wysokiego  poziomu  jakości  usług.
Inwestycje w nowe samoloty, dalsza cyfryzacja obsługi klienta,
zrównoważony rozwój i redukcja śladu węglowego mogą poprawić
pozycję rynkową spółki i przełożyć się na stabilniejsze zyski.
Nie bez znaczenia będzie też skuteczność zarządzania ryzykiem
finansowym, w tym zabezpieczenia kursowe oraz polityka cen
paliw lotniczych.

Rentowność  PLL  LOT  w  ostatnich  latach  wykazywała  znaczną
zmienność – od dodatnich wartości w latach przed pandemią,
przez  duże  straty  w  okresie  2020–2021,  aż  po  stopniową
odbudowę.  Przedsiębiorstwo  wciąż  stoi  przed  koniecznością
osiągnięcia stabilnych zysków netto, a tym samym trwałej i
bezpiecznej rentowności. Perspektywy poprawy są realne, ale
zależą  od  szeregu  czynników  zarówno  wewnętrznych,  jak  i
zewnętrznych, w tym globalnych trendów w branży lotniczej.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Analiza  przepływów  strumieni
pieniężnych
Sprawozdanie  ze  źródeł  pochodzenia  funduszy  i  ich
wykorzystania  przygotowuje  się  w  celu  pokazania  jak
przedsiębiorstwo  było  zarządzane  i  jak  obracało  środkami
pieniężnymi.  Sporządzane  jest  ono  na  podstawie  bilansu  i
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rachunku  wyników  w  celu  uzyskania  bardziej  szczegółowych
informacji o zmianach sytuacji finansowej przedsiębiorstwa i o
przepływach jego środków pieniężnych [W. Bień „Sprawozdania z
przepływów finansowych”], zmieniających jego strukturę aktywów
i pasywów w ciągu danego okresu rozrachunkowego.

Rachunek  przepływów  pieniężnych  Ster-Projekt  SA  w  latach
1996–1998 ukazuje istotne zmiany w działalności operacyjnej,
inwestycyjnej i finansowej spółki.

Przepływy pieniężne netto z działalności operacyjnej wzrosły z
2 917 tys. zł w 1996 roku do 27 258 tys. zł w 1998 roku.
Wzrost  ten  wynikał  głównie  ze  zmian  w  zobowiązaniach
krótkoterminowych oraz korekt księgowych, w tym amortyzacji i
podatku  dochodowego.  Spółka  wykazywała  dodatni  wynik
operacyjny, co świadczyło o zdolności do generowania gotówki z
podstawowej działalności.

Działalność  inwestycyjna  miała  charakter  wysoce
kapitałochłonny. Wydatki inwestycyjne w 1998 roku wyniosły 61
679 tys. zł, co było ponad siedmiokrotnie większą kwotą niż
dwa lata wcześniej. Głównymi wydatkami były zakupy papierów
wartościowych,  co  mogło  wskazywać  na  strategiczne  decyzje
inwestycyjne. Jednocześnie wpływy z inwestycji wzrosły do 24
881 tys. zł, głównie dzięki sprzedaży papierów wartościowych.

Działalność finansowa przyniosła zmienne wyniki. W 1997 roku
spółka  uzyskała  wysokie  wpływy  (38  989  tys.  zł),  głównie
dzięki emisji obligacji i akcji, co pozwoliło na dynamiczny
rozwój. W 1998 roku wpływy te spadły do 14 200 tys. zł, a
spółka  zmniejszyła  swoje  zobowiązania  finansowe,  spłacając
kredyty krótkoterminowe oraz wykupując obligacje.

Łącznie przepływy pieniężne netto były dodatnie w 1996 i 1997
roku, lecz w 1998 roku spółka zanotowała odpływ środków o
wartości 2 024 tys. zł. Stan środków pieniężnych na koniec
1998  roku  wynosił  7  032  tys.  zł,  co  oznaczało  spadek  w
porównaniu do poprzedniego roku. Spółka przeznaczała znaczące



środki  na  inwestycje,  co  mogło  świadczyć  o  dążeniu  do
długoterminowego wzrostu, pomimo chwilowego spadku gotówki.

Sprawozdanie z przepływu środków pieniężnych jest obok bilansu
oraz  rachunku  zysków  i  strat  głównym  elementem  analizy
finansowej przedsiębiorstwa. Ujmuje zmiany w stanie środków
pieniężnych, ze wskazaniem na źródła powstałych zwiększeń i
zmniejszeń oraz na kierunki ich wykorzystania.

Do sporządzenia sprawozdania z przepływu środków pieniężnych
zostały zobowiązane jednostki, których sprawozdania finansowe
podlegaj badaniu i ogłaszaniu w Monitorze Polskim, zgodnie z
art.64 ustawy o rachunkowości.

Przepływy  pieniężne  są  typowym  przejawem  zastosowania  w
rachunkowości zasady kasowej. Słowo „przepływ” sugeruje, iż
mamy do czynienia z dwoma strumieniami:

– wejściowym, czyli wpływem, oraz

– wyjściowym, czyli wydatkiem.

Zdarzenia niepieniężne, strumienie rzeczowe są poza obszarem
badania  przepływów  pieniężnych.  Sprawozdanie  to  obrazuje
zmiany  sytuacji  finansowej  jednostki  wywołane  przez
rzeczywisty ruch pieniądza, a nie zapisy memoriałowe. Wynik
końcowy  wskazuje  na  zmiany  zasobów  pieniężnych  jednostki,
które obejmują, stany rachunków bankowych, gotówki w kasie i
krótkoterminowych papierów wartościowych.

Sprawozdanie  z  przepływu  środków  pieniężnych  ma  dostarczyć
odpowiedzi na następujące pytania:

– jakimi środkami pieniężnymi dysponowało przedsiębiorstwo w
okresie sprawozdawczym?

– z jakich źródeł pochodziły te środki?

– jak te środki zostały zagospodarowane?



Podstawą  sporządzania  tego  sprawozdania  jest  ustalenie
nadwyżki finansowej, jaką przedsiębiorstwo wygospodarowało w
danym okresie bilansowym. Nadwyżkę tę określa się jako cash
flow.  „Cash  flow”  jest  sumą  zysku  netto  i  kosztów
niepieniężnych  (nie  będących  wydatkami),  skorygowaną  o
przychody niepieniężne (nie będące wpływami). Cash flow wyraża
zdolność  przedsiębiorstwa  do  samofinansowania  się,  jest
wynikiem  gospodarowania  środkami  pieniężnymi  przez
przedsiębiorstwo.

W  sprawozdaniu  wyodrębnia  się  trzy  rodzaje  przepływów:  z
działalności  operacyjnej  (bieżącej),  działalności
inwestycyjnej  (lokacyjnej)  i  działalności  finansowej.

Działalność  operacyjna  (produkcyjna,  usługowa,  handlowa),
stanowiąca  podstawowy  rodzaj  działalności  statutowej
jednostki, jest głównym źródłem dopływu środków pieniężnych,
na których poziom oddziałuje zwłaszcza wynik finansowy netto.
Przepływy  pieniężne  w  ramach  działalności  operacyjnej  są
rezultatem operacji gospodarczych rzutujących na powstawanie
zysku lub straty np.

–  wpływy  środków  pieniężnych  ze  sprzedaży  wyrobów,  robót,
usług i towarów, a także z tytułu najmu i dzierżawy,

– wydatki na wynagrodzenia,

– płatności za towary, materiały, energię i usługi,

– wydatki związane z opłaceniem podatków, ceł, ubezpieczeń
społecznych itp.,

– wpływy odsetek za zwłokę w spłacie należności, wydatki na
odsetki  karne  oraz  odsetki  zwłoki  dotyczące  nieterminowego
regulowania zobowiązań wobec kontrahentów, urzędów skarbowych
itp.

Przepływy  pieniężne  w  ramach  działalności  inwestycyjnej
polegają  na  nabywaniu  oraz  sprzedaży  składników  majątku



trwałego,  wartości  niematerialnych  i  prawnych,  lokat
finansowych, papierów wartościowych przeznaczonych do obrotu,
udziałów i akcji. Pokazują wielkość wydatków poniesionych na
powiększenie  zasobów  trwałych,  które  z  kolei  pozwolą  w
przyszłości  na  osiągnięcie  zysków  i  dopływ  środków
pieniężnych.

Działalność finansowa obejmuje głównie pozyskiwanie i spłatę
kredytów  oraz  pożyczek,  w  tym  również  krótkoterminowych,
emisję i wykup własnych akcji, obligacji i innych papierów
wartościowych,  wpływy  wynikające  ze  zwiększenia  kapitału
udziałowego i z dopłat do kapitału, wypłaty dywidend, spłaty
zobowiązań z umów leasingu kapitałowego

Dla  ustalenia  wielkości  przepływów  środków  pieniężnych  z
działalności operacyjnej – część A sprawozdania – przyjęto w
Polsce metod pośrednią, a wzór sprawozdania został określony w
ustawie o rachunkowości – zał. nr 8 i 9. Zgodnie z założeniami
metody pośredniej pozycją wyjściową jest wynik finansowy netto
(pozycja rachunku zysków i strat), który następnie, poprzez
dokonanie odpowiednich korekt, zostaje doprowadzony do poziomu
tzw. „wyniku kasowego” Korekty dotyczą więc głównie pozycji
nie  kasowych  lub  pozycji,  które  spowodowały  zmianę  stanu
środków pieniężnych, a nie zostały wykazane w rachunku zysków
i strat. Wynik finansowy netto podlega:

– korekcie o koszty i przychody, dotyczące innych rodzajów
działalności (inwestycyjnej, finansowej) np. zapłacone odsetki
od kredytów bankowych, zapłacone dywidendy,

– korekcie dotyczącej zmian stanu środków obrotowych netto w
ciągu roku obrotowego, tj. faktu, że część przychodów lub
zysków nie zmienia się w przychody pieniężne, lecz pozostaje w
należnościach lub wydatkowana została na przyrost zapasów, a
część kosztów zmieni a się w zobowiązania,

–  korekcie  służącej  uwzględnieniu  kosztów  niepieniężnych,
które nie są wydatkami, np. amortyzacja, rezerwy,



– korekcie dotyczącej podatku dochodowego,

– korekcie o zyski lub straty z tytułu różnic kursowych i
inne.

Potrzeba przeprowadzania kolejnych korekt wynika z faktu, iż
zysku nie można utożsamia z „posiadaniem pieniędzy”, nie można
postawić znaku równości między wielkością zysku i dostępnymi
środkami pieniężnymi, a więc trzeba wyeliminować te czynniki,
które  sprawiają,  że  zysk  po  opodatkowaniu  nie  może  być
utożsamiany ze stanem gotówki. Konieczność dokonywania wielu
korekt zysku netto powoduje, iż sprawozdanie z działalności
operacyjnej,  sporządzane  metod  pośrednią,  staje  się  mało
czytelne. Samo uchwycenie przepływów z tej działalności jest
bardziej „intuicyjne”, mniej wyraźne. Nie można również mówić
o  zastosowaniu  go  do  prognozowania  przyszłych  przepływów,
ponieważ reguły prognoza rozpoczyna się od sprzedaży, czyli od
przychodu, a nie zysku.

W  metodzie  bezpośredniej  (ustawa  o  rachunkowości  zaleca
wyłącznie  ubezpieczycielom,  zał.  nr  10)  w  działalności
operacyjnej ujmuje się wpływy i wydatki z tej działalności
według podstawowych tytułów, a następnie wykazuje się „per
saldo” wpływy minus wydatki, a więc przepływy pieniężne netto
z działalności operacyjnej. Metoda bezpośrednia zawiera główne
kategorie operacyjnych wpływów gotówkowych oraz operacyjnych
płatności gotówkowych.

Punktem  wyjścia  do  badania  przepływu  strumieni  pieniężnych
jest  marża  operacyjna,  ponieważ  podstawowy  pieniądz
dopływający  do  przedsiębiorstw  to  efekt  działalności
operacyjnej. Obok marży, na zmiany w zasobach pieniądza ma
wpływ dynamika majątku obrotowego netto, ponieważ jego wzrost
charakteryzuje  strumień  pieniądza  odpływającego  z
przedsiębiorstwa a jego spadek uwalnia zaangażowane w obrocie
środki  pieniężne.  Powyższe  zmiany  przedstawione  są  w
sprawozdaniu  w  postaci  wpływów  i  wydatków,  dzięki  czemu
użytkownikom  prezentowane  są  kwoty  otrzymane  od  odbiorców,



płatności dla dostawców itd.

Podstawową  zaletą  metody  bezpośredniej  jest  możliwość
uzyskania informacji, które mogą być wykorzystane przy ocenie
przyszłych  przepływów  środków  pieniężnych.  Pierwotne
strumienie  pieniężne,  tj.  wpływy  ze  sprzedaży  i  wydatki
ponoszone dla ich osiągnięcia, a nie zysk netto, są z reguły
punktem wyjścia przy sporządzaniu prognoz. Nawet jeśli nastąpi
istotna zmiana przewidywań, to i tak informacja retrospektywna
wymaga uwzględnienia.

Pewne procesy gospodarcze rozpoczęte w przeszłości mają bowiem
swoje konsekwencje finansowe w przyszłości.

Należy pamiętać, że bez względu na rodzaj zastosowanej metody
ostateczna wartość przepływów pieniężnych netto z działalności
operacyjnej pozostaje taka sama.

W  części  B  sprawozdania  występują  przepływy  środków
pieniężnych  z  działalności  inwestycyjnej.  Obejmują  one  w
przeważającej części przepływy związane z nabyciem i sprzedażą
składników  majątku  trwałego  oraz  dywidendy  i  odsetki
wynikające z działalności inwestycyjnej. Podaje się odrębnie
wpływy  i  wydatki,  ma  tu  bowiem  zastosowanie  metoda
bezpośrednia.  Zmiany  zachodzące  w  stanach  wartości  netto
środków trwałych oraz wartości niematerialnych i prawnych są
następstwem ich nabycia (zakupu bezpośredniego lub wytworzenia
w ramach inwestycji), sprzedaży i likwidacji, nieodpłatnego
otrzymania lub przekazania oraz umorzenia. W przypadku środków
trwałych zmiany są powodowane również aktualizacją ich wyceny
(przeszacowania) oraz ujęciem w księgach rachunkowych środków
trwałych używanych w ramach umów leasingu kapitałowego. Pomija
się  przemieszczenia  inwestycji  do  środków  trwałych,  skutki
przeszacowania środków trwałych, jak również otrzymane w roku
obrotowym środki trwałe w ramach leasingu finansowego.

Kolejne  pozycje  sprawozdania  dotyczą  nabycia  i  sprzedaży
akcji,  udziałów  oraz  papierów  wartościowych,  udzielonych



pożyczek i ich spłat. W sprawozdaniu wykazuje się otrzymane
(ewentualnie  zwrócone  jako  nienależne)  dywidendy  z  lokat
kapitałowych;  nie  ujmuje  się  dywident  wypłacanych  własnym
udziałowcom.

W  części  C  sprawozdania  podaje  się  przepływy  środków
pieniężnych z działalności finansowej. W tej grupie wykazuje
się wpływy z tytułu pozyskania oraz wydatki spowodowane utratą
własnych  lub  obcych  źródeł  finansowania.  Wykazuje  się  tu
również wszelkie „obciążenia” pieniężne, ponoszone w związku z
pozyskiwaniem wyżej wymienionych źródeł (zapłata odsetek od
kredytów  i  pożyczek,  wypłata  dywident  właścicielom,
powiększenie  spłat  z  tytułu  różnic  kursowych  itp.)

Sprawozdanie z przepływów pieniężnych odgrywa przede wszystkim
rolę informacyjną. Powinno ono służyć jako jeden z istotnych
elementów  kształtowania  i  oceny  polityki  finansowej  firmy.
Jego  odbiorcami  powinni  by  wierzyciele  (zwłaszcza  banki),
inwestorzy,  gdyż  jest  ono  bardzo  pomocne  przy  ocenie
wiarygodności  finansowej.  W  ocenie  zdolności  płatniczej
podmiotu nie można kierowa się wyłącznie kryterium dodatniego,
bądź ujemnego salda. Charakter salda może być na pewno uznany
za zjawisko pozytywne lub negatywne, ale nie jest to jeszcze
wystarczający  wyznacznik  zdolności  płatniczej,  należy  ją
bowiem  rozpatrywać  w  szerszym  kontekście  –  na  tle
kształtowania  się  innych  wielkości,  między  innymi:  stanu
zapasów,  należności,  zobowiązań,  otrzymanych  i  wypłaconych
zaliczek, terminów płatności itp.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

https://pisanie.edu.pl/


Analiza  wspomagania
finansowego
Analiza płynności finansowej przedsiębiorstwa pozwala ocenić
jego zdolność do spłaty bieżących zobowiązań, jednak równie
istotne  jest  badanie,  czy  firma  jest  w  stanie  obsługiwać
całkowite  zadłużenie,  obejmujące  zarówno  zobowiązania
krótkoterminowe,  jak  i  długoterminowe,  w  dłuższej
perspektywie. Właśnie do tego celu służy analiza wspomagania
finansowego, która pokazuje, jak przedsiębiorstwo radzi sobie
z obsługą swojego zadłużenia w dłuższym okresie.

W przypadku PLL „LOT” S.A., analiza zadłużenia, przedstawiona
w  tabeli  14,  pozwala  na  ocenę  stopnia  zaawansowania  i
struktury zadłużenia przedsiębiorstwa. Z informacji zawartych
w  bilansie  Spółki  wynika,  że  firma  posiada  zobowiązania
długoterminowe, co oznacza, że zaciągnęła kredyty i pożyczki,
których  termin  spłaty  przekracza  1  rok.  To  wskazuje  na
długoterminowe zobowiązania finansowe, które będą miały wpływ
na  dalszą  płynność  finansową  firmy  i  jej  zdolność  do
generowania  wystarczających  przychodów,  aby  móc  regularnie
obsługiwać te zobowiązania.

Wskaźniki  zadłużenia,  szczególnie  te  odnoszące  się  do
zobowiązań długoterminowych, stanowią kluczowy element oceny
stabilności finansowej przedsiębiorstwa. Ważne jest, aby firma
utrzymywała  odpowiedni  poziom  płynności  oraz  generowała
wystarczające przychody, które pozwolą na terminową obsługę
długoterminowego zadłużenia, nie narażając się przy tym na
ryzyko  utraty  zdolności  operacyjnych  lub  konieczności
likwidacji  działalności.

Zatem  w  kontekście  analizy  płynności  i  zadłużenia
przedsiębiorstwa,  konieczne  jest  monitorowanie  nie  tylko
bieżących zobowiązań, ale również długoterminowych kredytów i
pożyczek,  aby  zapewnić  długofalową  stabilność  finansową  i
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minimalizować ryzyko związane z ewentualnym brakiem środków na
ich spłatę.

Wskaźniki zadłużenia przedstawione w tabeli 14 pozwalają na
szczegółową  ocenę  struktury  zadłużenia  oraz  zdolności
przedsiębiorstwa PLL „LOT” S.A. do obsługi swoich zobowiązań
finansowych w latach 1998–2000.

Wskaźnik  ogólnego  zadłużenia  wykazuje  znaczną  poprawę  w
badanym okresie. W 1998 roku wynosił on 0,54, co oznacza, że
firma  posiadała  zobowiązania  stanowiące  54%  wartości
całkowitego kapitału. W 1999 roku wskaźnik spadł do 0,51, a w
2000  roku  osiągnął  wartość  0,31.  Taka  zmiana  sugeruje
stopniowe  zmniejszanie  się  udziału  zadłużenia  w  kapitale
ogólnym,  co  może  być  efektem  spłaty  długów  lub  wzrostu
kapitału własnego firmy, co pozytywnie wpływa na stabilność
finansową przedsiębiorstwa.

Wskaźnik  zadłużenia  kapitału  własnego  w  1998  roku  wynosił
1,77, w 1999 roku wzrósł do 1,91, a w 2000 roku spadł do 0,65.
Wysoki wskaźnik w 1998 i 1999 roku wskazywał na dużą zależność
firmy  od  kapitału  obcego,  co  mogło  wiązać  się  z  wyższym
ryzykiem finansowym. Jednak w 2000 roku spadek wskaźnika do
poziomu  0,65  sugeruje  poprawę  w  strukturze  kapitałowej,  z
większym  udziałem  kapitału  własnego  w  finansowaniu
działalności,  co  może  wskazywać  na  wzrost  stabilności
finansowej.

Wskaźnik pokrycia zobowiązań nadwyżką finansową w 1998 roku
wynosił 0,97, w 1999 roku wzrósł do 1,04, a w 2000 roku spadł
do 0,41. Wysoki wskaźnik w 1999 roku sugerował, że firma miała
wystarczającą  nadwyżkę  finansową,  aby  pokryć  swoje
zobowiązania. Jednak spadek w 2000 roku wskazuje na mniejsze
możliwości  finansowe  przedsiębiorstwa,  co  może  sugerować
pogorszenie płynności lub wzrost zobowiązań.

Wskaźnik pokrycia zobowiązań odsetkowych w latach 1998–2000
był bardzo niski, co wskazuje na trudności w spłacie odsetek



od zadłużenia. W 1998 roku wynosił on 0,02, w 1999 roku 0,01,
a w 2000 roku 0,05. Tak niski poziom wskazuje na problemy
firmy w pokrywaniu odsetek od długoterminowego zadłużenia, co
mogło wiązać się z koniecznością zaciągania nowych kredytów
lub pożyczek, aby spłacić wcześniejsze zobowiązania.

Analiza wskaźników zadłużenia wskazuje na poprawę w strukturze
zadłużenia w latach 1998–2000, zwłaszcza w 2000 roku. Firma
stopniowo zmniejszała swoje zadłużenie i poprawiała relację
kapitału  własnego  do  obcego.  Niemniej  jednak  wskaźniki
pokrycia  zobowiązań  nadwyżką  finansową  i  pokrycia  odsetek
wskazują na potrzebę dalszej poprawy płynności finansowej i
zdolności do obsługi zadłużenia, szczególnie w zakresie spłat
odsetek.

Na podstawie wskaźników zadłużenia z tabeli 14 można zauważyć
tendencję  spadkową  w  poziomie  ogólnego  zadłużenia
przedsiębiorstwa PLL „LOT” S.A., jednak mimo tego zadłużenie
Spółki pozostaje na stosunkowo wysokim poziomie. W 1998 roku
wskaźnik ogólnego zadłużenia wynosił 0,54, co oznaczało, że
54% aktywów przedsiębiorstwa pochodziło z finansowania obcego.
W 2000 roku wskaźnik ten spadł do 0,31, co stanowi poprawę o
23 punkty procentowe, ale nadal jest to stosunkowo wysoki
poziom  zadłużenia,  zwłaszcza  w  porównaniu  do  standardów
zachodnich,  gdzie  zalecany  poziom  to  0,57–0,67.  Wysokie
zadłużenie  oznacza,  że  przedsiębiorstwo  narażone  jest  na
większe  ryzyko  związane  z  utrzymaniem  płynności  finansowej
oraz na ryzyko wierzycieli.

Wskaźnik  zadłużenia  kapitału  własnego  również  pokazuje,  że
firma była w dużym stopniu uzależniona od kapitału obcego. W
1999  roku  wskaźnik  ten  wynosił  aż  1,91,  co  oznacza,  że
zadłużenie było prawie dwukrotnie wyższe od kapitałów własnych
firmy.  Jednak  w  2000  roku  wskaźnik  ten  zmniejszył  się  do
poziomu 0,65, co oznacza, że firma zmniejszyła zależność od
kapitału  obcego,  poprawiając  tym  samym  swoją  strukturę
finansową.



Analiza  wskaźnika  pokrycia  zobowiązań  nadwyżką  finansową  w
latach  1998–2000  wskazuje  na  bardzo  niską  zdolność
przedsiębiorstwa do finansowania swoich zobowiązań bieżących z
zysków netto i amortyzacji. Wartość wskaźnika była bliska 0,8,
co  oznacza,  że  firma  nie  miała  wystarczającej  nadwyżki
finansowej, aby w pełni pokryć swoje zobowiązania. Sytuacja ta
może sugerować, że przedsiębiorstwo polegało na zewnętrznych
źródłach finansowania, aby utrzymać swoją działalność.

Wskaźnik pokrycia odsetek zyskiem, który również wskazuje na
zdolność przedsiębiorstwa do obsługi zadłużenia, był na bardzo
niskim poziomie w latach 1998–2000. Wartość tego wskaźnika
była zbyt niska w porównaniu do standardów zachodnich, które
zalecają poziom tego wskaźnika na poziomie 4-5. Niski poziom
wskaźnika  w  latach  1998–2000  potwierdza,  że  kredytowanie
Spółki było ryzykowne, a przedsiębiorstwo mogło mieć trudności
w terminowym spłacaniu odsetek od swojego zadłużenia.

Mimo  pozytywnych  zmian  w  strukturze  zadłużenia  w  latach
1998–2000, firma PLL „LOT” S.A. nadal borykała się z wysokim
poziomem  zadłużenia,  co  zwiększało  ryzyko  finansowe.  Niska
zdolność do obsługi odsetek i pokrycia zobowiązań nadwyżką
finansową wskazuje na konieczność dalszej poprawy płynności
finansowej  i  zdolności  do  generowania  wystarczających
przychodów  na  spłatę  swoich  zobowiązań.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Wykorzystanie  kredytów  przez
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przedsiębiorstwo Ster Projekt
W przedstawionym okresie spółka korzystała w Powszechnym Banku
Kredytowym S.A. Wołomin z płatniczego kredytu obrotowego w
formie  linii  kredytowej.  Spółka  korzystała  z  tej  linii  w
miesiącach X, XI 2000 r w kwocie 3.233.500,00 zł. W lutym 1999
r. linia kredytowa została rozliczona i zamknięta. W I 2000 r.
dokonano  spłaty  kredytu  obrotowego  i  inwestycyjnego
zaciągniętych w okresie poprzednim w Amer Banku. Na dzień 31
XII 2000 r spółka nie posiadała zadłużenia z tytułu kredytów.

W I 2000 r spółka spłaciła wyemitowane w XI 1999 r bony
komercyjne w kwocie 3.500.000,00 zł. Na dzień 31 XII 2000 r
spółka nie posiadała zadłużenia z tego tytułu.

W okresie I półrocza 1999 r Ster Projekt S.A. podpisała dwie
umowy  kredytowe-  umowa  z  Bankiem  Handlowym  S.A.  na  linię
kredytową do 6 000 tys. zł oraz z Raiffeisen Centrobank S.A.
na limit wierzytelności do 2 500 tys. USD. Do 30 VI 1999 r.
nie rozpoczęto korzystania z tych źródeł finansowania.

Wykorzystanie kredytów przez przedsiębiorstwo jest jednym z
kluczowych  narzędzi  finansowania  działalności  gospodarczej,
umożliwiającym  rozwój,  inwestycje  oraz  utrzymanie  płynności
finansowej. Kredyty bankowe stanowią istotne źródło kapitału
zarówno  dla  małych,  jak  i  dużych  firm,  pozwalając  na
realizację różnorodnych celów strategicznych, takich jak zakup
środków trwałych, modernizacja technologii, ekspansja rynkowa
czy bieżące finansowanie operacyjne. Decyzja o zaciągnięciu
kredytu wymaga jednak starannej analizy, gdyż wiąże się z
zobowiązaniami  finansowymi,  które  mogą  wpłynąć  na  kondycję
przedsiębiorstwa w dłuższym okresie.

Jednym  z  głównych  powodów,  dla  których  przedsiębiorstwa
korzystają  z  kredytów,  jest  konieczność  finansowania
inwestycji.  Inwestycje  w  nowe  maszyny,  nieruchomości  czy
technologie często wymagają znacznych nakładów kapitałowych,
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których firma nie jest w stanie pokryć z własnych środków.
Kredyt inwestycyjny pozwala na realizację takich projektów bez
konieczności  angażowania  całego  kapitału  własnego,  co
umożliwia przedsiębiorstwu utrzymanie płynności finansowej i
elastyczność  operacyjną.  Dzięki  długiemu  okresowi  spłaty  i
możliwości  dostosowania  harmonogramu  rat  do  przewidywanych
przychodów,  kredyt  inwestycyjny  jest  jednym  z  najczęściej
stosowanych  instrumentów  finansowych  w  planowaniu  rozwoju
firmy.

Innym powszechnym zastosowaniem kredytów w przedsiębiorstwie
jest finansowanie kapitału obrotowego. Wiele firm, zwłaszcza w
branżach o sezonowym charakterze działalności, zmaga się z
okresowymi  niedoborami  gotówki  wynikającymi  z  opóźnień  w
płatnościach  od  kontrahentów  lub  konieczności  poniesienia
wydatków przed uzyskaniem przychodów. Kredyt obrotowy pozwala
na utrzymanie bieżącej działalności operacyjnej, regulowanie
zobowiązań wobec dostawców, wypłatę wynagrodzeń czy pokrycie
innych kosztów operacyjnych. Jest to szczególnie istotne w
sektorach, gdzie cykl konwersji gotówki jest długi, a brak
płynności  może  prowadzić  do  zaburzeń  w  funkcjonowaniu
przedsiębiorstwa.

Kredyty mogą być również wykorzystywane do restrukturyzacji
zadłużenia,  czyli  konsolidacji  wcześniejszych  zobowiązań
finansowych. Firmy, które posiadają wiele różnych kredytów lub
zobowiązań leasingowych, mogą zdecydować się na zaciągnięcie
jednego większego kredytu konsolidacyjnego, który pozwala na
obniżenie  kosztów  obsługi  zadłużenia  oraz  uproszczenie
zarządzania finansami. Taka strategia może poprawić płynność
finansową  przedsiębiorstwa  i  umożliwić  skuteczniejsze
planowanie budżetu.

Kredyty są również wykorzystywane do finansowania ekspansji na
nowe rynki oraz przejęć innych firm. Wzrost przedsiębiorstwa
poprzez fuzje i przejęcia wymaga zazwyczaj znacznych nakładów
finansowych, a kredyt bankowy może stanowić kluczowy element
strategii rozwoju. W takich przypadkach kredyty pomostowe lub



kredyty  na  przejęcia  umożliwiają  szybkie  przeprowadzenie
transakcji, zanim firma uzyska dodatkowe finansowanie z innych
źródeł,  takich  jak  emisja  akcji  czy  pozyskanie  inwestorów
strategicznych.

Wybór  odpowiedniego  kredytu  oraz  strategii  jego  spłaty  ma
istotne znaczenie dla stabilności finansowej przedsiębiorstwa.
Przed  zaciągnięciem  zobowiązania  firma  powinna  dokładnie
przeanalizować  swoją  zdolność  kredytową,  przewidywane
przepływy  pieniężne  oraz  potencjalne  ryzyko  związane  z
zadłużeniem.  Zbyt  duża  ilość  zobowiązań  kredytowych  może
prowadzić do problemów z wypłacalnością, zwłaszcza w sytuacji
pogorszenia  się  koniunktury  gospodarczej  lub  spadku
przychodów.

Banki  i  instytucje  finansowe  przed  udzieleniem  kredytu
oceniają kondycję finansową przedsiębiorstwa, analizując jego
historię  kredytową,  wyniki  finansowe  oraz  zdolność  do
generowania  dochodów.  Warunki  kredytu,  takie  jak
oprocentowanie, okres spłaty czy wymagane zabezpieczenia, są
uzależnione od profilu ryzyka danego przedsiębiorstwa. Firmy o
stabilnej  sytuacji  finansowej  i  dobrej  historii  kredytowej
mogą liczyć na korzystniejsze warunki finansowania, natomiast
przedsiębiorstwa  o  wysokim  poziomie  ryzyka  mogą  napotkać
trudności w uzyskaniu kredytu lub muszą się liczyć z wyższymi
kosztami jego obsługi.

Alternatywą dla tradycyjnych kredytów bankowych mogą być inne
formy finansowania, takie jak leasing, faktoring czy emisja
obligacji.  Leasing  operacyjny  i  finansowy  pozwalają  na
pozyskanie środków trwałych bez konieczności ich zakupu, co
jest  korzystnym  rozwiązaniem  dla  firm,  które  chcą  unikać
długoterminowego zadłużenia. Faktoring umożliwia wcześniejsze
uzyskanie środków z wystawionych faktur, co poprawia płynność
finansową  bez  konieczności  zaciągania  kredytu.  Emisja
obligacji  lub  pozyskanie  inwestorów  kapitałowych  może  być
alternatywą  dla  przedsiębiorstw,  które  nie  chcą  zwiększać
poziomu zadłużenia bankowego.



Podsumowując,  kredyty  są  ważnym  narzędziem  finansowania
przedsiębiorstw,  umożliwiając  rozwój,  inwestycje  oraz
utrzymanie płynności finansowej. Ich efektywne wykorzystanie
wymaga  jednak  starannej  analizy  sytuacji  finansowej  firmy,
wyboru  odpowiedniego  rodzaju  kredytu  oraz  zaplanowania
strategii  spłaty.  Odpowiedzialne  zarządzanie  zadłużeniem
pozwala  przedsiębiorstwom  na  zwiększenie  konkurencyjności,
realizację  strategicznych  celów  oraz  minimalizację  ryzyka
związanego z obciążeniem finansowym.

W kolejnym rozdziale zostaną zaprezentowane wybrane wskaźniki
płynności  finansowej  w  przedsiębiorstwie  Ster  Projekt  SA.
Wyliczenia zostały dokonane na podstawie danych zawartych w
sprawozdaniach finansowych firmy Ster Projekt SA. Wszystkie
dane podane są w tys. zł.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Ocena sprawności działania
Analiza  płynności  finansowej  przedsiębiorstwa,  bazująca  na
wskaźnikach  płynności,  pozwala  zrozumieć,  jak  firma  radzi
sobie z pokrywaniem swoich zobowiązań krótkoterminowych.

W  1999  roku  wskaźnik  wysokiej  płynności  wynosił  1,1,  co
oznacza,  że  około  60%  zobowiązań  krótkoterminowych  było
pokryte przez najbardziej płynne aktywa, takie jak gotówka i
należności. Choć wskaźnik ten nie był wysoki, firma wciąż
miała zdolność do regulowania bieżących zobowiązań. Z kolei
wskaźnik  II  stopnia  płynności,  który  uwzględnia  aktywa
obrotowe pomniejszone o zapasy, w 1998 roku wynosił 1,2, w
1999 roku spadł do 1,1, a w 2000 roku wzrósł do 2,2. Taka
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zmiana  wskazuje  na  poprawę  zdolności  przedsiębiorstwa  do
regulowania  swoich  zobowiązań  bieżących,  głównie  za  sprawą
wzrostu należności handlowych.

Pomimo wzrostu wskaźnika II stopnia płynności w 2000 roku,
niepokojący  pozostawał  stan  zobowiązań  krótkoterminowych  w
stosunku  do  kapitału  ogółem.  W  1998  roku  zobowiązania
stanowiły 24,26% wartości kapitału ogółem, w 1999 roku ich
udział spadł do 23,21%, a w 2000 roku wyniósł 11,41%. Choć w
2000  roku  nastąpiła  poprawa,  poziom  zobowiązań  wciąż  był
stosunkowo wysoki, co może wskazywać na ryzyko związane z
długoterminową stabilnością finansową.

Jeśli  chodzi  o  wskaźnik  płynności  gotówkowej,  w  latach
1998–2000 zauważalna była jego znacząca poprawa. W 1998 roku
wskaźnik  płynności  gotówkowej  wyniósł  zaledwie  0,1,  co
sugerowało  wysoką  wartość  zobowiązań  krótkoterminowych  przy
równoczesnym spadku środków pieniężnych. W 2000 roku wskaźnik
ten  wzrósł,  co  świadczy  o  poprawie  dostępności  gotówki  i
należności oraz lepszej zdolności do regulowania zobowiązań
bieżących.

Ocena  płynności  finansowej  przedsiębiorstwa  w  2000  roku
wskazuje na pozytywne zmiany, zwłaszcza w zakresie zarządzania
płynnością. Wzrost należności oraz wpływy ze sprzedaży akcji
do  SAirLines  Europe  B.V.  miały  istotny  wpływ  na  poprawę
wskaźników  płynności.  Niemniej  jednak,  ostateczna  ocena
płynności  przedsiębiorstwa  powinna  uwzględniać  także  inne
wskaźniki, które odnoszą się do sprawności działania firmy,
aby uzyskać pełniejszy obraz jej kondycji finansowej.

Analiza  wskaźników  sprawności  działania  przedsiębiorstwa,
zawartych w tabeli, pozwala na ocenę efektywności zarządzania
majątkiem i operacjami firmy.

Wskaźnik obrotowości ogółu majątku w latach 1998–2000 wykazuje
znaczną poprawę. W 1998 roku wynosił on 0,04, w 1999 roku
wzrósł do 0,05, a w 2000 roku osiągnął wartość 0,14. Taka



zmiana  wskazuje  na  efektywniejsze  wykorzystanie  całkowitego
majątku  przedsiębiorstwa,  co  może  sugerować  poprawę
operacyjności  firmy.  Podobny  trend  występuje  w  przypadku
wskaźnika  obrotowości  majątku  trwałego,  który  w  1998  roku
wynosił 0,07, w 1999 roku 0,08, a w 2000 roku 0,33. Wzrost
obrotowości majątku trwałego w 2000 roku wskazuje na lepsze
wykorzystanie inwestycji długoterminowych, co może być efektem
zakupu nowych samolotów przez firmę.

Wskaźnik rotacji zapasów w dniach w latach 1998–2000 również
wykazuje zmiany. W 1998 roku wynosił on 94 dni, w 1999 roku
wzrósł do 97 dni, a w 2000 roku spadł znacząco do 23 dni. Taki
spadek  w  2000  roku  wskazuje  na  poprawę  efektywności
zarządzania zapasami, co może być wynikiem lepszej organizacji
procesu produkcji lub sprzedaży.

Cykl inkasa należności w dniach w latach 1998–2000 również
ulegał zmianom. W 1998 roku wynosił on 157 dni, w 1999 roku
145 dni, a w 2000 roku 49 dni. Zmniejszenie cyklu inkasa
należności w 2000 roku sugeruje poprawę efektywności ściągania
należności,  co  mogło  wynikać  z  lepszych  procesów
windykacyjnych  lub  szybszego  uzyskiwania  płatności  od
klientów.

Cykl regulowania zobowiązań z tytułu dostaw w latach 1998–2000
był stabilny, wynosząc 37 dni w 1998 i 1999 roku oraz 43 dni w
2000 roku. Choć wskaźnik ten wykazuje wzrost w 2000 roku,
zmiana ta nie jest dramatyczna i może świadczyć o umiarkowanym
wydłużeniu czasu regulowania zobowiązań, co niekoniecznie jest
negatywnym  sygnałem,  zwłaszcza  jeśli  firma  korzysta  z
dłuższych  terminów  płatności.

Analiza wskaźników sprawności działania wskazuje na pozytywne
zmiany  w  efektywności  zarządzania  majątkiem,  zapasami  oraz
należnościami,  co  może  sugerować  poprawę  rentowności  i
operacyjnej sprawności przedsiębiorstwa w 2000 roku.

Twoja  analiza  wskaźników  sprawności  działania  jest  dobrze



ustrukturalizowana  i  obejmuje  wszystkie  istotne  aspekty
dotyczące efektywności zarządzania majątkiem oraz operacjami
przedsiębiorstwa.

Wnioski,  które  wysuwasz  na  podstawie  analizy,  są  trafne,
zwłaszcza  zwrócenie  uwagi  na  poprawę  wskaźników  w  latach
1998–2000,  co  sugeruje  pozytywne  zmiany  w  zarządzaniu
aktywami, zapasami, należnościami oraz zobowiązaniami. Wzrost
wskaźników  obrotowości  ogółu  majątku  oraz  majątku  trwałego
wskazuje  na  coraz  lepsze  wykorzystanie  zasobów
przedsiębiorstwa,  co  może  sugerować  większą  efektywność
operacyjną. Dodatkowo, poprawa rotacji zapasów i cyklu inkasa
należności pokazuje, że firma staje się bardziej sprawna w
zarządzaniu swoimi aktywami obrotowymi.

Zmniejszenie cyklu inkasa należności w 2000 roku to istotny
element  poprawy  efektywności  finansowej,  ponieważ  oznacza
szybsze odzyskiwanie środków od klientów. Choć wskaźnik cyklu
regulowania  zobowiązań  nie  wykazuje  drastycznych  zmian,
stabilność tego wskaźnika może sugerować, że firma utrzymuje
kontrolę  nad  swoimi  zobowiązaniami,  korzystając  z
dogodniejszych  warunków  płatności.

Przeprowadzona  analiza  wskaźników  sprawności  działania
rzeczywiście wskazuje na pozytywne zmiany, które mogą mieć
istotny wpływ na rentowność i ogólną efektywność operacyjną
przedsiębiorstwa w omawianym okresie.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

https://pisanie.edu.pl/


Charakterystyka  ekonomiczna
firmy Ster Projekt
Analiza danych bilansowych przedsiębiorstwa w latach 1998-2000
pozwala dostrzec istotne zmiany w jego strukturze aktywów i
pasywów.  Warto  zwrócić  uwagę  na  dynamiczny  wzrost  zarówno
majątku  trwałego,  jak  i  obrotowego,  co  może  świadczyć  o
intensywnym  rozwoju  firmy  oraz  zwiększaniu  jej  zdolności
operacyjnych.

W  sekcji  aktywów  widoczny  jest  wzrost  wartości  majątku
trwałego, który w 1998 roku wynosił 5 820 tys. zł, a w 2000
roku osiągnął poziom 12 023 tys. zł. Największy udział w tej
kategorii miały rzeczowe składniki majątku trwałego, których
wartość wzrosła z 3 600 tys. zł w 1998 roku do 6 468 tys. zł w
2000  roku.  Może  to  oznaczać,  że  firma  inwestowała  w
infrastrukturę,  maszyny  lub  nieruchomości,  co  mogło  być
kluczowe  dla  zwiększenia  zdolności  produkcyjnych  lub
operacyjnych.  Jednocześnie  wartości  niematerialne  i  prawne
systematycznie  malały,  co  może  wskazywać  na  stopniową
amortyzację wcześniej zakupionych praw lub licencji. Z kolei
finansowy majątek trwały, obejmujący długoterminowe inwestycje
kapitałowe, wzrósł znacząco z 172 tys. zł do 4 866 tys. zł, co
sugeruje,  że  firma  angażowała  się  w  lokowanie  kapitału  w
innych podmiotach lub instrumentach finansowych.

Jeszcze  bardziej  dynamiczny  wzrost  odnotowano  w  kategorii
majątku obrotowego, który w analizowanym okresie wzrósł prawie
ośmiokrotnie, osiągając wartość 85 642 tys. zł w 2000 roku.
Największy  udział  w  tym  wzroście  miały  należności
krótkoterminowe, które wzrosły z 5 039 tys. zł w 1998 roku do
33 427 tys. zł w 2000 roku. Może to świadczyć o znacznym
zwiększeniu sprzedaży na kredyt handlowy, co mogło wynikać z
agresywnej  strategii  rynkowej  przedsiębiorstwa  lub  wzrostu
liczby  kontrahentów.  Równocześnie  firma  zaczęła  angażować
kapitał  w  papiery  wartościowe  przeznaczone  do  obrotu,  co
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oznaczało aktywne zarządzanie płynnością finansową.

Pod względem pasywów zauważalny jest wyraźny wzrost kapitału
własnego, który wzrósł z 7 114 tys. zł w 1998 roku do 27 166
tys. zł w 2000 roku. Największy wpływ na tę zmianę miało
zwiększenie  kapitału  zapasowego  oraz  systematycznie  rosnące
zyski  netto,  które  w  2000  roku  wyniosły  6  269  tys.  zł.
Wskazuje to na stabilność finansową firmy i możliwość dalszego
rozwoju  bez  konieczności  nadmiernego  zadłużania  się.
Jednocześnie liczba akcji spółki wzrosła w 1999 roku z 320 do
8,1 miliona, co oznaczało prawdopodobnie znaczącą emisję akcji
i potencjalne pozyskanie kapitału na rozwój.

Największą zmianą w strukturze pasywów było jednak rosnące
zadłużenie, które w 1998 roku wynosiło 9 425 tys. zł, a w 2000
roku  osiągnęło  poziom  68  654  tys.  zł.  Znaczący  wzrost
zobowiązań  krótkoterminowych  mógł  wynikać  z  finansowania
bieżącej działalności kredytami obrotowymi lub zobowiązaniami
wobec dostawców. Choć wzrost zadłużenia może sugerować pewne
ryzyko  finansowe,  jednoczesny  wzrost  aktywów  świadczy  o
intensywnym  rozwoju  firmy,  który  mógł  wymagać  dodatkowych
źródeł finansowania.

Wartość księgowa na jedną akcję w analizowanym okresie uległa
znacznemu zmniejszeniu, co było wynikiem dużej emisji akcji. W
1998 roku wartość ta wynosiła 22 231,72 zł, a w 1999 roku
spadła do 2,58 zł. W 2000 roku odnotowano jednak pewien wzrost
do 3,35 zł, co mogło oznaczać, że firma zaczęła generować
większe przychody i zyski, co przełożyło się na poprawę jej
wyceny.

Można więc zauważyć, że przedsiębiorstwo w latach 1998-2000
przeszło  dynamiczny  rozwój,  który  wiązał  się  zarówno  ze
wzrostem aktywów, jak i zwiększonym poziomem zadłużenia. Silny
wzrost kapitału obrotowego oraz należności krótkoterminowych
może świadczyć o intensyfikacji działalności operacyjnej, a
jednocześnie o konieczności dokładnego zarządzania płynnością
finansową.  Emisja  akcji  oraz  wzrost  kapitału  własnego



wskazują, że firma starała się pozyskiwać dodatkowe środki na
rozwój,  unikając  nadmiernej  zależności  od  finansowania
dłużnego.  Zmiany  w  bilansie  sugerują,  że  przedsiębiorstwo
przeszło fazę dynamicznej ekspansji, co wymagało skutecznego
zarządzania zarówno majątkiem, jak i zobowiązaniami.

Analiza struktury aktywów Ster-Projekt SA w latach 1998-2000
ukazuje  istotne  zmiany  w  sposobie  zarządzania  majątkiem
spółki.  W  tym  okresie  nastąpił  dynamiczny  wzrost  wartości
aktywów, które w 1998 roku wynosiły 16 585 tys. zł, by w 2000
roku osiągnąć poziom 98 253 tys. zł. Ten ponad pięciokrotny
wzrost  wartości  całkowitych  aktywów  wskazuje  na  intensywną
ekspansję działalności spółki, co znalazło odzwierciedlenie w
zmianach  proporcji  pomiędzy  poszczególnymi  kategoriami
majątku.

Majątek trwały, który w 1998 roku stanowił 35,1% struktury
aktywów,  w  kolejnych  latach  relatywnie  zmniejszał  swoje
znaczenie, osiągając w 1999 roku udział na poziomie 18,6%, a w
2000 roku jedynie 12,2%. Pomimo tego nominalna wartość majątku
trwałego wzrosła z 5 820 tys. zł w 1998 roku do 12 023 tys. zł
w  2000  roku,  co  wskazuje  na  rzeczywiste  inwestycje  w
infrastrukturę, sprzęt lub inne długoterminowe zasoby. Spadek
procentowego  udziału  majątku  trwałego  w  strukturze  aktywów
oznacza,  że  tempo  wzrostu  pozostałych  składników  majątku,
zwłaszcza aktywów obrotowych, było znacznie większe.

Najbardziej dynamicznie rozwijającą się kategorią aktywów był
majątek obrotowy. W 1998 roku wynosił on 10 501 tys. zł, co
stanowiło  63,3%  całkowitej  wartości  aktywów.  W  1999  roku
wartość ta wzrosła do 41 182 tys. zł, a udział w strukturze
aktywów zwiększył się do 77,5%. W 2000 roku majątek obrotowy
osiągnął wartość 85 642 tys. zł, co stanowiło już 87,2% ogółu
aktywów spółki. Tak znaczący wzrost wskazuje, że Ster-Projekt
SA koncentrował swoje działania na operacyjnej elastyczności i
krótkoterminowym zarządzaniu kapitałem. Wysoka wartość aktywów
obrotowych sugeruje, że firma mogła zwiększać sprzedaż oraz
współpracę  z  kontrahentami  na  zasadach  kredytowych,  co



przełożyło się na wzrost należności krótkoterminowych.

Rozliczenia międzyokresowe czynne, choć stanowiły najmniejszy
udział  w  aktywach  spółki,  wykazywały  znaczną  zmienność  w
analizowanym okresie. W 1998 roku ich wartość wynosiła 264
tys. zł, co odpowiadało 1,6% struktury aktywów. W 1999 roku
nastąpił gwałtowny wzrost do 2 086 tys. zł (3,9%), by w 2000
roku spaść do poziomu 588 tys. zł (0,6%). Takie wahania mogą
świadczyć  o  zmianach  w  polityce  księgowej  spółki  lub  o
nieregularnym  występowaniu  pewnych  kosztów  rozliczanych  w
czasie. Możliwe jest również, że w 1999 roku firma dokonała
większych  przedpłat  na  usługi  lub  inwestycje,  które  w
kolejnych  latach  zostały  zrealizowane  i  przestały  obciążać
bilans.

W  latach  1998-2000  Ster-Projekt  SA  przeszedł  znaczącą
transformację,  koncentrując  się  na  zwiększaniu  aktywów
obrotowych kosztem majątku trwałego. Taka strategia mogła być
wynikiem  dynamicznego  rozwoju  działalności  operacyjnej,  co
wymagało  większej  płynności  finansowej  oraz  elastycznego
zarządzania  kapitałem.  Zmniejszający  się  udział  majątku
trwałego w strukturze aktywów sugeruje, że firma nie polegała
na  długoterminowych  inwestycjach  w  infrastrukturę,  lecz
stawiała  na  intensyfikację  bieżącej  działalności,  co  mogło
przyczynić się do wzrostu jej wartości rynkowej.

Na przestrzeni ostatnich trzech lat wartość sumy bilansowej
Ster-Projekt SA jak i wzrosła pięciokrotnie co wskazuje na
stały wzrost Spółki.

W  strukturze  aktywów  dominującą  pozycję  stanowi  majątek
obrotowy, którego udział wzrósł z ponad 60% w 1998 r. do 87% w
2000 r. Relacje pomiędzy majątkiem trwałym a obrotowym są
charakterystyczne  dla  prowadzonej  przez  Spółkę  działalności
usługowej.

Analiza struktury majątku obrotowego Ster-Projekt SA w latach
1998-2000  pokazuje  istotne  zmiany  w  sposobie  zarządzania



aktywami krótkoterminowymi spółki. Wartość majątku obrotowego
wzrosła w tym okresie ponad ośmiokrotnie – z 10 501 tys. zł w
1998 roku do 85 642 tys. zł w 2000 roku. Tak dynamiczna
ekspansja  wskazuje  na  intensywną  rozbudowę  działalności
operacyjnej  oraz  zmiany  w  strategii  zarządzania  zasobami
finansowymi.

W  1998  roku  największy  udział  w  majątku  obrotowym  miały
należności i roszczenia, które stanowiły 48,0% tej kategorii
aktywów,  osiągając  wartość  5  038  tys.  zł.  W  1999  roku
należności wzrosły do 22 026 tys. zł, co przełożyło się na ich
53,5% udziału w strukturze majątku obrotowego. W 2000 roku
wartość  należności  wzrosła  do  33  427  tys.  zł,  jednak  ich
udział procentowy spadł do 39,0%. Oznacza to, że choć spółka
znacznie zwiększyła skalę transakcji na zasadach kredytowych,
to jeszcze szybciej rosły inne kategorie majątku obrotowego.

Kolejną  istotną  pozycję  w  aktywach  obrotowych  stanowiły
zapasy, których wartość w 1998 roku wynosiła 3 449 tys. zł, co
odpowiadało 32,9% struktury tej kategorii aktywów. W 1999 roku
zapasy zwiększyły się trzykrotnie, osiągając wartość 10 041
tys.  zł  (24,4%),  jednak  ich  udział  w  strukturze  majątku
obrotowego spadł. W 2000 roku tempo wzrostu zapasów uległo
spowolnieniu – osiągnęły one wartość 13 220 tys. zł, stanowiąc
już  tylko  15,4%  majątku  obrotowego.  Spadek  względnego
znaczenia  zapasów  sugeruje,  że  spółka  optymalizowała
gospodarkę  magazynową,  prawdopodobnie  poprzez  lepsze
zarządzanie łańcuchem dostaw i ograniczanie nieproduktywnych
rezerw materiałowych.

Największe zmiany w strukturze majątku obrotowego zaszły w
kategorii papierów wartościowych przeznaczonych do obrotu. W
1998  roku  spółka  nie  posiadała  w  tej  kategorii  żadnych
aktywów, a w 1999 roku pojawiła się niewielka kwota 59 tys.
zł, co stanowiło jedynie 0,1% struktury majątku obrotowego. W
2000 roku wartość tych aktywów gwałtownie wzrosła do 31 963
tys. zł, co stanowiło aż 37,3% całego majątku obrotowego. Taka
zmiana wskazuje, że Ster-Projekt SA rozpoczął inwestowanie w



krótkoterminowe instrumenty finansowe, co mogło być efektem
strategii dywersyfikacji aktywów lub zabezpieczenia płynności
finansowej poprzez lokowanie nadwyżek środków w łatwo zbywalne
papiery wartościowe.

Znaczące zmiany zaszły także w kategorii środków pieniężnych,
których  wartość  w  1998  roku  wynosiła  2  013  tys.  zł,  co
stanowiło  19,2%  majątku  obrotowego.  W  1999  roku  środki
pieniężne wzrosły do 9 056 tys. zł, a ich udział procentowy
zwiększył się do 22,0%. W 2000 roku, mimo wzrostu całkowitej
wartości majątku obrotowego, środki pieniężne zmniejszyły się
do 7 032 tys. zł, co przełożyło się na ich spadek udziału do
8,2%. Może to świadczyć o większym zaangażowaniu gotówki w
inwestycje lub o zwiększeniu wydatków operacyjnych.

Ster-Projekt SA w latach 1998-2000, można zauważyć istotne
zmiany  w  strategii  zarządzania  aktywami  krótkoterminowymi.
Spółka znacząco zwiększyła wartość należności i zapasów, co
świadczy o rozwoju działalności operacyjnej i wzroście skali
sprzedaży.  Jednocześnie  w  2000  roku  istotną  rolę  zaczęły
odgrywać  papiery  wartościowe,  które  stały  się  jedną  z
kluczowych  pozycji  w  majątku  obrotowym.  Spadek  relatywnego
znaczenia  zapasów  oraz  środków  pieniężnych  wskazuje  na
bardziej  efektywne  zarządzanie  kapitałem  obrotowym  oraz
dywersyfikację  strategii  finansowej,  co  mogło  mieć  istotny
wpływ na wzrost wartości spółki w tym okresie.

Do  głównych  pozycji  majątku  obrotowego  należą  należności,
których  udział  w  strukturze  majątku  obrotowego  w  latach
1998-1999 wynosił około 50%. W 2000 r. udział należności w
strukturze  majątku  obrotowego  spadł  do  39%.  Od  2000  r.
obserwuje się dynamiczny wzrost udziału papierów wartościowych
przeznaczonych do obrotu (z 0,1% majątku obrotowego w 1999 r.
do 35% w 2000 r.) oraz spadek udziału środków pieniężnych.
Zmiany struktury majątku obrotowego są związane z pozyskaniem
przez  Spółkę  na  początku  2000  r.  dodatkowych  środków
finansowych z tytułu emisji obligacji zamiennych (14.200 tys.
zł) oraz zmianą prowadzonej przez Spółkę polityki lokowania



nadwyżek finansowych.

W latach 1998–2000 struktura pasywów Ster-Projekt SA uległa
znacznym zmianom. Wartość całkowitych pasywów wzrosła z 16 585
tys.  zł  w  1998  roku  do  98  253  tys.  zł  w  2000  roku.  W
analizowanym  okresie  istotnie  zwiększył  się  kapitał  własny
spółki – z 7 114 tys. zł w 1998 roku do 27 166 tys. zł w 2000
roku. Jednak jego udział w strukturze pasywów zmniejszył się z
42,9%  do  27,7%,  co  wskazuje,  że  wzrost  sumy  pasywów  był
napędzany głównie przez inne składniki.

Rezerwy przez cały okres pozostawały na poziomie zerowym, co
oznacza,  że  spółka  nie  tworzyła  funduszy  na  potencjalne
zobowiązania  przyszłościowe.  Zobowiązania  długoterminowe
występowały  jedynie  w  1998  roku  (324  tys.  zł,  czyli  2,0%
pasywów),  a  w  kolejnych  latach  zostały  całkowicie
wyeliminowane.

Największe  zmiany  dotyczyły  zobowiązań  krótkoterminowych  i
funduszy specjalnych. Ich wartość wzrosła ponad siedmiokrotnie
– z 9 102 tys. zł w 1998 roku do 68 654 tys. zł w 2000 roku.
Udział  tej  kategorii  w  strukturze  pasywów  również  się
zwiększył – z 54,9% w 1998 roku do 69,9% w 2000 roku, co
wskazuje  na  rosnące  uzależnienie  spółki  od  finansowania
krótkoterminowego.

Rozliczenia  międzyokresowe  i  przychody  przyszłych  okresów
stanowiły niewielką część pasywów, ale ich wartość wzrosła
znacząco – z 46 tys. zł w 1998 roku do 2 433 tys. zł w 2000
roku. Udział tej pozycji w strukturze pasywów wzrósł z 0,3% do
2,5%, co może wskazywać na większe zaangażowanie w projekty
rozliczane w kolejnych okresach.

W latach 1998–2000 Ster-Projekt SA dynamicznie rozwijał się
pod względem wartości pasywów, ale równocześnie wzrastało jego
uzależnienie od zobowiązań krótkoterminowych, co mogło wiązać
się z ryzykiem finansowym.

W  latach  1998-2000  działalność  Spółki  finansowana  była  ze



środków własnych jak i zewnętrznych krótkoterminowych źródeł
finansowania przy czym udział finansowania kapitałem obcym w
relacji do pasywów podniósł się z około 54% w 1998 r. do 70% w
2000 r.

W  analizowanym  okresie  Spółka  siedmiokrotnie  zwiększyła
wartość  zobowiązań  krótkoterminowych  i  niemal  czterokrotnie
wartość kapitałów własnych zarówno poprzez środki wypracowane
wewnątrz  Spółki  (zatrzymany  zysk  netto),  jak  również  –  w
przeważającej  mierze  –  kapitał  pochodzący  z  nowych  emisji
akcji.

W  latach  1999-2000  Spółka  nie  korzystała  z  finansowania
zewnętrznego o charakterze długoterminowym.

Zdecydowana  większość  (ponad  80%)  przychodów  ze  sprzedaży
Grupy Kapitałowej realizowana jest przez Ster-Projekt SA. Do
największych  pod  względem  wielkości  sprzedaży  Spółek
Zależnych, które łącznie realizują 14,6% sprzedaży w ramach
Grupy należą Ster- Projekt Sp. z o.o. z siedzibą w Poznaniu
(6,8%), Ster-Projekt Sp. z o.o. z siedzibą w Gdańsku (3,9%),
Ster-Projekt Sp. z o.o. z siedzibą we Wrocławiu (3,8%).

W  latach  1998–2000  przychody  ze  sprzedaży  Ster-Projekt  SA
wzrosły ponad trzykrotnie – z 43 598 tys. zł w 1998 roku do
141 929 tys. zł w 2000 roku. Największy udział w przychodach
miała sprzedaż towarów, która w całym analizowanym okresie
stanowiła  dominującą  część  przychodów  spółki.  W  1998  roku
wynosiła ona 37 970 tys. zł (87,1% całkowitych przychodów), a
w 2000 roku wzrosła do 118 278 tys. zł (83,3%).

Sprzedaż usług również wzrosła, lecz jej udział w strukturze
przychodów ulegał wahaniom. W 1998 roku usługi stanowiły 12,9%
przychodów (5 627 tys. zł), w 1999 roku ich udział wzrósł do
20,5% (16 686 tys. zł), jednak w 2000 roku ponownie spadł do
16,7% (23 651 tys. zł). Wzrost wartości sprzedaży usług był
więc wolniejszy niż wzrost sprzedaży towarów, co przełożyło
się  na  mniejszy  udział  tej  kategorii  w  całkowitych



przychodach.

Ster-Projekt SA w latach 1998–2000 dynamicznie zwiększał swoje
przychody, głównie za sprawą rosnącej sprzedaży towarów. Mimo
wzrostu sprzedaży usług, ich znaczenie w strukturze przychodów
ulegało  stopniowym  zmianom,  a  spółka  pozostawała  w  dużej
mierze zależna od sprzedaży towarów.

Przychody ze sprzedaży towarów obejmują przychody ze sprzedaży
serwerów i komputerów, oprogramowania, urządzeń peryferyjnych
i  materiałów.  Głównym  źródłem  przychodów  ze  sprzedaży
produktów  są  usługi  w  zakresie  integracji  systemów
informatycznych,  usługi  telekomunikacyjne,  serwis  naprawczy
oraz szkolenia.

W  latach  1998–2000  struktura  asortymentowa  sprzedaży  Ster-
Projekt SA uległa istotnym zmianom. Ogólna wartość sprzedaży
wzrosła ponad trzykrotnie – z 43 598 tys. zł w 1998 roku do
141  929  tys.  zł  w  2000  roku.  Głównym  źródłem  przychodów
pozostawała  sprzedaż  towarów,  której  udział  w  strukturze
sprzedaży wahał się od 87,1% w 1998 roku do 83,3% w 2000 roku.

W  segmencie  usług  szczególnie  dynamicznie  rozwijała  się
sprzedaż  usług  telekomunikacyjnych,  które  w  1998  roku  nie
występowały, ale w 1999 roku przyniosły 3 505 tys. zł (4,3%
ogólnej sprzedaży), a w 2000 roku już 11 439 tys. zł (8,1%).
Jednocześnie  sprzedaż  związana  z  integracją  systemów
informatycznych, mimo wzrostu wartości do 10 584 tys. zł w
1999 roku, w 2000 roku spadła do 9 002 tys. zł, zmniejszając
swój udział w całkowitej sprzedaży do 6,3%. Usługi serwisowe
zyskiwały na znaczeniu, jednak ich udział pozostawał niewielki
– w 2000 roku wynosił 0,9%. Sprzedaż usług szkoleniowych i
innych pozostała na niskim poziomie, a ich udział w strukturze
sprzedaży stopniowo malał.

Wśród  towarów  największy  udział  miała  sprzedaż  serwerów  i
komputerów, której wartość wzrosła z 30 275 tys. zł w 1998
roku do 100 284 tys. zł w 2000 roku. W rezultacie w ostatnim



roku analizowanego okresu kategoria ta odpowiadała za 70,7%
przychodów spółki. Sprzedaż oprogramowania również rosła, ale
jej  udział  pozostawał  na  poziomie  8%.  Natomiast  sprzedaż
urządzeń  peryferyjnych  oraz  materiałów  malała  zarówno  pod
względem wartości, jak i udziału w przychodach – w 2000 roku
stanowiły one 4,0% i 0,7% ogółu sprzedaży.

W latach 1998–2000 Ster-Projekt SA znacząco zwiększył swoje
przychody,  koncentrując  się  głównie  na  sprzedaży  sprzętu
komputerowego  i  oprogramowania.  Rozwój  usług
telekomunikacyjnych  stanowił  istotny  trend  wzrostowy,
natomiast udział integracji systemów i urządzeń peryferyjnych
w strukturze sprzedaży malał.

W  strukturze  wartościowej  przychodów  ze  sprzedaży  towarów
dominującą pozycję zajmują przychody ze sprzedaży serwerów i
komputerów, których udział oscyluje wokół 70% przychodów ze
sprzedaży ogółem. Kolejną pozycję w strukturze przychodów ze
sprzedaży  towarów  zajmują  przychody  ze  sprzedaży  urządzeń
peryferyjnych,  których  udział  w  przychodach  ze  sprzedaży
ogółem  spadł  na  przestrzeni  ostatnich  trzech  lat  o  ponad
połowę z 9,5% w 1998 r. do 4,0% w 2000 r. na korzyść rosnącego
udziału przychodów ze sprzedaży oprogramowania (5,1% w 1998
r., 8,6% w 1999 r., 8,0% w 2000 r.).

W  strukturze  przychodów  ze  sprzedaży  usług  do  1999  r.
dominowały przychody ze sprzedaży usług w zakresie integracji
systemów  informatycznych,  których  udział  w  przychodach  ze
sprzedaży ogółem wzrósł z 11,7% w 1998 r. do 13,0% w 1999 r. W
2000 r. udział integracji systemów informatycznych spadł do
6,3% na korzyść dynamicznie rozwijających się od 1999 r. usług
telekomunikacyjnych, które w 2000 r. osiągnęły 8,1% udział w
sprzedaży ogółem.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

https://pisanie.edu.pl/


Ocena  sytuacji  spółki  na
podstawie  analizy
wskaźnikowej.  Płynność
finansowa.
Analiza płynności finansowej przedsiębiorstwa PLL „LOT” S.A. w
latach 1999-2000 wskazuje na wyraźną poprawę tej płynności. W
szczególności  rok  1999  był  okresem  napięć  płatniczych,  co
znalazło  odzwierciedlenie  w  niskich  wartościach  wskaźników
płynności.  Wskaźnik  płynności  bieżącej  wynosił  1,6,  co
oznaczało, że Spółka była w stanie pokryć swoje zobowiązania
krótkoterminowe,  ale  z  pewnym  marginesem  ryzyka.  Z  kolei
wskaźnik  płynności  wysokiej  wynosił  tylko  1,2,  co  również
wskazywało  na  możliwe  trudności  w  utrzymaniu  odpowiedniego
poziomu  gotówki  lub  jej  ekwiwalentów  do  natychmiastowego
uregulowania zobowiązań.

W 2000 roku nastąpiła wyraźna poprawa w zakresie płynności.
Wskaźnik płynności bieżącej wzrósł do 4,1, co sugeruje, że
Spółka miała znacznie więcej środków obrotowych dostępnych do
pokrycia  bieżących  zobowiązań.  Wskaźnik  płynności  wysokiej
wzrósł do 2,2, co również wskazuje na znacznie lepszą sytuację
finansową,  zwłaszcza  w  zakresie  dostępności  gotówki  i  jej
ekwiwalentów.

Wzrost  tych  wskaźników  w  2000  roku  można  przypisać  kilku
czynnikom,  z  których  kluczowym  było  zwiększenie  zapasów,
należności oraz środków pieniężnych. Przyrost zapasów wynikał
ze  zwiększenia  skali  działalności,  a  także  zakupu  nowych
samolotów,  co  z  kolei  przyczyniło  się  do  wzrostu  poziomu
inwestycji. Zwiększone należności mogły również świadczyć o

https://pracemagisterskie.edu.pl/ocena-sytuacji-spolki-na-podstawie-analizy-wskaznikowej-plynnosc-finansowa/
https://pracemagisterskie.edu.pl/ocena-sytuacji-spolki-na-podstawie-analizy-wskaznikowej-plynnosc-finansowa/
https://pracemagisterskie.edu.pl/ocena-sytuacji-spolki-na-podstawie-analizy-wskaznikowej-plynnosc-finansowa/
https://pracemagisterskie.edu.pl/ocena-sytuacji-spolki-na-podstawie-analizy-wskaznikowej-plynnosc-finansowa/


intensyfikacji działalności, szczególnie w zakresie sprzedaży
i leasingu, natomiast wyższy poziom środków pieniężnych pomógł
w poprawie ogólnej płynności przedsiębiorstwa.

Poprawa wskaźników płynności w 2000 roku wskazuje na lepsze
zarządzanie  finansami  Spółki,  zmniejszenie  ryzyka
płynnościowego  oraz  poprawę  zdolności  do  regulowania
zobowiązań  w  krótkim  okresie.

W  latach  1998-2000  kształtowanie  się  wskaźników  płynności
przedsiębiorstwa  PLL  „LOT”  S.A.  ukazuje  znaczną  poprawę
sytuacji finansowej, szczególnie w 2000 roku.

Wskaźnik  płynności  III  stopnia  (określający  zdolność
przedsiębiorstwa  do  pokrycia  swoich  zobowiązań
krótkoterminowych za pomocą aktywów obrotowych) w 1998 i 1999
roku  wynosił  1,6,  co  oznaczało,  że  Spółka  była  w  stanie
zaspokoić swoje zobowiązania, ale z pewnym marginesem ryzyka.
W 2000 roku wskaźnik ten wzrósł do 4,1, co świadczy o dużej
poprawie płynności i wskazuje na większą dostępność środków
obrotowych do spłaty zobowiązań.

Wskaźnik  płynności  II  stopnia,  który  uwzględnia  tylko
najbardziej płynne aktywa (czyli bez zapasów), w 1998 roku
wynosił 1,2, a w 1999 roku 1,1, co wskazywało na stosunkowo
niższy  poziom  gotówki  i  jej  ekwiwalentów  w  stosunku  do
zobowiązań. W 2000 roku wskaźnik ten wzrósł do 2,2, co oznacza
wyraźną  poprawę  w  zakresie  dostępnych  środków  finansowych,
które  mogłyby  być  natychmiastowo  wykorzystane  na  pokrycie
zobowiązań krótkoterminowych.

Wskaźnik płynności I stopnia, który mierzy stosunek aktywów
najbardziej płynnych (gotówka i jej ekwiwalenty) do zobowiązań
krótkoterminowych, wynosił w 1998 roku 1,6, w 1999 roku 1,5, a
w 2000 roku 2,8. Wzrost tego wskaźnika w 2000 roku wskazuje na
znaczną poprawę sytuacji gotówkowej przedsiębiorstwa oraz na
większą zdolność do pokrywania zobowiązań w krótkim okresie za
pomocą gotówki i jej ekwiwalentów.



Wskaźniki płynności przedsiębiorstwa „LOT” w latach 1998-2000
wykazują pozytywne tendencje, z wyraźną poprawą w 2000 roku,
co  świadczy  o  lepszym  zarządzaniu  finansami  i  większej
stabilności płynnościowej firmy.

Analiza  płynności  finansowej  przedsiębiorstwa,  bazująca  na
wskaźnikach  płynności,  wskazuje  na  różne  aspekty  zdolności
firmy do pokrywania zobowiązań krótkoterminowych.

W  1999  roku  wskaźnik  wysokiej  płynności  wynosił  1,1,  co
oznacza,  że  60%  zobowiązań  krótkoterminowych  było  pokryte
przez  aktywa  o  dużym  stopniu  płynności,  czyli  gotówkę  i
należności. Choć wartość ta była niska, firma miała pewną
zdolność do spłaty bieżących zobowiązań. Jednak w tym samym
czasie wskaźnik II stopnia płynności (uwzględniający aktywa
obrotowe pomniejszone o zapasy) był mniej korzystny. Wskaźnik
ten wynosił w 1998 roku 1,2, w 1999 roku spadł do 1,1, a w
2000  roku  wzrósł  do  2,2.  Zmiana  ta  świadczy  o  poprawie
zdolności  do  regulowania  zobowiązań  bieżących,  w  głównej
mierze dzięki wzrostowi należności handlowych.

Pomimo wzrostu wskaźnika płynności II stopnia w 2000 roku,
stan  zobowiązań  krótkoterminowych  w  stosunku  do  kapitału
ogółem  pozostawał  niepokojący.  W  1998  roku  zobowiązania
stanowiły  24,26%  wartości  kapitału  ogółem,  w  1999  roku
zmniejszyły się do 23,21%, ale w 2000 roku ich udział spadł do
11,41%.  Zmniejszenie  poziomu  zobowiązań  w  2000  roku  było
korzystnym sygnałem, jednak wartość ta nadal była stosunkowo
wysoka.

Jeśli chodzi o płynność gotówkową, to wskaźnik ten w latach
1998–2000  wykazuje  dużą  poprawę.  W  1998  roku  wskaźnik
płynności  gotówkowej  spadł  do  0,1,  co  wskazywało  na  duży
poziom zobowiązań krótkoterminowych przy jednoczesnym spadku
środków pieniężnych. W 2000 roku wskaźnik ten znacznie wzrósł,
co wskazuje na poprawę dostępności gotówki i należności, a
także na wyższą zdolność do pokrycia zobowiązań bieżących.



Ocena płynności finansowej Spółki w 2000 roku wskazuje na
pozytywne zmiany w zarządzaniu płynnością, które były efektem
wzrostu  należności  oraz  wpływów  ze  sprzedaży  akcji  do
SAirLines  Europe  B.V.  Ostateczna  ocena  płynności
przedsiębiorstwa  powinna  uwzględniać  także  inne  wskaźniki,
takie jak te odnoszące się do sprawności działania, które
dostarczą pełniejszego obrazu kondycji finansowej firmy.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

https://pisanie.edu.pl/

