
Analiza  rynku  finansowego  i
sytuacji rynkowej
Na podstawie podanych danych można zauważyć kilka kluczowych
aspektów  dotyczących  kondycji  finansowej  PLL  „LOT”  S.A.  w
latach 1998–2000.

W roku 1998 Spółka osiągnęła zysk netto w wysokości 1914 tys.
zł,  a  jej  zobowiązania  bieżące  były  niższe  od  bieżących
aktywów  o  988098  tys.  zł,  co  wskazuje  na  dobrą  płynność
finansową  i  zdolność  do  pokrycia  zobowiązań  bieżących.
Wskaźnik  płynności  bieżącej  na  poziomie  4,1  w  2000  roku
sugeruje, że Spółka miała wystarczające środki do pokrycia
swoich zobowiązań, co jest pozytywnym sygnałem.

W  ciągu  1999  roku  wartość  „finansowego  majątku  trwałego”
wzrosła o 41% w porównaniu do poprzedniego roku, a w 2000 roku
spadła o 9%. Wzrost w 1999 roku był wynikiem podwyższenia
kapitału  w  spółce  EuroLOT  S.A.  oraz  udzielenia  pożyczki
długoterminowej, natomiast spadek w 2000 roku wynikał z m.in.
sprzedaży udziałów w spółce LOT Magazynowanie Paliw i Smarów
oraz odpisu aktualizującego wartość udziałów w spółce LOT Auto
Service. Te zmiany wskazują na dynamiczne zarządzanie aktywami
i inwestycjami przez Spółkę.

Zadłużenie  Spółki,  mimo  wzrostu  wartości  aktywów,  jest
stosunkowo niskie. Współczynnik zadłużenia w 2000 roku wynosił
52%, co stanowiło poprawę w stosunku do 1999 roku (73%) oraz
1998 roku (69%). Niski współczynnik zadłużenia, wynoszący 0,4,
wskazuje  na  niskie  obciążenie  przedsiębiorstwa  długiem,  co
zmniejsza ryzyko finansowe.

Jeśli chodzi o zarządzanie należnościami i zapasami, warto
zauważyć, że w 2000 roku szybkość obrotu należności skróciła
się  do  30  dni,  co  jest  pozytywnym  sygnałem  poprawy
efektywności  ściągania  należności.  Szybkość  obrotu  zapasami
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również nieznacznie się skróciła, z 27 dni w 1998 roku do 26
dni w 2000 roku, co wskazuje na lepsze zarządzanie zapasami.

Na dzień 31 grudnia 2000 roku Spółka posiadała 79851 tys. zł z
udziałów i akcji różnych firm, co świadczy o jej aktywności na
rynku inwestycyjnym i rozwoju portfela inwestycyjnego.

Wyniki finansowe PLL „LOT” S.A. w latach 1998–2000 wskazują na
poprawę  płynności  finansowej,  efektywność  zarządzania
zadłużeniem oraz poprawę rotacji należności i zapasów. Firma
wykazuje stabilność finansową i zdolność do obsługi swoich
zobowiązań, a także aktywnie zarządza swoimi inwestycjami.

Wnioski z dotychczasowej analizy finansowej PLL „LOT” S.A.
wskazują  na  kilka  kluczowych  aspektów  dotyczących  sytuacji
finansowej  przedsiębiorstwa,  które  powinny  być  uwzględnione
przy ocenie jego kondycji i przyszłych perspektyw.

Po  pierwsze,  przedsiębiorstwo  wykazuje  wysoką  płynność
finansową, co jest bardzo istotnym czynnikiem w kontekście
długoterminowej  stabilności.  Wskaźnik  płynności  bieżącej  na
poziomie 4,1 w 2000 roku świadczy o tym, że Spółka dysponowała
wystarczającymi aktywami do pokrycia bieżących zobowiązań, co
może dawać jej dużą elastyczność finansową. Ponadto, zyski
netto  wypracowane  w  1998  roku,  choć  skromne,  wskazują  na
możliwość  generowania  dodatnich  wyników,  które  poprawiają
sytuację gotówkową firmy.

Po  drugie,  analiza  zadłużenia  PLL  „LOT”  S.A.  w  latach
1998–2000 wskazuje na stopniową poprawę struktury finansowej
przedsiębiorstwa. Współczynnik zadłużenia, który w 2000 roku
wynosił  52%,  znacząco  obniżył  się  w  stosunku  do  lat
wcześniejszych,  co  pokazuje,  że  firma  zmniejszyła  swoje
uzależnienie  od  długów.  Wzrost  aktywów,  przy  jednoczesnym
spadku  zadłużenia,  wskazuje  na  poprawę  sytuacji  finansowej
firmy oraz jej zdolność do finansowania działalności własnymi
środkami. Niski współczynnik zadłużenia, wynoszący 0,4, może
również wskazywać na korzystną ocenę kredytową oraz łatwiejszy



dostęp do finansowania zewnętrznego na atrakcyjnych warunkach.

Ponadto, analiza obrotów należnościami i zapasami wskazuje na
poprawę efektywności zarządzania operacjami. Skrócenie cyklu
inkasa należności do 30 dni w 2000 roku sugeruje, że Spółka
skutecznie  poprawiła  swoje  procesy  windykacyjne  oraz
pozyskiwanie  płynności  z  działalności  operacyjnej.  Z  kolei
niewielka  poprawa  w  zakresie  obrotu  zapasami  świadczy  o
lepszym  zarządzaniu  zapasami,  co  może  przyczynić  się  do
obniżenia kosztów operacyjnych i poprawy rentowności.

Spółka  „LOT”  również  wykazuje  aktywność  na  rynku
inwestycyjnym, posiadając na dzień 31 grudnia 2000 roku 79851
tys. zł w postaci udziałów i akcji innych firm. Wartości te
mogą stanowić solidną bazę do dalszego rozwoju działalności
inwestycyjnej,  co  może  wpłynąć  na  wzrost  przychodów  w
przyszłości oraz umożliwić dywersyfikację źródeł dochodów.

Mimo poprawy sytuacji finansowej w omawianych latach, należy
również zauważyć, że rentowność na działalności operacyjnej w
latach 1998–2000 ma tendencję spadkową. To negatywny sygnał,
który  może  wskazywać  na  potrzebę  optymalizacji  kosztów
operacyjnych  i  zwiększenia  efektywności  działania  w
podstawowej  działalności  firmy.  Ponadto,  mimo  poprawy
rentowności sprzedaży netto i rentowności kapitału własnego w
2000  roku,  firma  wciąż  zmaga  się  z  wysokimi  kosztami
finansowymi,  które  negatywnie  wpływają  na  jej  rentowność
operacyjną.

W kontekście dalszego rozwoju, Spółka powinna skoncentrować
się na dalszym obniżaniu kosztów operacyjnych oraz poprawie
rentowności działalności podstawowej. Poprawa tych wskaźników,
przy jednoczesnym utrzymaniu stabilnej płynności finansowej,
może  znacząco  wpłynąć  na  dalszy  rozwój  i  wzrost  wartości
przedsiębiorstwa.

PLL „LOT” S.A. wykazuje pozytywne zmiany w zakresie struktury
zadłużenia  i  płynności  finansowej,  co  stwarza  solidne



fundamenty  do  dalszego  rozwoju.  Firma  skutecznie  zarządza
swoimi  aktywami,  a  poprawa  rotacji  zapasów  i  należności
wskazuje  na  postęp  w  zakresie  efektywności  operacyjnej.
Niemniej jednak, wciąż istnieje potrzeba dalszego zwiększenia
rentowności  operacyjnej,  co  pozwoliłoby  na  pełniejsze
wykorzystanie  potencjału  firmy.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Wykorzystanie  analizy
ekonomiczno-finansowej  w
strategicznym zarządzaniu
Zarządzanie  jest  to  całokształt  działań  zmierzających  do
realizacji  funkcji  zewnętrznych  i  wewnętrznych
przedsiębiorstwa przy zapewnieniu możliwie optymalnych efektów
[L.  Bednarski:  Analiza  finansowa  w  przedsiębiorstwie…,  op.
cit., s. 13-14].

Zarządzanie  przedsiębiorstwem  jest  trudne  i  skomplikowane,
stąd powinno być oparte na kompleksowej strategicznej analizie
ekonomicznej,  zawierającej  ocenę  oraz  warunki  i  metody
postępowania  przedsiębiorstwa.  Analiza  ekonomiczna  tworzy
bowiem podstawy do ustalania długookresowych celów i zadań
przedsiębiorstwa,  szacowania  trendów  gospodarczych  oraz
opracowywania  strategii  działania.  Strategiczna  analiza
ekonomiczna wymaga zatem uwzględnienia w procesie zarządzania
przedsiębiorstwem  wielu  zależności  i  dziedzin  działalności.
Stąd też analiza ekonomiczno-finansowa w ujęciu strategicznym
odnosi  się  do  wewnętrznych  i  zewnętrznych  przedsięwzięć
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przedsiębiorstwa, działalności jego konkurentów oraz zmian w
otoczeniu.

Strategiczny  charakter  analizy  ekonomiczno-finansowej
odzwierciedla się w ocenie skutków realnego i symulowanego
oddziaływania  przedsiębiorstwa  na  otoczenie  i  otoczenia  na
przedsiębiorstwo  oraz  w  tworzeniu  i  stosowaniu  narzędzi
analitycznych rozpoznawania kondycji w każdym przejawie jego
działania  w  kategoriach  szans  i  ryzyka  oraz  ewentualnych
zagrożeń. Przedsiębiorstwo działa bowiem pod ogromną presja
rynku, konkurentów, niepewności i czynnika czasu [J. Duraj:
Analiza…,  op.  cit.,  s.  18].  Coraz  powszechniejsze  jest
korzystanie  z  analizy  ekonomicznej  w  celu  uniknięcia
zaskoczenia  przez  konkurentów,  dostrzegania  sytuacji
kryzysowych  oraz  wykorzystywania  szans  efektywniejszego
działania przedsiębiorstwa. Taka analiza określa nowe pozycje
strategiczne z zastosowaniem kryteriów efektywności.

Strategiczną  analizę  ekonomiczno-finansową  charakteryzują
przyszłościowe rozwiązania metodyczne, które opierają się na
licznych  metodach  symulacji.  Dominuje  w  nich  podejście
jakościowe.  Widać  to  w  badaniu  sił  i  słabości
przedsiębiorstwa,  pozycji  konkurencji,  szansach  i
zagrożeniach,  wykorzystaniu  intuicji  itp.

Atrakcyjność  i  przydatność  analizy  ekonomiczno-finansowej  w
procesie  zarządzania  stale  wzrasta.  Łączy  ona  bowiem
dzisiejszą  działalność  przedsiębiorstwa  z  jego  przyszłymi
rezultatami.  Jednocześnie  jest  tym  ogniwem  w
przedsiębiorstwie, które umożliwia formułowanie strategii oraz
jej realizację.

Opracowanie odpowiedniej strategii ma zasadnicze znaczenie dla
organizacji [D. E. Castle: Financing Options for the Corporate
Strategist, „The Journal of Business Strategy”, styczeń-luty
1988, s. 12-16]. Ważną częścią tej strategii jest pojęcie
decyzji  o  wybraniu  najbardziej  odpowiedniej  strukturze
kapitałowej. Struktura nie tylko wpływa na strategię, ale sama



znajduje się pod jej wpływem [D. Miller: Strategy Making and
Structure: Analysis and Implications for Performance, „Academy
of  Management  Journal”,  marzec  1987,  s.  7-32;  D.  Miller:
Configurations of Strategy and Structure: Towards a Synthesis,
„Strategic Management Journal” 1986, tom 7, s. 233-249; W. G.
Egelhaff: Strategy and Structure in Multinational Corporations
A  Revision  of  the  Stopford  and  Wells  Model,  „Strategic
Management Journal” 1988, tom 9, s. 1-14].

Zarządzanie strategiczne jest kompleksowym i ciągłym procesem
kierowniczym,  którego  celem  jest  formułowanie  i  wdrażanie
skutecznych strategii sprzyjających zgodności przedsiębiorstwa
z otoczeniem i osiąganiu celów strategicznych. Strategia jest
wdrażana  na  poziomach  przedsiębiorstw,  autonomicznych
jednostkach gospodarczych i poziomie funkcjonalnym [Zob. J. A.
Pearce, D. K. Robbins, D. B. Robinson: In The Impact of Grand
Strategy and Planing Formulation Perfonmeuse, „St. Marry –
Journal” 1987, tom 8, s. 125-134]. Strategię należy najpierw
sformułować a następnie realizować.

Formułowanie  strategii  składa  się  z  czterech  następujących
kroków.  Po  pierwsze,  opracowywane  są  cele  strategiczne.
Następnie przeprowadza się analizę otoczenia (konieczna jest
również analiza samej organizacji). Na koniec atuty i słabości
organizacji dopasowuje się do szans i zagrożeń tkwiących w
otoczeniu, aby opracować ostateczną strategię.

Wybór  strategii  na  poziomie  przedsiębiorstwa  odpowiada  na
pytanie  o  właściwe  dziedziny  działalności  przedsiębiorstwa.
Obejmuje on wybór strategii wzrostu, cięć i stabilizacji [D.
A. Buchanan, D. Boddy: Organizations in the Computer Age,
Gower,  Alderhot  1983,  s.  15.  P.  Blenker,  A.  Pontiggza:
Information  Technology  –  Constraint  or  Strategic  Resource,
[w:]  W.  E  Sufherland,  Y.  Yves  Morienx  (red.):  Business
Strategy and Information Technology, Reufledge, London 1991,
s. 219-231].

Strategiczne zarządzanie jest w istocie motywowaniem innych



ludzi. Aby móc motywować ludzi konieczne jest utrzymanie z
nimi łączności. Paul Getty uważa, że zarządzanie jest sztuką
kierowania ludzką aktywnością [C. A. Paissant, C. Godefroy:
Miliarderzy, Wyd. Medium, Warszawa 1992, s. 225]. Z kolei
Alfred P. Sloan pisze, że uporządkowanie informacji o tym, co
dzieje się w przedsiębiorstwie i wokół niego jest jedną z
podstaw  strategicznych  decyzji  gospodarczych  [A.  P.  Sloan:
Moje lata z General Motors, Wyd. Naukowo-Techniczne, Warszawa
1993, s. 129].

Przedmiotem głównego zainteresowania każdego przedsiębiorstwa
powinny być nie bieżące problemy w jego funkcjonowaniu, ale
kapitał który ma być przekazany do jego dyspozycji, którym
zarządza.  Zarządzanie  finansową  stroną  działalności
przedsiębiorstwa należy utożsamiać z zarządzanym kapitałem.

Innym  kluczowym  zagadnieniem  jest  wykorzystanie  w
strategicznym zarządzaniu elektronicznego systemu zarządzania.
MIS  jest  narzędziem  wspomagającym  proces  planowania  i
podejmowania decyzji w przedsiębiorstwie [T. Lucey: Management
Information Systems, DP Publications, London 1991, s. 160].

Istnieje również pojęcie zarządzania przedsiębiorstwem przez
kulturę [M. Crozier: Przedsiębiorstwo na podsłuchu. Jak uczyć
się  zarządzania,  PWE,  Warszawa  1993,  s.  45].  Kulturę
przedsiębiorstwa tworzą wartości nadające strukturę działaniom
podejmowanych w obrębie organizacji. Wartości te traktowane są
jako  odznaczające  się  niezmiennością  zbiory  przekonań
dotyczące wyboru sposobu postępowania [Z. L. Byors: Concepts
of Strategic Management. Planing and Implementation, Harpors
and Row, New York 1984, s. 67].

W  działalności  każdego  przedsiębiorstwa  konieczne  jest
przestrzeganie zasady racjonalnego gospodarowania. Umożliwić
to  może  dokładne  poznanie  mechanizmu  funkcjonowania
przedsiębiorstwa,  jego  funkcji  wewnętrznych  i  zewnętrznych,
czynników  kształtujących  różne  przejawy  działalności  i  jej
efekty ekonomiczne.



W procesie zarządzania przedsiębiorstwa wyróżnić można kilka
etapów tworzących zamknięty, powtarzający się cykl:

– poznanie stanu dotychczasowego,

–  określenie  potrzeb  oraz  wynikających  z  nich  zadań  do
wykonania,

– koordynacja i zapewnienie bieżącej realizacji zadań,

– kontrola wykonania zadań i poznanie osiągniętego stanu.

Zarządzanie finansami przedsiębiorstwa polega na podejmowaniu
decyzji, które przyczyniłyby się do realizacji celu działania
firmy.  Funkcję  narzędzia  zarządzania  gospodarką  finansową
pełni analiza finansowa. Powinna ona przede wszystkim:

–  dostarczać  kierownictwu  odpowiednich  opracowań,  które
ułatwiałyby  osiąganie  racjonalnej  struktury  majątku  i
funduszów (pomocne mogą być tu opracowania dotyczące podziału
zysku  i  funduszów,  zasad  zaciągania  kredytów  oraz
długoterminowe prognozy kształtowania się sytuacji finansowej
jednostki gospodarczej);

– ułatwiać racjonalne kształtowanie rozrachunków i strumieni
pieniężnych  poprzez  opracowywanie  krótkoterminowych  prognoz
oraz  nadzór  umożliwiający  przeprowadzania  odpowiednich
zabiegów regulujących (pomocny może być tu rachunek przepływów
pieniężnych – cash flow);

– okresowo oceniać gospodarkę finansową i sytuację finansową
jednostki (przydatne mogą być tu bilans, rachunek wyników oraz
sprawozdanie z przepływów finansowych) [M. Walczak: Analiza
finansowa  w  procesie  sterowania  przedsiębiorstwem,
Stowarzyszenie Księgowych w Polsce, Warszawa 1992, s. 18].

Ocena finansowa przedsiębiorstwa jest przeznaczona dla różnych
podmiotów.  Tymi  potencjalnymi  zainteresowanymi  mogą  być:
właściciele przedsiębiorstwa, kadra zarządzająca, organizacje
pracownicze,  inwestorzy,  instytucje  finansujące  (banki,



fundusze, fundacje), partnerzy handlowi, konkurenci.

Właściciele będą chcieli przede wszystkim uzyskać informacje o
jego  obecnej  i  przyszłej  zyskowności.  Kadra  zarządzająca
będzie  zainteresowana  wzmocnieniem  pozycji  finansowej
przedsiębiorstwa, stworzeniem dalszych możliwości rozwojowych,
osiągnięciem  przewagi  nad  konkurencją,  możliwością
zaspokojenia żądań płacowych pracowników, utrzymania zdolności
do wywiązywania się z zobowiązań, oceną przyczyn określonego
stanu przedsiębiorstwa. Organizacje pracownicze – możliwością
spełnienia  ich  postulatów  płacowych  oraz  stabilnością
zatrudnienia.  Instytucje  finansujące  będą  zainteresowane
zdolnością przedsiębiorstwa do spłaty udzielonego przez nie
wsparcia finansowego. Partnerzy handlowi zainteresowani będą
solidnością płatniczą firmy, jej zdolnością do wywiązywania
się z umów handlowych a konkurenci danej firmy będą szukali
słabych stron przedsiębiorstwa oraz porównywali jego sytuację
ze  swoją  [D.  Olszewski:  Podstawy  analizy  finansowej
przedsiębiorstwa. Istota oceny finansowej, Centrum Edukacji i
Rozwoju Biznesu, Warszawa 1994, s. 7].

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Miejsce analizy finansowej w
systemie analiz
Działalność każdego podmiotu gospodarującego wymaga okresowej
analizy.  Analiza  ta  powinna  pozwolić,  z  jednej  strony  na
ustalenie,  czy  dotychczasowa  działalność  dała  zamierzone
efekty,  z  drugiej  zaś  na  określenie  kierunków  i  sposobów
doskonalenia  dalszej  działalności  [L.  Bednarski:  Analiza
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finansowa w przedsiębiorstwie, PWE, Warszawa 1994, s. 9].

Analiza działalności przedsiębiorstwa w warunkach gospodarki
rynkowej powinna obejmować:

analizę  otoczenia  przedsiębiorstwa  (analiza  rynku,
analiza konkurencji),
analizę  ekonomiczną  (analiza  finansowa,  analiza
techniczno-ekonomiczna).

Analiza  otoczenia  ma  na  celu  rozpoznanie  pozycji
przedsiębiorstwa na rynku i uwzględnienie ryzyka związanego z
otoczeniem  oraz  określenie  silnych  i  słabych  punktów  jego
działalności.

Analiza rynku obejmuje badanie popytu na produkty i usługi,
sposoby ich dostaw na rynek oraz dystrybucję produktów firmy.
Szczególnie  ważnym  elementem  takiej  analizy  jest  ocena
segmentacji rynku. W jej zakres wchodzi określenie wymagań
rynku,  przewidywanych  trendów  i  zmian  w  rozmiarach  popytu
rynkowego,  dystrybucji.  Wyniki  i  ustalenia  badań  rynku
wykorzystuje się w analizie dochodów ze sprzedaży stanowiących
podstawowy  element  obliczeniowy  wyniku  finansowego
przedsiębiorstwa [Por. W. Grudzelski: Biznes plan podstawowy
instrument  we  współczesnym  kierowaniu  firmą,  „Ekonomika  i
Organizacja Przedsiębiorstw” 1991, nr 9].

Analiza  konkurencji  ma  na  celu  identyfikację  głównych
konkurentów przez badanie u każdego z nich rozmiarów jego
sprzedaży,  wskaźników  wzrostu  oraz  wyznaczenia  silnych  i
słabych  stron  każdej  firmy  konkurencyjnej.  Tylko  poprzez
poznanie konkurencji można zapobiec utracie miejsca na rynku.
W krajach zachodnich do tego elementu przywiązuje się dość
sporo  uwagi.  Przedsiębiorstwa  nie  tylko  oceniają  swoich
konkurentów,  ale  również  starają  się  przewidzieć  jaką
strategię przyjmują oni na rynku [E. Budole: So durchleuchten
mir die Konkurrenz, „Management Zeitschrift” 1989, nr 5]. W
analizie konkurencji należy ustalić, w jakich grupach klientów



konkurent ma lepsze, gorsze lub takie samo powodzenie [Por. H.
J. Wornecke: Gesetzmessigkeihen zur Gestoking, 1989, tom XII,
nr 12]. Na tych informacjach można oprzeć politykę cenową i
zmodyfikować odpowiednio politykę marketingu.

Przewagę konkurencyjną na rynku odznaczającym się nadmiernymi
zdolnościami  produkcyjnymi  można  uzyskać  tylko  dzięki
szybkiemu reagowaniu na zmiany. Podstawą takiej reakcji są
informacje i analizy.

Zasadniczą częścią analizy działalności przedsiębiorstwa jest
analiza  ekonomiczna.  Obejmuje  ona  dwa  działy:  analizę
finansową  oraz  analizę  techniczno-ekonomiczną,  przy  czym  w
warunkach  gospodarki  rynkowej,  decydujące  znaczenie  zyskuje
analiza finansowa.

Podstawowym  celem  analizy  finansowej  jest  przedstawienie
przeszłego, obecnego i przyszłego obrazu przedsiębiorstwa z
określeniem  najistotniejszego  aspektu  jego  funkcjonowania,
tzn.  finansów.  Odniesienie  bowiem  sukcesu  finansowego  i
przeciwdziałanie bankructwu są celami nadrzędnymi firmy. Do
zagadnień leżących w sferze zainteresowania analizy finansowej
należy przede wszystkim zaliczyć: wstępną i rozwiniętą analizę
bilansu, rachunku wyników, źródeł przychodów, analizę wyniku w
finansowego  i  czynników  go  kształtujących  oraz  analizę
sytuacji  finansowej  badanej  jednostki  gospodarczej  na
podstawie  analizy  wskaźnikowej.

Istotą oceny sytuacji finansowej przedsiębiorstwa jest jego
zyskowność a także zdolność do wywiązywania się z zobowiązań
finansowych zarówno krótkoterminowych jak i długoterminowych,
natomiast  jej  wartość  praktyczna  zależy  od  właściwego
ustalenia  czynników  wpływających  na  kondycję  finansową
przedsiębiorstwa  oraz  dokładnego  określenia  kierunków  ich
oddziaływania [T. Waśniewski, W. Skoczylas: Analiza finansowa
przedsiębiorstwa  przy  gospodarce  rynkowej,  „Rachunkowość”
1993, nr 3].



W zależności od tego kto przeprowadza analizę i jakiemu celowi
ona  służy,  można  wyróżnić  analizę  finansową:  wewnętrzną  i
zewnętrzną [M. Sierpińska, T. Jachna: Ocena przedsiębiorstwa
według standardów światowych, PWN, Warszawa 1995, s. 11-14].

Wewnętrzną  analizę  finansową  przeprowadza  kierownictwo
przedsiębiorstwa we własnym zakresie dla potrzeb bieżącego i
strategicznego zarządzania.

Analizę zewnętrzną przeprowadzają z reguły banki, inwestorzy,
dostawcy, prasa itp. w oparciu o dostępne im materiały, jakimi
zazwyczaj są roczny bilans i rachunek wyników.

Przedmiotem wewnętrznej i zewnętrznej analizy finansowej jest:

struktura aktywów (proporcje między majątkiem trwałym i
obrotowym oraz rotacja środków),
finansowanie (pochodzenie i zmiany kapitału, struktura
pasywów,  terminy  spłaty  zobowiązań,  bezpieczeństwo
finansowe),
płynność  środków  (zdolność  płatnicza,  upłynnienie
majątku, pokrycie majątku kapitałem),
zysk (analiza rentowności).

Analiza finansowa odgrywa niezwykle istotną rolę w szerokim
systemie  analiz,  które  prowadzi  każde  profesjonalnie
zarządzane  przedsiębiorstwo.  Jest  jednym  z  najważniejszych
narzędzi  wspierających  procesy  decyzyjne  w  zakresie
zarządzania  finansami,  oceną  efektywności  gospodarowania
zasobami  oraz  planowaniem  strategicznym  i  operacyjnym.  Jej
podstawowym zadaniem jest dostarczenie informacji o sytuacji
majątkowej,  finansowej  i  wynikach  działalności
przedsiębiorstwa.  W  tym  sensie  stanowi  ona  podstawę  dla
pozostałych rodzajów analiz ekonomicznych oraz istotny element
kompleksowego systemu zarządzania przedsiębiorstwem.

W  strukturze  analiz  przedsiębiorstwa  wyróżniamy  zazwyczaj
cztery główne obszary: analizę otoczenia zewnętrznego, analizę
strategiczną,  analizę  operacyjną  oraz  właśnie  analizę



finansową. Każda z tych analiz pełni inne funkcje, jednak są
one  wzajemnie  powiązane  i  uzupełniają  się,  tworząc  spójny
system  diagnozowania  kondycji  i  możliwości  rozwojowych
organizacji.  Analiza  finansowa  zajmuje  w  tym  układzie
szczególne miejsce, ponieważ umożliwia przekształcenie danych
liczbowych  w  konkretne  wnioski  i  rekomendacje  dotyczące
funkcjonowania  przedsiębiorstwa.  Dzięki  temu  stanowi  ona
podstawę  do  podejmowania  decyzji  w  takich  obszarach,  jak
inwestycje, kredytowanie, optymalizacja kosztów czy polityka
dywidendowa.

W  ramach  szerszego  systemu  analiz  analiza  finansowa  jest
szczególnie powiązana z analizą ekonomiczną, która obejmuje
także  analizę  techniczną,  organizacyjną  i  rynkową.  Analiza
techniczna  dostarcza  informacji  o  wykorzystaniu  zasobów
rzeczowych, organizacyjna – o strukturze i sprawności procesów
wewnętrznych, a rynkowa – o pozycjonowaniu firmy w otoczeniu
konkurencyjnym.  W  połączeniu  z  tymi  analizami,  analiza
finansowa  dostarcza  syntetycznych  miar  efektywności
działalności,  takich  jak  rentowność,  płynność,  zadłużenie,
aktywność czy wartość rynkowa przedsiębiorstwa. Oznacza to, że
nie  jest  ona  odrębnym  i  autonomicznym  narzędziem,  lecz
elementem szerszego systemu, który pozwala całościowo spojrzeć
na kondycję firmy.

Warto  podkreślić,  że  analiza  finansowa  pełni  funkcję
integrującą  dane  pochodzące  z  różnych  działów  i  obszarów
działalności  przedsiębiorstwa.  Informacje  wykorzystywane  w
analizie finansowej pochodzą z ewidencji księgowej, ale także
z  planów  finansowych,  budżetów,  sprawozdań  zarządczych,
prognoz  czy  analiz  sektorowych.  Dzięki  temu  możliwe  jest
porównywanie stanu rzeczywistego z założeniami planistycznymi,
identyfikowanie  odchyleń  oraz  wnioskowanie  o  przyczynach  i
skutkach rozbieżności. Tego typu analizy wspomagają procesy
kontrolne i audytowe, a także pozwalają menedżerom podejmować
bardziej racjonalne i uzasadnione decyzje biznesowe.

Analiza  finansowa  stanowi  także  nieodzowny  element



raportowania  wewnętrznego  i  zewnętrznego.  W  relacjach  z
inwestorami,  bankami,  instytucjami  nadzorczymi  oraz  innymi
interesariuszami,  dane  pochodzące  z  analizy  finansowej  są
jednym z głównych źródeł oceny wiarygodności i stabilności
przedsiębiorstwa. W tym kontekście jej znaczenie wykracza poza
samą  strukturę  zarządzania  firmą  –  staje  się  narzędziem
budowania zaufania i pozycji rynkowej. Również w procesach
restrukturyzacyjnych, fuzjach i przejęciach, analiza finansowa
pełni funkcję informacyjną i diagnostyczną, umożliwiając ocenę
opłacalności podejmowanych działań oraz wycenę wartości firmy.

Dzięki  swojej  uniwersalności,  analiza  finansowa  znajduje
zastosowanie nie tylko w dużych korporacjach, ale również w
małych  i  średnich  przedsiębiorstwach,  organizacjach  non-
profit, a nawet w instytucjach publicznych. W każdej z tych
jednostek pozwala na ocenę efektywności wykorzystania zasobów,
kontrolę  realizacji  celów  oraz  identyfikację  ryzyk
finansowych. Odpowiednio prowadzona analiza finansowa wspiera
zarządzanie strategiczne i operacyjne, zwiększa przejrzystość
działania  oraz  pozwala  na  lepsze  dostosowanie  się  do
zmieniającego  się  otoczenia  ekonomicznego.

Analiza finansowa zajmuje centralne miejsce w systemie analiz
przedsiębiorstwa  jako  narzędzie  diagnozy,  kontroli  i
planowania.  Jej  wyniki  służą  zarówno  do  oceny  przeszłej
działalności,  jak  i  do  formułowania  planów  na  przyszłość.
Znaczenie analizy finansowej nie polega tylko na przetwarzaniu
danych liczbowych – istotą jest ich interpretacja, zdolność do
wyciągania trafnych wniosków i przekształcania ich w konkretne
decyzje  menedżerskie.  W  złożonym  i  dynamicznym  środowisku
gospodarczym  stanowi  ona  nieodzowny  element  zarządzania
przedsiębiorstwem,  zwiększający  jego  konkurencyjność,
odporność i skuteczność działania.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

https://pisanie.edu.pl/


Metody  rachunkowe
wykorzystane w analizach
Metodom analizy ekonomicznej poświęcono w literaturze sporo
miejsca  [T.  Waśniewski:  Metody  analizy  finansowej  w
przedsiębiorstwie, PWE, Warszawa 1989; L. Bednarski: Analiza
finansowa przedsiębiorstwa przemysłowego, PWE, Warszawa 1989;
E. Kurtys (red.): Analiza ekonomiczna przedsiębiorstw…, op.
cit.;

J.  Więckowski,  Analiza  ekonomiczna  w  przedsiębiorstwie
przemysłowym…, op. cit.]. Mimo to nie stanowią one zwartego
zespołu  metod.  Jedna  z  nich  jest  fundamentem  filozofii  –
metoda dialektyczna; inne mówią o kierunku badań zjawisk –
metoda indukcji i dedukcji; jeszcze inne stanowią technikę
wyliczeń wpływu określonych czynników na badane zjawisko –
metoda funkcjonalna i metoda kolejnych podstawień.

W  analizie  ekonomicznej  wykorzystuje  się  rozmaite  miary
statyczne  jak:  średnia,  odchylenie  standardowe,  indeksy,
warunek  prawdopodobieństwa,  rachunek  optymalizacji  itp.  [H.
Kassyh-Rokicka:  Statystyka  nie  jest  trudna  –  mierniki
statyczne, PWE, Warszawa 1994, s. 28, 51, 73] Wykorzystanie w
analizach metod ekonomiczno-matematycznych istotnie wzbogaca
wiedzę o badaniu zjawisk gospodarczych w przedsiębiorstwie.

Stosowane  w  analizach  metody  rachunkowe  pozwalają  na
realizację  kilku  czynników  i  pewnych  warunków,  pozwalają
ocenić  przyczynę  odchyleń  badanego  zjawiska  od  przyjętego
wzorca.  Do  metod  rachunkowych  należą:  metoda  podstawień
łańcuchowych,  metoda  reszty,  metoda  funkcyjna,  metoda
podstawień krzyżowych i metoda różnic cząstkowych oraz metody
wskaźnikowa,  proporcjonalnego  podziału  odchyleń  i

https://pracemagisterskie.edu.pl/metody-rachunkowe-wykorzystane-w-analizach-3/
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logarytmiczna  itp.

Metoda  podstawień  łańcuchowych  jest  prosta  w  stosowaniu,
jednak  posiada  pewne  elementy,  które  nie  pozwalają  jej
wykorzystać w praktycznym działaniu. Czynniki wpływające na
badane zjawisko muszą być wyrażone w postaci matematycznej
tzn. iloczynu, ilorazu i sumy. W praktyce istnieje trudność w
dobraniu  takiego  kompletu  czynników,  które  by  łączyły
oddziaływanie wielkości odchyleń. Muszą być one jednorodne w
swojej  treści  ekonomicznej.  Wynik  obliczeń  w  tej  metodzie
zależy przede wszystkim od zastosowania kolejności podstawień.
Jeżeli  jednak  mamy  do  czynienia  z  kilkoma  czynnikami
ilościowymi,  powstaje  problem  kolejności  ich  podstawienia,
trzeba bowiem określić, który z czynników jest jako pierwszy
podstawiony  do  obliczeń,  a  następnie  zachować  do  końca
obliczeń wcześniej ustaloną kolejność podstawienia. Metodę tę
można stosować w badaniach analitycznych zależności zjawisk
wpływających na przedsiębiorstwo.

Skróconym zapisem metody podstawień jest metoda zróżnicowania.
Jej istota polega na tym, że do bazy podstawień wyrażanych za
pomocą przyjętych do badań czynników, podstawia się różnicę
miedzy  wielkością  czynnika  w  okresie  badanym  i  w  okresie
ubiegłym bądź według określonego planu.

Metoda reszty zalicza się do obliczeń wpływu dwóch czynników
na  badane  zjawisko.  Najczęściej  stosuje  się  tę  metodę  do
rozliczeń  wpływu  zmian  wielkości  zatrudnienia  i  wydajności
pracy w danym przedsiębiorstwie do przyrostu produkcji. Metoda
reszty pozwala na obliczenie wpływu poszczególnych czynników
na  zmiany  badanego  zjawiska,  przy  czym  wpływ  ostatniego
czynnika jest różnicą między odchyleniem łącznym a wpływem
innych czynników. Metoda ta opiera się na założeniu, że tempo
zmian produkcji jest sumą tempa zmian czynników wpływających
na  jej  zmiany,  czyli  tempa  zmiany  zatrudnienia  w
przedsiębiorstwie,  tempa  pracy  i  produktywności  środków
trwałych w przyroście produkcji.



Inną metodą jest metoda różnic cząstkowych, która polega na
ustaleniu odchyleń cząstkowych wyrażających wpływ pojedynczego
czynnika  bądź  wielu  czynników  oraz  traktowaniu  ich  jako
oddzielne elementy przyczynowe. W tej metodzie otrzymuje się
zawsze jednakowe wyniki, bez względu na kolejność podstawień
poszczególnych  czynników,  co  należy  do  zalet  tej  metody.
Ponadto wydzielenie łącznych odchyleń w poszczególnych grupach
czynników, pozwala na dokładniejsze zebranie przyczyn zmian
określonego zjawiska gospodarczego.

Metoda  wskaźnikowa  podobnie  jak  metoda  różnic  cząstkowych,
polega  na  obliczaniu  odchyleń  indywidualnych  dla
poszczególnych czynników oraz odchyleń łącznych dla kolejnych
grup czynników (uwzględnia się jednak ich kolejność). Ich suma
stanowi  odchylenie  łączne  badanej  wielkości  ekonomicznej.
Pracochłonność tej metody jest spora, a celowość obliczania
czynników wpływających na badane zjawisko jest dyskusyjne.

Metoda  funkcyjna  różni  się  od  poprzednich  metod  tym,  że
umożliwia otrzymanie jednoznacznych obliczeń, bez względu na
kolejność  podstawienia  czynników  wpływających  na  zmiany
badanego  zjawiska.  Wadą  tej  metody  jest  jej  duża
pracochłonność  związana  z  ustaleniem  wyników  obliczeń.

Jeszcze inną metodą jest metoda podstawień krzyżowych, polega
ona  najogólniej  mówiąc  na  kolejnym  przerzucaniu  różnic
badanych  czynników  poprzez  średnie  wielkości  czynników
pozostałych.

Reasumując  trzeba  podkreślić,  że  dotychczas  nie  została
opracowana  taka  metoda,  która  pozwalałaby  na  całkowite
dokładne  rozliczenie  odchyleń  cząstkowych,  w  stosunku  do
przyjętych podstaw odniesienia.

Każda z zaprezentowanych metod podstawień łańcuchowych ma wady
i  zalety.  Obliczanie  poszczególnych  czynników  w  odchyleniu
cząstkowym  nie  stanowi  bezpośredniej  przesłanki  do
podejmowania decyzji, nie mają one również skutków finansowych



w przedsiębiorstwie. Dopiero głębsze badania doprowadzają do
ustalenia przyczyn wymagających podjęcia właściwych decyzji.

Metody  rachunkowe  wykorzystywane  w  analizach  finansowych
stanowią  fundament  każdej  pogłębionej  oceny  sytuacji
ekonomicznej  przedsiębiorstwa.  To  dzięki  nim  możliwe  jest
przekształcenie  surowych  danych  księgowych  w  informacje
menedżerskie,  które  są  podstawą  do  podejmowania  trafnych
decyzji strategicznych i operacyjnych. Choć analiza finansowa
posługuje się wieloma narzędziami i podejściami, to metody
rachunkowe zapewniają jej ścisłość, logiczną strukturę oraz
powtarzalność i porównywalność wyników.

Podstawą analizy finansowej są metody syntetyczno-analityczne,
które  pozwalają  badać  zależności  pomiędzy  poszczególnymi
wielkościami  sprawozdawczymi,  zarówno  w  układzie  poziomym
(porównującym  dane  w  czasie),  jak  i  pionowym  (badającym
strukturę danych w ramach jednego okresu). W tym kontekście
istotną rolę odgrywa analiza wskaźnikowa, która wykorzystuje
relacje  matematyczne  między  wielkościami  wynikającymi  ze
sprawozdań finansowych. Dzięki niej można mierzyć rentowność,
płynność  finansową,  efektywność  wykorzystania  aktywów  czy
poziom  zadłużenia.  Wskaźniki  te  pozwalają  na  szybkie
wychwycenie  sygnałów  ostrzegawczych,  jak  również  na  ocenę
kierunku zmian zachodzących w przedsiębiorstwie.

Jedną  z  najczęściej  stosowanych  metod  rachunkowych  jest
analiza  porównawcza  (benchmarking),  która  polega  na
zestawianiu  danych  finansowych  badanego  przedsiębiorstwa  z
danymi historycznymi, planowanymi lub z wynikami innych firm z
branży. Tego typu podejście pozwala nie tylko ocenić, czy
sytuacja przedsiębiorstwa poprawia się w czasie, ale także
ustalić,  jak  jego  pozycja  wygląda  na  tle  konkurencji.
Porównania tego rodzaju są szczególnie ważne przy formułowaniu
strategii konkurencyjnych, identyfikowaniu przewag i słabości,
a  także  przy  ocenie  efektywności  wdrażanych  rozwiązań
organizacyjnych.



W  ramach  metod  rachunkowych  w  analizach  finansowych
wykorzystywane są także metody różnicowe, które polegają na
określaniu  wpływu  zmian  poszczególnych  czynników  na  ogólną
zmianę danego wyniku. Przykładem może być analiza przyczynowa
zmiany zysku, w której oblicza się, jak zmiany kosztów, cen
sprzedaży czy wolumenu produkcji wpłynęły na ostateczny wynik
finansowy.  Metody  różnicowe  wykorzystywane  są  również  w
analizie  kosztów,  gdzie  pozwalają  na  określenie,  jakie
czynniki wpłynęły na wzrost lub spadek jednostkowego kosztu
produkcji.

Inną ważną grupę stanowią metody procentowe, które służą do
analizy  strukturalnej  i  dynamicznej.  Analiza  strukturalna
(tzw. analiza pionowa) pozwala ustalić, jaką część aktywów
stanowią np. zapasy czy należności, a w pasywach – kapitał
własny  czy  zobowiązania  krótkoterminowe.  Z  kolei  analiza
dynamiczna  (analiza  pozioma)  skupia  się  na  badaniu  zmian
poszczególnych wielkości w czasie, wyrażając je w procentach,
co pozwala na ocenę tempa i kierunku rozwoju przedsiębiorstwa.
Metody te są proste w zastosowaniu, a jednocześnie bardzo
użyteczne w diagnozowaniu kondycji finansowej.

W bardziej zaawansowanych analizach stosuje się także metody
rachunku  kosztów,  takie  jak  rachunek  kosztów  zmiennych
(rachunek  marginalny),  rachunek  kosztów  pełnych,  kalkulacje
normatywne czy rachunek kosztów działań (ABC – Activity Based
Costing).  Dzięki  nim  możliwe  jest  określenie  rentowności
poszczególnych  produktów,  usług  czy  klientów,  a  także
identyfikacja miejsc powstawania kosztów i ich kontrola. Tego
typu  metody  stanowią  podstawę  controllingu  finansowego  i
rachunkowości zarządczej.

W kontekście oceny projektów inwestycyjnych wykorzystywane są
metody  analizy  zdyskontowanej,  takie  jak  NPV  (net  present
value – wartość bieżąca netto), IRR (internal rate of return –
wewnętrzna  stopa  zwrotu),  okres  zwrotu  czy  wskaźnik
rentowności inwestycji (PI – profitability index). Te techniki
rachunkowe  służą  do  oceny  opłacalności  inwestycji,



uwzględniając  wartość  pieniądza  w  czasie  i  ryzyko
inwestycyjne. Dzięki nim możliwe jest podejmowanie świadomych
decyzji w zakresie alokacji kapitału.

Nie  bez  znaczenia  są  również  metody  statystyczne  i
ekonometryczne,  które  umożliwiają  budowanie  prognoz
finansowych i modeli zależności między zmiennymi. Korelacje,
regresje,  analizy  wariancji  czy  modele  wielowymiarowe
pozwalają lepiej zrozumieć mechanizmy finansowe działające w
przedsiębiorstwie  i  jego  otoczeniu.  Choć  wymagają
specjalistycznej  wiedzy,  to  coraz  częściej  znajdują
zastosowanie  w  profesjonalnych  analizach  wspieranych  przez
systemy informatyczne.

Metody rachunkowe w analizach finansowych stanowią nie tylko
zestaw narzędzi obliczeniowych, ale przede wszystkim system
logicznych  procedur  analitycznych,  umożliwiających
przekształcenie  danych  liczbowych  w  wiedzę  niezbędną  do
zarządzania  przedsiębiorstwem.  Ich  skuteczne  zastosowanie
wymaga znajomości kontekstu, celów analizy oraz umiejętności
interpretacji wyników. Dzięki nim analiza finansowa staje się
nieodzownym elementem racjonalnego i świadomego zarządzania we
współczesnym biznesie.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Analiza  ekonomiczna
przedsiębiorstwa na podstawie

https://pisanie.edu.pl/
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sprawozdań  finansowych.
Zakończenie
Ocena kondycji finansowej przedsiębiorstwa PLL „LOT” S.A. w
latach  1998–2000  wskazuje  na  pozytywne  tendencje  w  wielu
aspektach  jego  działalności.  Rentowność  firmy  znacznie  się
poprawiła, co potwierdza wzrost wskaźnika rentowności kapitału
własnego, który w 2000 roku był ponad pięciokrotnie wyższy niż
w  1998  roku.  To  oznacza,  że  przedsiębiorstwo  skutecznie
wykorzystało swoje zasoby do generowania zysków i ma dobrą
perspektywę  rozwoju.  Rentowność  została  osiągnięta  przy
wysokim udziale kapitału obcego w finansowaniu działalności.
Dzięki mniejszym odsetkom od zaciągniętych kredytów niż zyskom
uzyskanym z ich wykorzystania, firma uzyskała dodatni efekt
dźwigni finansowej, co pozwoliło na efektywne wykorzystanie
zewnętrznych źródeł finansowania.

Mimo poprawy w poziomie wskaźników zadłużenia, ogólny poziom
zadłużenia oraz zadłużenia kapitału własnego pozostaje nadal
wysoki.  Wzrost  zadłużenia  wynikał  m.in.  z  długiego  cyklu
inkasa  należności,  co  zwiększyło  ryzyko  handlowe  firmy  i
utrudniło terminowe regulowanie zobowiązań. Z drugiej strony
pozytywnie oceniane jest skrócenie cyklu rotacji zapasów, co
świadczy  o  poprawie  efektywności  zarządzania  majątkiem
obrotowym i łatwiejszej zbywalności towarów oraz usług.

Wzrost wskaźników płynności finansowej w ostatnim roku analizy
wskazuje na zdolność firmy do terminowego regulowania swoich
bieżących zobowiązań, co jest kluczowe dla jej stabilności
finansowej. Przedsiębiorstwo utrzymuje zasadę „złotej reguły
finansowania”, co oznacza, że majątek trwały jest finansowany
kapitałem  stałym.  Rośnie  także  kapitał  pracujący,  co
potwierdza poprawę równowagi finansowej firmy oraz umocnienie
jej pozycji na rynku.

Wnioski  z  analizy  wskazują,  że  na  wszystkich  szczeblach
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decyzyjnych firma PLL „LOT” S.A. podejmuje decyzje oparte na
wysokiej jakości procesach zarządzania. To z kolei przekłada
się na wzrost prestiżu firmy i jej pozytywny wizerunek, co
może sprzyjać zwiększeniu popytu na usługi oferowane przez
przedsiębiorstwo.

Spółka PLL „LOT” S.A. wykazuje pozytywne tendencje rozwoju, z
poprawą rentowności, efektywnością zarządzania majątkiem oraz
płynnością  finansową.  Nadal  jednak  wymaga  optymalizacji  w
zakresie  zadłużenia  i  cyklu  inkasa  należności,  ale  ogólna
sytuacja finansowa jest stabilna, co daje podstawy do dalszego
rozwoju.

W wyniku przeprowadzonej analizy działalności przedsiębiorstwa
PLL „LOT” S.A., zrealizowany został główny cel pracy, jakim
była  ocena  sposobu  pozyskiwania  kapitału  oraz  jego
wykorzystania.  W  pracy  szczegółowo  przedstawiono  strukturę
finansową  firmy,  źródła  pozyskiwania  kapitału  oraz  jego
zastosowanie  w  różnych  obszarach  działalności.  Analiza
sprawozdań finansowych pozwoliła na ocenę kondycji finansowej
spółki  i  wskazanie  jej  mocnych  stron  oraz  obszarów
wymagających dalszej poprawy. Na podstawie badanych wskaźników
finansowych  stwierdzono,  że  PLL  „LOT”  S.A.  wykazuje
odpowiednią zdolność do zarządzania kapitałem, co pozwala na
utrzymanie stabilności finansowej firmy.

Analiza ekonomiczna przedsiębiorstwa na podstawie sprawozdań
finansowych  stanowi  kluczowy  element  oceny  jego  kondycji
finansowej, efektywności zarządzania oraz perspektyw rozwoju.
W oparciu o dostępne dane finansowe możliwe jest nie tylko
dokonanie retrospektywnej oceny działalności przedsiębiorstwa,
ale  także  przewidywanie  przyszłych  trendów  oraz
identyfikowanie obszarów wymagających poprawy. Proces analizy
obejmuje szeroki zakres wskaźników, które dostarczają cennych
informacji  dla  zarządzających,  inwestorów,  wierzycieli  oraz
innych interesariuszy.

Podstawową  zaletą  analizy  ekonomicznej  opartej  na



sprawozdaniach finansowych jest jej obiektywność, wynikająca z
wykorzystania danych liczbowych zawartych w bilansie, rachunku
zysków i strat oraz rachunku przepływów pieniężnych. Każdy z
tych  dokumentów  dostarcza  istotnych  informacji  o  różnych
aspektach  działalności  przedsiębiorstwa.  Bilans  pozwala  na
ocenę  struktury  majątkowej  i  kapitałowej  firmy,  rachunek
zysków i strat przedstawia efektywność operacyjną, natomiast
rachunek  przepływów  pieniężnych  ukazuje  zdolność
przedsiębiorstwa  do  generowania  gotówki  i  regulowania
bieżących  zobowiązań.

Analiza wskaźnikowa, obejmująca m.in. wskaźniki rentowności,
płynności, zadłużenia oraz aktywności, dostarcza szczegółowych
informacji  o  stanie  finansowym  przedsiębiorstwa.  Dzięki
wskaźnikom  rentowności  można  ocenić  zdolność  firmy  do
generowania zysków, natomiast wskaźniki płynności informują o
jej zdolności do terminowego regulowania zobowiązań. Z kolei
wskaźniki  zadłużenia  pozwalają  określić  stopień  ryzyka
finansowego,  a  wskaźniki  aktywności  wskazują  efektywność
zarządzania majątkiem przedsiębiorstwa.

W kontekście analizy ekonomicznej niezwykle istotne jest także
uwzględnienie  czynników  zewnętrznych,  takich  jak  warunki
makroekonomiczne,  polityka  gospodarcza,  sytuacja  na  rynku
branżowym oraz globalne trendy ekonomiczne. Zmiany w otoczeniu
mogą znacząco wpływać na wyniki finansowe przedsiębiorstwa,
dlatego pełna analiza wymaga uwzględnienia nie tylko danych
liczbowych, ale również kontekstu, w jakim działa firma.

Warto  również  podkreślić  znaczenie  analizy  porównawczej,
zarówno  w  ujęciu  horyzontalnym,  czyli  analizując  zmiany  w
czasie,  jak  i  w  ujęciu  wertykalnym,  porównując
przedsiębiorstwo  do  innych  podmiotów  w  branży.  Analiza
horyzontalna  pozwala  zidentyfikować  trendy  i  tendencje  w
działalności  przedsiębiorstwa,  natomiast  analiza  wertykalna
dostarcza informacji o pozycji konkurencyjnej firmy na rynku.

Przeprowadzona  analiza  finansowa  przedsiębiorstwa  pokazuje,



jak  istotne  jest  systematyczne  monitorowanie  jego  sytuacji
ekonomicznej. Wnioski płynące z takiej analizy mogą stanowić
podstawę do podejmowania decyzji strategicznych, takich jak
rozwój  działalności,  restrukturyzacja,  inwestycje  czy
optymalizacja kosztów. Dobrze przeprowadzona analiza pozwala
również  zminimalizować  ryzyko  finansowe  oraz  zwiększyć
zdolność  adaptacyjną  firmy  do  zmieniających  się  warunków
rynkowych.

Nie można jednak zapominać, że choć analiza finansowa jest
nieocenionym  narzędziem  wspierającym  proces  decyzyjny,  nie
jest pozbawiona pewnych ograniczeń. Sprawozdania finansowe, na
których  bazuje  analiza,  mogą  być  obciążone  subiektywnymi
decyzjami zarządu, np. w zakresie wyboru metod księgowych.
Ponadto, analiza oparta na danych historycznych nie zawsze w
pełni oddaje przyszłe możliwości rozwoju przedsiębiorstwa. Z
tego  względu  niezbędne  jest  łączenie  analizy  finansowej  z
innymi  narzędziami  oceny,  takimi  jak  analiza  strategiczna,
analiza ryzyka czy badania rynku.

Analiza ekonomiczna przedsiębiorstwa na podstawie sprawozdań
finansowych  jest  niezwykle  wartościowym  narzędziem  oceny
kondycji  firmy,  umożliwiającym  podejmowanie  świadomych  i
przemyślanych decyzji biznesowych. Stanowi ona fundament dla
strategicznego  planowania  oraz  zarządzania  finansowego,
dostarczając kluczowych informacji zarówno dla zarządzających,
jak  i  dla  podmiotów  zewnętrznych  zainteresowanych
działalnością firmy. W dobie dynamicznych zmian rynkowych oraz
rosnącej konkurencji regularna analiza finansowa staje się nie
tylko  elementem  dobrej  praktyki  zarządzania,  ale  wręcz
koniecznością dla utrzymania stabilności i dalszego rozwoju
przedsiębiorstwa.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

https://pisanie.edu.pl/


Źródła  informacji  potrzebne
do analizy finansowej
O  wynikach  analizy  finansowej  decydują  w  dużym  stopniu
materiały  źródłowe,  które  służą  do  badania  zjawisk
gospodarczych.  Materiały  te  to:  materiały  wewnętrzne,
zawierające  dane  o  przedsiębiorstwie,  oraz  materiały
zewnętrzne,  informujące  o  otoczeniu  przedsiębiorstwa.

Dane  o  przedsiębiorstwie  mają  charakter  ewidencyjny  i
pozaewidencyjny.  Materiały  ewidencyjne  mają  znaczenie
podstawowe i wynikają z prowadzonej w danym przedsiębiorstwie
ewidencji.  Źródłem  informacji  są  więc:  księgowość,
sprawozdawczość  finansowa  i  rzeczowa,  poprzednie  analizy
ekonomiczne,  plany,  dokumentacja  obrazująca  działalność
przedsiębiorstwa. Materiały pozaewidencyjne wykorzystywanymi w
analizach  są  protokoły  z  różnych  zebrań  przedsiębiorstwa,
sprawozdania i protokoły z posiedzeń zarządu i rady nadzorczej
oraz  wywiady  z  pracownikami  przedsiębiorstwa  i  banku
finansującego.  Informacje  pozaewidencyjne  są  dla  analizy
równie cenne, jak dane ewidencyjne.

Podstawowym  źródłem  informacji  wykorzystywanych  w  analizach
ekonomicznych  są  bilanse,  rachunki  wyników  i  rachunki
przepływów  pieniężnych.  Te  najważniejsze  sprawozdania
finansowe  przedsiębiorstwa  sporządzane  są  w  formie
standardowej, regulowane przepisami prawnymi [Rozporządzenie
Ministra Finansów z dnia 14.06.1995 r. w sprawie szczegółowych
zasad  sporządzania  przez  jednostki  inne  niż  banki
skonsolidowanych  sprawozdań  finansowych  (Dz.U.  Nr  71,  poz.
355)].  Jedynie  rachunek  przepływów  pieniężnych  nie  ma
ujednoliconej  postaci,  poza  jego  wersją  publikacyjną.
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Bilans i rachunek wyników stanowią podstawę do statycznej i
dynamicznej  oceny  stanu  i  wyników  finansowej  działalności
przedsiębiorstwa. Na ich podstawie sporządzany jest rachunek
przepływów  pieniężnych.  Daje  on  obraz  przepływu  środków
pieniężnych w przedsiębiorstwie oraz orientację o kierunku ich
zagospodarowania.

W niektórych przedsiębiorstwach, obok przepływów pieniężnych
sporządza  się  sprawozdanie  o  pozycji  finansowej
przedsiębiorstwa.  Przedstawia  ono  źródła  funduszów
przedsiębiorstwa  i  sposoby  ich  zastosowania.  Te  dwa
sprawozdania są zbliżone do siebie w treści i dlatego często
wykonuje się tylko jedno z nich.

Niezależnie  od  sprawozdań  finansowych,  sporządzonych  według
urzędowych wzorów, przedsiębiorstwa publikują dane bilansowe
oraz rachunek wyników w formie uproszczonej. Publikowane wzory
bilansu oraz rachunku wyników uwzględniają liczby wynikające z
urzędowych wzorów, ale odpowiednio są one zaokrąglone. Służą
one jako podstawa oceny sytuacji majątkowej przedsiębiorstwa
oraz sytuacji finansowej nie tylko za dany rok obrachunkowy,
ale także do prognozy jej kształtowania się w przyszłości.
Sprawozdania te zawierają bowiem dane co najmniej za trzy
kolejne  lata.  Ułatwia  to  ocenę  sytuacji  majątkowej  i
finansowej  partnerów  gospodarczych  współpracujących  z
przedsiębiorstwem.

Duże znaczenie informacyjne mają noty uzupełniające, dotyczące
kształtowania  się  ważniejszych  pozycje  bilansu  i  rachunku
wyników.  Wyjaśniają  one  bliżej  treść  bilansu  i  rachunku
wyników zarówno za pomocą liczb, jak i opisowo.

Dodatkowym źródłem informacji wykorzystywanych w analizach są
raporty  audytorów,  czyli  orzeczenia  dyplomowanych  biegłych
księgowych,  zawierające  informacje  o  podstawowych  formalno-
prawnych zjawiskach, zakresie dokumentów objętych weryfikacją
oraz podstawowych ustaleniach przeprowadzonego badania.



Poszukiwaniem  i  zbieraniem  informacji  gospodarczych  zajmują
się wyspecjalizowane firmy. Zbierają one informacje legalnie,
ale też trudnią się gromadzeniem informacji poufnych czy wręcz
tajnych.  Informacje  te  dotyczą  zarówno  stanu  ekonomiczno‌-
finansowego  przedsiębiorstwa  oraz  wywiązywania  się  z
płatności.  Poszukiwanie  informacji  gospodarczych  jest
zjawiskiem powszechnie uznawanym, nie budzi ono sprzeciwu do
momentu, w którym nie przekracza granic legalności. Granice te
są jednak często naruszane, ponieważ przedsiębiorcy za wszelką
cenę  chcą  zdobyć  poufne  informacje  np.  dotyczące  poufnych
programów struktury gospodarczej, nowych technologii, tańszych
nakładów  kapitałowych  przy  produkcji  itp.  Zdobycie  takich
informacji  związane  jest  z  naruszeniem  prawa  określanym
potocznie szpiegostwem gospodarczym.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Ocena  wpływu  polityki
fiskalnej  na  płynność
finansową  przedsiębiorstwa
Ster-Projekt SA.
Polityka  fiskalna  państwa  ma  wpływ  na  płynność  finansową
przedsiębiorstwa, gdyż jest przyczyną dodatkowych zobowiązań
obniżających wypracowany zysk. Przedsiębiorstwa działające w
Polsce  prześcigają  się  w  sposobach  minimalizacji  odpływu
gotówki  do  skarbu  państwa.  Stosują  przy  tym  bardzo  różne
metody, zależne od wielkości przedsiębiorstwa, a co za tym

https://pisanie.edu.pl/
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idzie ryzykiem kontroli skarbowej.

W  dużych  przedsiębiorstwach  proces  ten  jest  bardziej
skomplikowany.  Główną  furtką  do  uniknięcia  nadmiernego
uszczuplenia  zysku  o  podatek  dochodowy  jest  inwestowanie
zysku. Ster Projekt SA wybrał głównie tę drogę. Zważywszy, że
jest to przedsiębiorstwo działające, można powiedzieć w niszy,
może pozwolić sobie na rozszerzanie zakresu działalności, a co
za tym idzie kolejne inwestycje.

Polityka fiskalna, obejmująca decyzje rządu dotyczące poziomu
wydatków  publicznych,  podatków  oraz  długu  publicznego,  ma
bezpośredni  i  pośredni  wpływ  na  płynność  finansową
przedsiębiorstw.  Jej  oddziaływanie  wynika  zarówno  z
bezpośrednich  obciążeń  podatkowych,  jak  i  z  szerszych
konsekwencji makroekonomicznych, takich jak poziom inflacji,
stopy procentowe czy dostępność kapitału. Firmy działające w
różnych  sektorach  gospodarki  odczuwają  skutki  polityki
fiskalnej  w  odmienny  sposób,  w  zależności  od  struktury
kosztów,  źródeł  finansowania  oraz  zależności  od  wydatków
publicznych.

Jednym  z  najważniejszych  elementów  polityki  fiskalnej
wpływających na płynność przedsiębiorstw są podatki, w tym
podatek dochodowy od osób prawnych, podatek VAT oraz różne
formy opodatkowania wynagrodzeń i działalności gospodarczej.
Wysoki poziom opodatkowania może ograniczać dostępność środków
finansowych  w  firmie,  zmniejszając  kapitał  obrotowy  i
ograniczając możliwości inwestycyjne. Szczególne znaczenie ma
tutaj  system  odprowadzania  podatków,  w  tym  terminy  ich
płatności oraz możliwość korzystania z ulg podatkowych.

Przykładem jest podatek VAT, który może znacząco wpływać na
płynność  finansową,  zwłaszcza  w  przypadku  firm,  które  są
zobowiązane do odprowadzania podatku jeszcze przed otrzymaniem
płatności od kontrahentów. W sytuacji opóźnień w płatnościach
ze strony klientów przedsiębiorstwo może znaleźć się w trudnej
sytuacji,  ponieważ  musi  finansować  swoje  zobowiązania



podatkowe z własnych środków. Wprowadzenie mechanizmów takich
jak split payment czy ulgi w rozliczaniu VAT może zmniejszyć
obciążenia i poprawić płynność firm.

Z kolei podatki dochodowe obciążające zyski przedsiębiorstwa
mogą ograniczać zdolność do reinwestowania środków w rozwój i
poprawę płynności. Wysokie stawki podatkowe mogą zmuszać firmy
do poszukiwania alternatywnych źródeł finansowania, co z kolei
zwiększa  koszty  kredytowania.  Równocześnie  korzystne
rozwiązania  fiskalne,  takie  jak  ulgi  inwestycyjne,
przyspieszona amortyzacja czy zwolnienia podatkowe dla nowych
inwestycji,  mogą  poprawiać  płynność  finansową,  umożliwiając
przedsiębiorstwom efektywniejsze zarządzanie swoimi zasobami.

Innym  istotnym  aspektem  polityki  fiskalnej  są  wydatki
publiczne i ich wpływ na gospodarkę oraz sytuację finansową
firm.  Wysoki  poziom  wydatków  rządowych,  zwłaszcza  na
infrastrukturę,  edukację  czy  wsparcie  dla  przedsiębiorstw,
może sprzyjać wzrostowi gospodarczemu i zwiększać popyt na
produkty  i  usługi  dostarczane  przez  firmy.  Z  kolei
ograniczenia  w  wydatkach  publicznych,  zwłaszcza  w  okresach
recesji, mogą negatywnie wpływać na płynność firm, szczególnie
tych, które są zależne od kontraktów rządowych lub zamówień
publicznych.

W  kontekście  polityki  fiskalnej  istotnym  czynnikiem  jest
również  dług  publiczny  i  sposób  jego  finansowania.  Wysoki
poziom  zadłużenia  państwa  może  prowadzić  do  wzrostu  stóp
procentowych, co bezpośrednio wpływa na koszty kredytowania
przedsiębiorstw.  Wzrost  kosztów  obsługi  długu  sprawia,  że
firmy  muszą  przeznaczać  większą  część  swoich  dochodów  na
spłatę zobowiązań, co negatywnie wpływa na płynność finansową.
Z  kolei  ekspansywna  polityka  fiskalna,  polegająca  na
zwiększaniu  wydatków  publicznych  bez  podnoszenia  podatków,
może  prowadzić  do  inflacji,  co  z  kolei  wpływa  na  koszty
prowadzenia  działalności  i  zmniejsza  realną  wartość
posiadanych  przez  firmę  zasobów  gotówkowych.



Polityka  fiskalna  może  również  oddziaływać  na  płynność
przedsiębiorstw poprzez regulacje związane z pomocą państwową,
dotacjami czy programami wsparcia dla biznesu. Różne formy
subsydiowania  działalności  gospodarczej,  takie  jak
preferencyjne kredyty, zwolnienia podatkowe dla innowacyjnych
przedsiębiorstw  czy  dofinansowania  dla  wybranych  sektorów,
mogą  poprawiać  płynność  finansową  i  zwiększać  zdolność  do
inwestowania.  W  czasie  kryzysów  gospodarczych  rządy  często
wprowadzają programy ratunkowe, mające na celu wsparcie firm
zagrożonych utratą płynności, np. poprzez gwarancje kredytowe
czy odroczenia w spłacie zobowiązań podatkowych.

Polityka  fiskalna  ma  istotny  wpływ  na  płynność  finansową
przedsiębiorstw zarówno poprzez obciążenia podatkowe, jak i
poprzez szeroko rozumiane działania makroekonomiczne. Wysokie
podatki i niekorzystne regulacje mogą ograniczać zdolność firm
do efektywnego zarządzania środkami finansowymi, podczas gdy
odpowiednie mechanizmy wsparcia mogą sprzyjać ich rozwojowi.
Stabilna i przewidywalna polityka fiskalna sprzyja utrzymaniu
płynności przedsiębiorstw, umożliwiając im lepsze planowanie
budżetu i ograniczanie ryzyka finansowego.

Obecnie w Polsce inflacja kształtuje się na stabilnym poziomie
w  związku  z  tym  nie  istnieje  zagrożenie  obniżenia  siły
nabywczej pieniądza, a co za tym idzie wzrostu oprocentowania
kredytów. Przedsiębiorstwo Ster Projekt jest na tę sytuację
przygotowane – nie posiada zobowiązań, których okres spłaty
wynosi więcej niż 12 miesięcy.

Zachowanie  płynność  finansowej  jest  niezbędnym  elementem
działalności  każdej  firmy.  Można  nawet  pokusić  się  o
stwierdzenie, że to właśnie zachowanie płynności finansowej
jest  podstawą  do  osiągania  sukcesów  w  działalności
gospodarczej. Pozwala bowiem na skupienie się na realizowaniu
polityki  firmy,  gładkiego  osiągania  celów  pośrednich,  a  w
dłuższej  perspektywie  maksymalizowanie  zysku,  bez  ryzyka
stanięcia nad przepaścią bankructwa z powodu nie wywiązywania
się ze zobowiązań. Jest jeszcze jeden aspekt utraty płynności



finansowej.  Mianowicie  w  takiej  sytuacji  przedsiębiorstwo
staje  w  obliczu  konieczności  pomniejszenia  swojego
przewidywanego  zysku  o  koszty  związane  z  zaciągnięciem
kredytów na pokrycie bieżących zobowiązań firmy. Taka sytuacja
w wielu przypadkach staje się siłą rzeczy początkiem utraty
zaufania do przedsiębiorstwa w oczach klientów i dostawców, co
z  kolei  przedkłada  się  na  możliwość  np.  realizowania
błyskawicznych  zleceń.

Płynność finansowa jest bardzo silnie związana z przedmiotem
działalności przedsiębiorstwa. W firmie produkcyjnej jej rola
jest  bardzo  poważna,  ponieważ  dla  realizacji  produkcji
potrzebne są materiały, za które należy zapłacić, a bez nich
dalsza  produkcja  jest  niemożliwa.  Dlatego  przedsiębiorstwa
produkcyjne muszą w ten sposób zarządzać swoimi zobowiązaniami
i  należnościami,  aby  te  drugie  przedkładały  się  w  jak
najkrótszym  czasie  na  gotówkę,  która  umożliwia  szybkie
regulowanie należności i kontynuowanie produkcji.

W  przypadku  przedsiębiorstw  usługowych  oraz  firm
wytwarzających dobra intelektualne rola płynności finansowej
jest także doniosła.

W  przypadku  przedsiębiorstwa  Ster  Projekt  mieliśmy  do
czynienia z firmą zajmującą się głównie tworzeniem wartości
niematerialnych  dlatego  też  policzone  w  rozdziale  trzecim
wskaźniki kształtuję się na zaprezentowanym poziomie.

Po napisaniu tej pracy nasuwa mi się jeszcze jeden wniosek.
Mianowicie dla sprawnego i skutecznego odczytywania sprawozdań
finansowych  wymagane  jest  bardzo  duże  doświadczenie,  które
nabywa  się  w  czasie  pracy  zawodowej.  Policzenie  samych
wskaźników nie jest dużym problemem. Pojawia się on w momencie
konieczności ich analizy i wyciągnięcia wniosków.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

https://pisanie.edu.pl/


Podsumowanie wyników badań
Na podstawie przedstawionych informacji o PLL „LOT” S.A. można
wyciągnąć  kilka  istotnych  wniosków  dotyczących  działalności
oraz  stosowanych  zasad  rachunkowości.  Spółka  stosuje
standardy,  które  są  zgodne  z  polskim  prawodawstwem,  co
zapewnia przejrzystość i zgodność jej sprawozdań finansowych z
wymogami ustawowymi.

1.  Zasady  rachunkowości:  Spółka  stosuje  zasady  zawarte  w
ustawie o rachunkowości, w tym zasady memoriału, realizacji
oraz  ostrożnej  wyceny.  Dzięki  temu  wyniki  finansowe
odzwierciedlają  rzeczywisty  obraz  sytuacji  finansowej
przedsiębiorstwa, a stosowanie zasady ostrożności pozwala na
minimalizowanie ryzyka związanego z nadmiernym optymizmem w
prognozach  finansowych.  Zasada  współmierności,  istotności  i
indywidualnej  wyceny  umożliwia  bardziej  precyzyjne
przyporządkowanie przychodów i kosztów do odpowiednich okresów
rozliczeniowych  oraz  uwzględnienie  specyfiki  działalności
Spółki.

2. Zakres działalności: Spółka koncentruje się na działalności
związanej z transportem lotniczym, zarówno krajowym, jak i
międzynarodowym,  a  także  turystyką  lotniczą,  szkoleniami
lotniczymi  oraz  świadczeniem  usług  związanych  z  przewozami
lotniczymi.  Jest  to  działalność  o  charakterze  bardzo
wymagającym i kapitałochłonnym, co wiąże się z koniecznością
starannego zarządzania finansami i aktywami trwałymi.

3. Metody wyceny aktywów i pasywów: Spółka stosuje wycenę
swoich  aktywów,  w  tym  środków  trwałych,  inwestycji  oraz
aktywów finansowych, zgodnie z obowiązującymi przepisami. W
przypadku środków trwałych przyjmuje się zasadę amortyzacji,
natomiast aktywa finansowe oraz inwestycje są wyceniane na

https://pracemagisterskie.edu.pl/podsumowanie-wynikow-badan/


podstawie aktualnych cen rynkowych lub wartości godziwej, co
zapewnia adekwatną prezentację sytuacji majątkowej firmy.

4.  Zasady  wyceny  należności  i  zobowiązań:  Należności  i
zobowiązania  są  wyceniane  zgodnie  z  rzeczywistą  wartością,
uwzględniając  zasadę  ostrożnej  wyceny,  co  pozwala  na
zachowanie  realności  wartości  przedstawianych  w  bilansie.
Metody  wyceny  kredytów  i  pożyczek  zapewniają  zgodność  z
rzeczywistymi warunkami ich spłaty oraz obowiązującymi stopami
procentowymi,  co  może  wpływać  na  wykazywane  przychody
finansowe.

Podstawowe kategorie przychodów i kosztów: Spółka szczegółowo
przedstawia przychody ze sprzedaży produktów oraz towarów, a
także  koszty  ich  wytworzenia  i  nabycia.  Również  przychody
operacyjne,  finansowe  oraz  nadzwyczajne  są  odpowiednio
klasyfikowane, co zapewnia przejrzystość raportowania wyników
finansowych  i  umożliwia  dokładną  analizę  źródeł  przychodów
oraz kosztów.

Podstawowe informacje o sprawozdaniu finansowym: Sprawozdanie
finansowe Spółki zawiera bilans oraz rachunek zysków i strat,
które są sporządzane zgodnie z obowiązującymi przepisami i
odzwierciedlają  wyniki  działalności  gospodarczej  w  danym
okresie.  Wyniki  te  są  wynikiem  skrupulatnego  księgowania
operacji  zgodnie  z  wymogami  ustawy  o  rachunkowości,  co
zapewnia ich rzetelność.

Dzięki zastosowaniu powyższych zasad rachunkowości oraz metod
wyceny, Spółka PLL „LOT” S.A. jest w stanie utrzymać wysoką
jakość  raportowania  finansowego,  co  przekłada  się  na
przejrzystość  i  wiarygodność  jej  wyników  finansowych.
Wprowadzenie takich standardów jest istotne nie tylko z punktu
widzenia  przepisów  prawnych,  ale  również  pozwala  na
sprawniejsze  zarządzanie  przedsiębiorstwem  oraz  lepszą
kontrolę nad jego sytuacją finansową.

Z  przedstawionych  danych  wynika  kilka  istotnych  faktów  i



wniosków  dotyczących  inwestycji  w  środki  trwałe  oraz
zarządzania majątkiem trwałym Spółki PLL „LOT” S.A. w latach
1999–2000.

Znaczenie  środków  trwałych:  Środki  trwałe,  w  tym  przede
wszystkim  budynki  i  budowle,  stanowią  dużą  część  majątku
Spółki,  osiągając  61%  wartości  netto  majątku  trwałego.  W
kontekście tak kapitałochłonnej branży jak transport lotniczy,
jest to typowa sytuacja, ponieważ samoloty oraz infrastruktura
lotniskowa są podstawowymi składnikami majątku trwałego.

Zakupy  i  sprzedaż  środków  trwałych:  W  1999  roku  Spółka
dokonała znacznych zakupów środków trwałych o wartości 151 395
tys.  zł,  z  czego  większość  stanowiły  zakupy  samolotów.
Ponadto, sprzedaż środków trwałych o wartości 135 612 tys. zł
dotyczyła przede wszystkim sprzedaży samolotów, co pokazuje
dużą rotację w tym segmencie. Samoloty, które były zakupione i
sprzedane w 1999 roku, teraz są użytkowane na podstawie umowy
dzierżawy.  Taka  rotacja  może  wskazywać  na  strategię
leasingową, która pozwala Spółce na elastyczność i unikanie
wysokich kosztów związanych z posiadaniem floty.

Wycena  i  ewidencja  pozabilansowa:  Samoloty,  które  są
użytkowane  na  podstawie  umowy  dzierżawy,  są  wykazywane  w
ewidencji  pozabilansowej,  co  oznacza,  że  w  bilansie  nie
pojawiają się jako aktywa trwałe. Zgodnie z międzynarodowymi
standardami  rachunkowości  powinny  być  one  traktowane  jako
środki trwałe z odpowiadającymi zobowiązaniami. Zastosowanie
ewidencji  pozabilansowej  w  kontekście  leasingu  operacyjnego
pozwala na oddzielne zarządzanie aktywami i zobowiązaniami.

Zaliczki na inwestycje: Na koniec 1999 roku Spółka wykazała
zaliczki na poczet inwestycji w wysokości 51 176 tys. zł, w
tym głównie na dostawy samolotów i budowę biurowca. W 2000
roku zaliczki te wzrosły do 56 025 tys. zł, z czego część
dotyczyła zakupów samolotów, a część budowy nowego biurowca
administracyjnego. Takie inwestycje wskazują na dalszy rozwój
działalności,  zarówno  w  zakresie  rozwoju  floty,  jak  i



rozbudowy  zaplecza  administracyjnego.

Umorzenie  majątku  trwałego:  Stosunek  umorzenia  do  wartości
brutto rzeczowego majątku trwałego w 1999 roku wynosił 40%, co
oznacza wzrost o 37% w porównaniu do roku poprzedniego. Wzrost
umorzenia  jest  naturalnym  efektem  amortyzacji  środków
trwałych,  zwłaszcza  w  przypadku  samolotów,  które  są
intensywnie użytkowane. W 2000 roku wartość umorzenia wynosiła
37%, co oznacza spadek o 3 punkty procentowe w porównaniu do
poprzedniego roku. Taki spadek może świadczyć o optymalizacji
wykorzystania  aktywów  lub  o  zmniejszeniu  intensywności
amortyzacji w odniesieniu do nowych zakupów.

Zarządzanie  środkami  trwałymi:  Strategia  leasingu,  którą
stosuje  PLL  „LOT”  S.A.,  jest  korzystna  z  punktu  widzenia
zarządzania  płynnością  finansową.  Dzięki  leasingowi  Spółka
może utrzymywać nowoczesną flotę samolotów, jednocześnie nie
angażując dużych środków własnych w zakup tych aktywów. Taki
model pozwala na elastyczność finansową, ale również wiąże się
z  koniecznością  dbałości  o  zarządzanie  zobowiązaniami
leasingowymi.

Spółka  PLL  „LOT”  S.A.  skutecznie  zarządza  swoimi  środkami
trwałymi, stosując zarówno zakup, jak i sprzedaż samolotów w
ramach  strategii  leasingowej.  Optymalizacja  w  zakresie
umorzenia i inwestycji w nowe środki trwałe oraz utrzymywanie
dużych  zaliczek  na  przyszłe  inwestycje  świadczy  o  ciągłym
rozwoju firmy. Jednocześnie, zarządzanie aktywami w ewidencji
pozabilansowej  pozwala  na  zachowanie  elastyczności  w
strukturze  bilansu  i  płynności  finansowej.

Na  podstawie  przedstawionych  informacji  dotyczących  aktywów
finansowych, inwestycji, wartości niematerialnych i prawnych,
należności, zobowiązań oraz środków pieniężnych w spółce PLL
„LOT”  S.A.  można  wyciągnąć  szereg  wniosków  dotyczących
polityki  zarządzania  tymi  elementami  majątku  oraz  ryzyk
związanych z ich wyceną.



Aktywa  finansowe:  Udziały  w  podmiotach  zależnych,
stowarzyszonych  oraz  pozostałe  udziały  wyceniane  są  według
ceny  nabycia,  z  możliwością  korekty  wartości  bilansowej  w
przypadku spadku wartości rynkowej lokat. Taka polityka wyceny
jest zgodna z zasadą ostrożności i zapewnia, że aktywa są
wykazywane w wartości, która nie przekracza ich rzeczywistej
wartości  rynkowej,  co  chroni  przed  zawyżeniem  wartości
bilansowej.  Pożyczki  długoterminowe  wyceniane  w  wartości
nominalnej pozwalają na uproszczenie procesu wyceny, ale mogą
prowadzić do nieadekwatnej wartości w przypadku dużych zmian
stóp procentowych.

Inwestycje: Wartość inwestycji rozpoczętych jest wykazywana w
wysokości  poniesionych  nakładów  na  nabycie  lub  wytworzenie
przyszłych środków trwałych. To podejście pozwala na dokładne
śledzenie  kosztów  związanych  z  realizowanymi  projektami
inwestycyjnymi.  Ujemne  różnice  kursowe  oraz  odsetki  od
kredytów  inwestycyjnych,  które  są  dodawane  do  wartości
inwestycji, również mają wpływ na finalny koszt realizacji
projektów.  Po  zakończeniu  inwestycji,  te  koszty  obciążają
koszty  operacji  finansowych,  co  może  wpłynąć  na  wynik
finansowy  w  przyszłości.

Wartości  niematerialne  i  prawne:  Wartości  niematerialne  i
prawne są amortyzowane zgodnie z ich zużyciem, co prowadzi do
stopniowego zmniejszania się ich wartości w bilansie. Spadek o
24% w 1999 roku, wynikający z odpisów amortyzacyjnych, jest
naturalnym efektem starzenia się aktywów niematerialnych. Z
kolei wzrost wartości niematerialnych i prawnych w 2000 roku o
218% wskazuje na dynamiczny rozwój i inwestycje w nowe systemy
komputerowe oraz koszty związane z emisją akcji. Przeniesienie
systemów komputerowych z inwestycji rozpoczętych do aktywów
trwałych może świadczyć o zakończeniu etapu implementacji tych
systemów.

Należności  i  zobowiązania:  Polityka  wyceny  należności  i
zobowiązań w walutach obcych według kursu średniego NBP na
dzień  bilansowy  zapewnia  zgodność  z  zasadą  ostrożności,



ponieważ  zmiany  kursów  walutowych  mogą  wpłynąć  na  wartość
transakcji. Dodatnie i ujemne różnice kursowe są odpowiednio
ujmowane w przychodach i kosztach operacji finansowych, co
oznacza, że wpływ zmian kursów walutowych na wynik finansowy
jest regularnie monitorowany. Ta strategia może być korzystna
w  przypadku  fluktuacji  kursów  walutowych,  pozwalając  na
elastyczność w zarządzaniu ryzykiem walutowym.

Środki pieniężne: Wycena krajowych środków pieniężnych w kasie
i na rachunkach bankowych po wartości nominalnej jest prostą
metodą, która nie uwzględnia zmienności wartości pieniądza w
czasie, jednak jest zgodna z zasadą ciągłości i realizacji.
Środki pieniężne w walutach obcych są przeliczane na złote po
kursie  zakupu  na  dzień  bilansowy,  a  różnice  kursowe  są
ujmowane w przychodach lub kosztach operacji finansowych, co
pozwala na monitorowanie wpływu zmian kursów walutowych na
sytuację finansową firmy.

PLL „LOT” S.A. stosuje ostrożne podejście do wyceny swoich
aktywów,  zwłaszcza  w  zakresie  wartości  niematerialnych  i
prawnych, inwestycji oraz należności i zobowiązań walutowych.
Polityka  ta  pozwala  na  zarządzanie  ryzykami  związanymi  z
fluktuacjami kursów walutowych oraz zmianami wartości rynkowej
aktywów,  jednocześnie  zapewniając  zgodność  z  obowiązującymi
standardami rachunkowości.

W  oparciu  o  przedstawione  dane  dotyczące  sporządzania
sprawozdania  finansowego  za  2000  rok,  w  tym  decyzji
dotyczących  podziału  zysku,  można  wyciągnąć  następujące
wnioski:

Zmiany  w  sposobie  sporządzania  sprawozdania  finansowego:
Zmiany, które wystąpiły w sprawozdaniu finansowym za 2000 rok,
miały  charakter  formalny  i  były  wynikiem  nowych  wzorów
formularzy Komisji Papierów Wartościowych. Warto podkreślić,
że te zmiany nie miały wpływu na sytuację majątkową, finansową
ani rentowność Spółki, co świadczy o tym, że główną zmianą
było dostosowanie do zmieniających się przepisów, a nie realne



zmiany w finansach firmy.

Rezerwy na należności i roszczenia: Spółka zwiększała rezerwy
na należności i roszczenia przez cały okres objęty analizą
(1998-2000). Z 11 515 tys. zł w 1998 roku, rezerwa wzrosła do
18 820 tys. zł w 2000 roku. To może świadczyć o rosnącym
poziomie ryzyka związanego z należnościami, które mogą wymagać
większych odpisów lub rezerw w celu zabezpieczenia się przed
potencjalnymi stratami. Taka tendencja w rezerwach wskazuje na
rosnącą niepewność w odzyskiwaniu należności lub na wzrost
liczby roszczeń.

Zysk netto za 1998 rok: Zysk netto za 1998 rok wyniósł 1 914
tys. zł, który został przeznaczony głównie na pokrycie straty
z lat poprzednich (1 761 tys. zł), z mniejszą częścią (153
tys. zł) dodaną do kapitału zapasowego. Taki sposób podziału
zysku pokazuje, że Spółka zmagała się z poprzednimi stratami,
ale była w stanie wygenerować zysk, który pomógł poprawić jej
sytuację finansową.

Zysk netto za 1999 rok: Zysk netto za 1999 rok wyniósł 3 514
tys.  zł,  z  czego  znacząca  część  została  przeznaczona  na
pokrycie  straty  z  lat  ubiegłych  (3  233  tys.  zł).  Warto
zauważyć,  że  Spółka  miała  wówczas  dodatkowe  środki  do
dyspozycji, aby zwiększyć kapitał zapasowy o 281 tys. zł. To
pokazuje, że firma po roku 1998 poprawiła swoją rentowność,
ale nadal borykała się ze stratami z przeszłości.

Zysk netto za 2000 rok: Zysk netto za 2000 rok wyniósł 28 177
tys.  zł,  co  stanowi  znaczący  wzrost  w  porównaniu  do
poprzednich lat. Zarząd zaproponował, aby całość wypracowanego
zysku została przeznaczona na pokrycie strat z lat ubiegłych.
Ta decyzja wskazuje na dalszy proces konsolidacji finansowej i
uporządkowanie zobowiązań z przeszłości. Zysk netto za 1999
rok został także przeznaczony na poprawę sytuacji finansowej,
co  świadczy  o  dążeniu  Spółki  do  równoważenia  wyników
finansowych  i  budowania  stabilności  kapitałowej.



Podsumowując, zmiany w polityce podziału zysku i rezerw na
należności wskazują na ciągłe zarządzanie ryzykiem i poprawę
sytuacji  finansowej  firmy.  Spółka  stosunkowo  konsekwentnie
zmniejszała straty z lat ubiegłych, a znaczący wzrost zysku
netto  za  2000  rok  może  sugerować  pozytywny  rozwój
przedsiębiorstwa  i  poprawę  jego  wyników  operacyjnych.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

Wpływ  podatków  na  płynność
finansową przedsiębiorstw
Zarządzanie finansami firmy polega na pozyskiwaniu niezbędnych
do funkcjonowania firmy kapitałów. tj. źródeł finansowania jej
działalności oraz na ich racjonalnym lokowaniu w składnikach
majątkowych.  Głównym  zaś  celem  zarządzania  finansami  jest
wzrost  wartości  firmy,  prowadzący  do  maksymalizowania
korzy‌ści  jej  udziałowców.

Ten  wzrost  wartości  firmy  stanowi  rezultat  odpowiedniego
poziomu  i  poprawy  zyskowności  kapitałów  własnych,  jakimi
fir‌ma dysponuje, oraz maksymalizacji nadwyżki finansowej, ale
przy  jednoczesnym  zachowaniu  zdolności  do  terminowego
regulowania zobowiązań, warunkującej możliwość kontynuowania
działalności przedsiębiorstwa w przyszłości. Godząc wzajemnie
zazębiające  się  dążenia  do  maksymalizacji  zyskowności
kapitałów  własnych  i  nadwyżki  finansowej,  trzeba  mieć  na
względzie łączącą się z tym skalą ryzyka finansowego, jakie
firma zdolna jest ponosić bez nadmiernego narażania się na
utratę wypłacalności wobec kontrahentów z tytułu zaciągniętych
zobowiązań, która mogłaby prowadzić do upadłości.

https://pisanie.edu.pl/
https://pracemagisterskie.edu.pl/wplyw-podatkow-na-plynnosc-finansowa-przedsiebiorstw/
https://pracemagisterskie.edu.pl/wplyw-podatkow-na-plynnosc-finansowa-przedsiebiorstw/


Podejmowane  przez  przedsiębiorstwo  strategiczne  i  bieżące
decyzje  finansowe  nie  mogą  mieć  charakteru  oderwanego  od
aktualnie  występujących  i  przewidywanych  na  przyszłość
uwarun‌kowań  zewnętrznych,  do  których  zalicza  się  przede
wszystkim koniunkturę gospodarcza, inflację, politykę fiskalną
i równoważe‌nia budżetu państwa, politykę monetarną a także
inne formy pośredniego interwencjonizmu państwowego. Trafność
decyzji fi‌nansowych zależy w istotnej mierze od trafności
prognozy kształtowania się tych uwarunkowań w przyszłości oraz
od odpowied‌nio wczesnego dostosowywania się do ich zmiany.

Poniżej  zostaną  przedstawione  składniki  polityki  fiskalnej
państwa mające wpływ na kondycję finansową przedsiębiorstw.

Inflacja powoduje erozję siły nabywczej pieniądza, znajdującą
odbicie  we  wzroście  ogólnego  poziomu  cen.  Wysoki  poziom
inflacji rodzi szereg istotnych problemów, a zwłaszcza wpływa
na znaczny poziom nominalnych odsetek od pożyczek i kredytów,
zagraża  deprecjacji  realnej  wielkości  kapitałów  własnych
firmy,  jej  należności  i  zasobów  pieniężnych.  Trzeba
podkreślić, że zasadnicze znaczenie ma prowadzenie polityki
finansowej i dokonywanie operacji związa‌nych z jej realizacja
w  sposób,  który  nie  tylko  zapobiegałby  spadkowi  realnej
wartości firmy i posiadanych przez nią kapita‌łów, ale mimo
obniżającej się siły nabywczej pieniądza, umożliwił‌by realny
wzrost  zysków  i  nadwyżki  finansowej,  W  okresach  wysokiej
inflacji może ujawnić się okresowy wzrost popytu na produkty
firmy,  powodowany  chęcią  „ucieczki"  przez  klientów  od
tracącego wartość pieniądza, szczególnie wówczas, gdy stopa
procentowa od lokal w bankach nic pokrywa strat siły nabywczej
zasobów gotówkowych.

Zarządzanie  finansami  przedsiębiorstwa  komplikuje  się
znacz‌nie w okresach stagflacji, w których zjawiska recesyjne
czy kryzy‌sowe łączą się z jednoczesnym występowaniem wysokiej
inflacji. Wówczas bowiem wzmaga się ryzyko utraty płynności
finansowej  przez  firmy,  które  korzystały  z  poważniejszych
kredytów  ban‌kowych.  Ryzyko  to  przenosi  się  na  innych



partnerów,  prowadząc  do  ich  niewypłacalności.

Warunkiem  podejmowania  prawidłowych  decyzji  finansowych
zwłaszcza  w  przypadku  wysokiej  inflacji  jest  dysponowanie
do‌statecznie  wiarygodną  prognozą  przyszłych  zmian  ogólnego
po‌ziomu  cen,  przynajmniej  w  perspektywie  kilkunastu
najbliższych miesięcy. Prognozy takie ze znaczną trafnością
formułowane  są  przez  niektóre  instytuty  badawcze  a  także
banki.  Natomiast  ostrożniej  należy  traktować  przyszłościowe
założenia  poziomu  inflacji,  jakie  są  przyjmowane  przy
uchwalaniu  corocznych  ustaw  budżetowych  przez  Sejm.  W
niektórych  latach  założenia  te  bo‌wiem  okazywały  się
przeważnie  bardziej  optymistyczne  niż  rzeczy‌wista  wysokość
inflacji.

Polityka  fiskalna  państwa  wywiera  decydujący  wpływ  na
sytu‌ację finansową firmy, przede, wszystkim za pośrednictwem
sys‌temu podatkowego, który przejmuje z reguły znaczną część
przy‌chodów  osiąganych  przez  przedsiębiorstwo.  Istotne
znaczenie  przy  podejmowaniu  decyzji  finansowych  ma  zatem
znajomość systemu podatkowego, a także tendencji zmian w tej
dziedzinie.

Dotyczy  to  zwłaszcza  oddziaływujących  istotnie  na
zmniej‌szenie wpływów ze sprzedaży netto podatków pośrednich,
jakimi są podatek od wartości dodanej oraz podatek akcyzowy, a
także  podatku  dochodowego  przesądzającego  o  wielkości
wygospodaro‌wanego  zysku  netto.

Skutki  rozszerzenia  zakresu  lub  wzrostu  stawek  podatków
pośrednich  inkasowanych  od  sprzedaży  nie  zawsze  mogą  być
skompensowane  odpowiednim  wzrostem  cen  płaconych  przez
od‌biorców. Często bowiem występuje swoistego rodzaju bariera
cen,  przekroczenie  której  powoduje  spadek  popytu  na  dane
produkty  a  w  rezultacie  również  i  wpływów  ze  sprzedaży  i
zysku. Nato‌miast zwolnienie niektórych produktów od podatków
pośrednich  lub  obniżenie  ich  stopy  wymaga  niekiedy
odpowiedniego obniżenia cen sprzedaży, a wice może spowodować



wzrost zysku.

Również  zmiany  stopy  podatku  dochodowego  wpływają
bezpo‌średnio na wielkość osiągniętego zysku, jaki pozostaje
do  dys‌pozycji  firmy  po  uregulowaniu  obciążeń  fiskalnych.
Dlatego  pozy‌tywnie  przyjmowane  są  przez  firmy  decyzje  w
dziedzinie  obniżki  skali  tego  podatku,  co  ma  ułatwić
przyspieszenie tendencji roz‌wojowych przedsiębiorstw. Jednak
nierzadko  ubytek  dochodów  budżetowych,  jaki  miałby  temu
towarzyszyć,  kompensowany  jest  przez  fiskusa  zaostrzeniem
obciążeń w zakresie podatków pośred‌nich. Może do prowadzić do
obniżenia  zysku  netto  pomimo  zmniej‌szenia  skali  podatku
dochodowego,  jeśli  nie  jest  możliwe  pełne  skompensowanie
wzrostu podatków pośrednich wzrostem cen.

Na wynik finansowy wielu przedsiębiorstw istot‌nie oddziałują
ulgi podatkowe. Dzięki ich stosowaniu państwo wspiera wzrost
popytu na określone produkty (np. niższe stawki podatku od
wartości dodanej na materiały budowlane oraz ulgi w podatku
dochodowym  dla  osób  podejmujących  budowę  mieszkań  powodują
wzrost popytu na produkty wytwórców tych materiałów oraz na
usługi firm budowlanych). Ulgi mogą także być adresowane do
firm  tworzących  nowe  miejsca  pracy  lub  podejmujących
prefero‌wane dziedziny działalności (np. rozwijanie eksportu)
itp. Ulgi takie, dotycząc zarówno podatków pośrednich jak i
bezpośred‌nich wywierają nierzadko decydujący, pozytywny wpływ
na  efek‌tywność  funkcjonowania  określonych  firm  oraz
opłacalność  po‌dejmowanych  nowych  inwestycji.  Natomiast
ograniczenia  lub  lik‌widacja  ulg  powodują  pogorszenie
efektywności firm, które z ulg korzystały, a niekiedy prowadzą
do zagrożenia ich przyszłościo‌wej egzystencji.

Szczególne  ryzyko  gospodarcze  powoduje  brak  dostatecznej
stabilności systemu podatkowego, gdyż ogranicza to możliwość
trafnego  podejmowania  decyzji  finansowych  zwłaszcza
długookre‌sowych.  Ważne  znaczenie  wówczas  ma  znajomość
zamierzeń  przy‌szłościowych  ze  strony  rządu  i  parlamentu,
jakie w dziedzinie zmian systemu podatkowego są rozpatrywane,



gdyż  umożliwia  to  wcześniejsze  rozpoczęcie  procesów
przygotowawczych.

Jednym z istotnych obciążeń fiskalnych są cła, jakie występują
głównie przy imporcie produktów z zagranicy. Stanowiąc znaczne
źródło dochodów budżetowych, są one jednocześnie instrumentem
kształtowania obrotów z zagranicą z uwzględnieniem równowagi
bilansu  handlowego  i  ochrony  krajowych  producentów  przed
nadmierną konkurencją innych krajów. Zakres produktów objętych
cłami a także wysokość zróżnicowanych znacznie stawek celnych
oraz ich zmiany znajdują odbicie nie tylko w wysokości cen
importowanych  towarów  i  produktów.  Obniżka  stawek  celnych,
powodująca  wzrost  konkurencyjności  zagranicznych  produktów,
wpływa na konieczność obniżki cen przez producentów krajowych
i  zmniejszenie  ich  zysków  albo  na  zaprzestanie  produkcji
nieopła‌calnych  wyrobów.  Natomiast  wzrost  stawek  celnych
stwarza  szan‌sę  większych  zysków  krajowym  producentom,  ale
jednocześnie w wielu firmach korzystających z importowanych
towarów i pro‌duktów wpływa na wzrost kosztów działalności.

Niemniej  ważne  znaczenie  dla  wielu  przedsiębiorstw  ma
orien‌tacja  w  założeniach  polityki  budżetowej  zwłaszcza  w
zakresie  zrów‌noważenia  dochodów  i  wydatków  państwa.  W
przypadku wysokie‌go deficytu budżetowego rysuje się groźba
zwiększenia  obciążeń  podatkowych.  Jednocześnie  wzmożone
zapotrzebowanie  fiskusa  na  pieniądz  objawia  się  w  formie
emisji  obligacji  i  bonów  skar‌bowych  przy  oferowaniu
atrakcyjnego oprocentowania. Ogranicza to podaż pieniądza na
inne cele, a więc możliwość uzyskania kredytów i pożyczek.
Wpływa także przeważnie na wzrost ogólnej stopy procentowej i
więcej kosztów finansowych ponoszonych przez firmę.

Trzeba również zaznaczyć, że wydatki budżetu państwa wywo‌łują
określony  popyt  w  znaczącej  skali  w  różnych  sferach
kon‌sumpcji. Ich wzrost w tempie wyższym od wzrostu inflacji
wpływa  na  wzrost  popytu  na  dobra  i  usługi  nabywane  przez
jednostki  sfery  budżetowej  (np.  na  budownictwo  szkolne,
szpitale,  admi‌nistracyjne,  na  remonty).  Natomiast



ograniczanie  wydatków  bu‌dżetowych  oznacza  dla  wielu
przedsiębiorstw  obsługujących,  sfe‌rę  budżetową  spadek
przychodów ze sprzedaży. Szczególne niebezpieczeństwo utraty
płynności finansowej przez przedsiębior‌stwa występuje, jeżeli
wskutek ograniczeń finansowych jednostki budżetowe nie są w
stanic regulować w terminie swoich należno‌ści z tytułu dostaw
robót i usług. Wskutek tego firmy zalegają z płatnościami
wobec kontrahentów w tym także wobec urzędów skarbowych, które
w  dodatku  naliczają  sobie  wysokie  odsetki  za  zwłokę  w
regulowaniu  podatków.  Nie  można  zatem  zaniedbywać
realistycznej  oceny  solidności  płatniczej  klientów  sektora
budżeto‌wego, a w razie wątpliwości w tej dziedzinie wskazane
jest uzależnienie dostaw od uzyskania dodatkowych gwarancji
lub zaliczkowej spłaty należności.

Polityka monetarna państwa realizowana jest przede wszystkim
za  pośrednictwem  banku  centralnego  (emisyjnego)  i  znajduje
swoje  odbicie  w  regulowaniu  podaży  i  ceny  pieniądza
kredytowego. Często zmierza ona do kojarzenia przeciwstawnych
celów.  Dążąc  do  przezwyciężania  recesji  gospodarczej,  bank
centralny  podejmu‌je  działania  w  celu  większej  dostępności
pieniądza  kredytowego  i  obniżenia  jego  ceny  (stopy
procentowej). Działania te jednak prowadzą niekiedy do wzrostu
inflacji,  dla  powstrzymania  i  zmniej‌szenia  której  bank
centralny  wprowadza  politykę  ograniczenia  podaży  pieniądza
kredytowego,  m.in.  przez  oddziaływanie  na  wzrost  stopy
procentowej. Jeżeli jej wysokość przekracza istotnie poziom
inflacji, powoduje to ograniczone możliwości korzystania przez
firmę z kredytów ze względu na ich wysoki koszt. Obniżka stopy
procentowej  i  jej  umiarkowany  poziom  pozwala  na  szersze
wykorzystanie  kredytów  w  celu  rozszerzenia  opłacalnej
działalności.

Zaciągając kredyty bankowe, menedżer finansowy musi liczyć się
jednak z ryzykiem wzrostu stopy procentowej, a co więcej z
trudnościami  ponownego  uzyskania  kredytów  w  miejsce  już
spłaconych (tj. z trudnościami ich refinansowania).



Formy interwencjonizmu państwowego przy pomocy instrumen‌tów
finansowych mogą być różne. Objawiają się one na przykład w
postaci:

– subwencjonowania kredytów udzielanych przez banki na ważne
cele  społeczne  na  preferencyjnych  warunkach  (np.
subwen‌cjonowanie z budżetu państwa części odsetek bankowych
od kredytów zaciąganych przez ludność na cele mieszkaniowe
oraz od kredytów zaciąganych przez firmy na inwestycje służące
ochro‌nie środowiska),

– wpływania na kształtowanie się kursów walutowych w spo‌sób
odmienny,  aniżeli  to  wynikałoby  z  mechanizmów  dyktowa‌nych
względami  równowagi  płatniczej  z  zagranicą  i  zmiany  siły
nabywczej  pieniądza  krajowego,  co  może  istotnie  zmieniać
opła‌calność  operacji  towarowych  i  finansowych  z  innymi
krajami,

– dotacji wspierających tworzenie przez firmę nowych miejsc
pracy w rejonach kraju, w których występuje duże bezrobocie.

Przedstawione powyżej uwarunkowania zewnętrzne, wpływające na
decyzje  finansowe,  nie  wyczerpują  ich  pełnej  listy.  Na
przykład  istotne  znaczenie  może  mieć  również  zmiana
uwarunkowań społeczno-politycznych, wpływająca pobudzająco lub
ograniczająco na kształt i wielkość stosunków finansowych z
partnerami  zagranicznymi  czy  wahania  kursów  papierów
wartościowych  na  giełdzie.  Jednak  syntetyczny  pogląd
najważniejszych  uwarunkowań  uzasadnia  twierdzenie  o
konieczności  ich  znajomości  a  także  dostatecznie  trafnym
prognozowaniu  ich  zmian.  Wówczas  bowiem  można  podejmować
decyzje  bieżące  i  strategiczne  w  sferze  finansów  firmy,
umożliwiające  wykorzystanie  określonych  uwarunkowań
sprzyjających  wzrostowi  zysku  (np.  wykorzystanie  ulg
podatkowych, udogodnień kredytowych), jak również pozwalające
na ograniczenie ryzyka finansowego (np. związanymi ze zmianami
obciążeń  podatkowych,  wzrostem  stopy  procentowej  od
wykorzystywanych  kredytów).  Odpowiednio  wczesna  prognoza



tendencji  zmian  w  uwarunkowaniach  zewnętrznych  umożliwia
transformację polityki finansowej firmy w sposób sprzyjający
jej  rozwojowi  i  wzrostowi  wartości.  Brak  dostatecznej
informacji w tej dziedzinie może prowadzić do zaskakującego
pogorszenia  ekonomicznej  efektywności  funkcjonowania
przedsiębiorstwa,  a  nawet  do  jego  upadłości,  na  skutek
niesprzyjających zmian uwarunkowań zewnętrznych.

Jeśli  szukają  Państwo  pomocy  w  napisaniu  własnej  pracy  -
potrzebują Państwo fachowych konsultacji to polecamy stronę
pisanie prac - profesjonalna pomoc w pisaniu prac w granicach
prawa.

https://pisanie.edu.pl/

